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INTRODUCCION

Esta investigacion tiene como objetivo determinar la relacion que existe entre la cadena
productiva y la competitividad de los productores de maiz blanco en el Centro Poblado de
Saywite del Distrito Curahuasi, 2024. Desde una perspectiva teorica, segun (Jaime, 2023) la
cadena productiva es el conjunto de agentes econdmicos interrelacionados por el mercado que
implica capacidad productiva, funcionamiento, y comercializacion. Por otro lado, (Gonzales,
2022) afirma que la competitividad es la capacidad de competir de los agentes econdmicos, esta
relacionado al valor, costos, trabajo en equipo y factores como la capacitacion, nivel
tecnologico, aspectos organizacionales y conocimiento del mercado. Considerando los aportes
teoricos con relacion a las variables cadena productiva y competitividad, se formula como
problema general ;Cudl es la relacion que existe entre la cadena productiva y la competitividad
de los productores de maiz blanco en el Centro Poblado de Saywite del Distrito Curahuasi,
2024?; y como hipotesis la cadena productiva se relaciona positivamente con la competitividad
de los productores de maiz blanco en el Centro Poblado de Saywite del Distrito Curahuasi,
2024.

Por otra parte, la pesquisa desarrolla el aspecto tedrico mediante el esquema disefiado por el
vicerrectorado de investigacion de la Universidad Nacional Micaela Bastidas de Apurimac para
proyecto de enfoque cuantitativo. El primer capitulo planteamiento del problema esta
constituido por la descripcion, justificacion, ubicacion, contextualizacién y problemas
formulados. Segundo capitulo contiene objetivos, hipotesis y la respectiva operacionalizacion
de las variables. El tercer capitulo contiene el marco tedrico referencial con relacion a las
variables de estudio y marco conceptual. El cuarto capitulo metodologia especifica el tipo, nivel
y disefio de investigacion, asimismo, brinda una descripcion sobre la ética, poblacion, técnicas,
procedimientos y estadistico de investigacion. El quinto capitulo presenta los resultados y

discusiones obtenidos en la presente investigacion.
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RESUMEN
En la actualidad, es crucial llevar a cabo investigaciones sobre la agricultura en las
comunidades, ya que la pandemia y la inestabilidad politica ha tenido un impacto significativo
en ellas. Se ha evidenciado que el Estado no ha mostrado una participacion constante ni positiva
en las asociaciones o productores locales. Es esencial investigar las principales fuentes de
ingresos de estas comunidades, ya que estas son fundamentales para cubrir sus necesidades
diarias. En nuestra investigacion se tuvo como objetivo comprobar el nivel de correlacion de la
cadena productiva y competitividad de los productores de maiz blanco en el centro poblado de
saywite del distrito Curahuasi. La muestra utilizada fue de los 51 socios que pertenecen a la
asociacion agropecuaria productiva de Saywite. El instrumento utilizado fue el cuestionario y
como técnica se uso la encuesta. El disefio fue descriptico correlacional no experimental con
un enfoque cuantitativo y el tipo de investigacion bésica. En relacion con el objetivo general
establecido en la investigacion se obtuvo que existe una correlacion positiva moderada entre la
cadena productiva y competitividad, pon un nivel de confianza del 95%, siendo segun el valor
de coeficiente de correlacion Rho de Spearman igual a 0.487 (48.7%) y el nivel de sig.
(bilateral) = 0.000, mostrando que es menor al 0.05 (5%) error permitido. Teniendo como
conclusion obtenida una correlacion positiva moderada entre la cadena productiva y
competitividad. Por el cual indicamos que, a mejor funcionamiento de la cadena productiva,
mayor serd la competitividad de los productores de maiz en la comunidad de saywite del distrito

de Curahuasi.

Palabras clave: cadena productiva, competitividad, asociacion y comercializacion.
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ABSTRACT

Currently, it is crucial to conduct research on agriculture in communities, as the pandemic and
political instability have had a significant impact on them. It has been evidenced that the State
has not shown consistent or positive participation in local associations or producers.
Investigating the main sources of income in these communities is essential, as they are key to
meeting their daily needs. Our research aimed to assess the correlation between the productive
chain and the competitiveness of white corn producers in the Saywite settlement of the
Curahuasi district. The sample consisted of 51 members of the Saywite Agricultural Production
Association. The tool used was a questionnaire, and the technique employed was a survey. The
design was descriptive, correlational, non-experimental, with a quantitative approach.
Regarding the general objective of the research, it was found that there is a moderate positive
correlation between the productive chain and competitiveness, with a 95% confidence level,
according to the Spearman’s rho correlation coefficient value of 0.487 (48.7%), and the
significance level (bilateral) = 0.000, which is below the 0.05 (5%) allowed error. The
conclusion indicates a moderate positive correlation between the productive chain and
competitiveness. Therefore, we conclude that the better the functioning of the productive chain,
the higher the competitiveness of the corn producers in the Saywite community of the Curahuasi
district.

Keywords: productive chain, competitiveness, association, and commercialization.
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CAPITULO I
PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

Descripcion del problema

En el ambito internacional estos ultimos afos, especialmente en el contexto de la
pandemia y la guerra en Ucrania hubo incrementos histéricos en los precios de los
alimentos y materias primas el cual alcanzo un 40% y en marzo del 2022 el precio del
trigo habia incrementado en un 38%, también hubo alza en los precios de la energia y
fertilizantes para la produccion de alimentos (Mohommad, 2023). Este escenario afecta
la competitividad de las cadenas productivas agricolas generando incremento en sus
costos de produccion, reduce la competitividad cuando los productores buscan compensar
los costos de produccion incrementado los precios de venta de sus productos, pero los
consumidores y empresas buscan opciones mas econdmicas, por otro lado, los pequefios
productores enfrentan los impactos en la sostenibilidad financiera, innovacién y
tecnologia, toda esta situacion pone en riesgo la seguridad alimentaria en el mundo
porque solo el desarrollo de la agricultura puede alimentar a la poblacion e impulsar a la

prosperidad (Banco Mundial, 2024).

Por otro lado, un reciente estudio del Institute for Management Development, Martinez
(2023), reveld que los paises europeos lideran el ranking mundial de competitividad,
desatando a Dinamarca como el pais méas competitivo del mundo, seguido de Irlanda,
suiza, paises Bajos y Suecia. En América Latina Chile es el pais que sigue liderando en
cuanto a competitividad ubicdndose en el puesto 44, mientras que México en el puesto
56, Colombia puesto 58 siendo su posicion baja (Mena, 2023). La posicion competitiva
de un pais y su relacion con el crecimiento econdmico y empresarial es un elemento
esencial cuando se evaluan las politicas o cambios estructurales en el sistema (Santiago,
2024). Con respecto a la productividad como indicador de la competitividad, los paises
de Francia, Estados Unidos, Alemania y Reino Unido clasifican como los paises mas
productivos a nivel mundial, por otro lado, en el indicador innovacion en Europa destaca
Suiza, Suecia y Reino Unido, y en América Latina Brasil, México y Chile (Soumitra,

2023). Cabe destacar a los paises productores del mundo en volimenes industriales donde
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lidera China con 28.7%, Estados Unidos con 16.8% y Japén con 7.5% (Safeguard Global,
2023).

Con respecto al Pert en el ranking de la competitividad viene ocupando casi los ultimos
lugares mostrando ligeros avances en la eficiencia del gobierno, pero debilidades en el
desarrollo empresarial, desarrollo econémico e infraestructura, en ese contexto ahi la
necesidad de promover un entorno empresarial mas eficiente y competitivo (PUCP
Centrum, 2023). La asociatividad empresarial, productividad y competitividad trabajan
como una relacion de causa y efecto, siendo la asociatividad una estrategia importante
para logar la competitividad de las unidades econdmicas (Parra y Sanchez, 2023). Con
respecto a la actividad agricola en el Peru el cambio climatico ha afectado los cultivos,
asimismo, el Ministerio de agricultura y riego no genera acciones adecuadas para la
sostenibilidad de la agricultura dejando asi con grandes desventajas a los pequefios
productores debido a ello el pais registra un bajo nivel de competitividad (Pillco, 2023).
En relacién a las cadenas productivas, estas ayudan a incrementar el ingreso de las
familias dedicadas a la agricultura, sin embargo, en su desarrollo enfrenta barreras como
acceso a la financiacion productiva e implementacion de técnicas productivas (Red

América, 2021).

Por otra parte, los principales retos de las cadenas productivas son la falta de
conocimiento técnico, la inestabilidad en los eslabones de la cadena y la falta de capital
(Root Capital, 2021). Por consiguiente, fortalecer las cadenas productivas es un desafio
para el gobierno peruano, a pesar de que el estado mostro interés en implementar
estrategias para reducir brechas del sector productivo todavia no logra resultados
significativos que mejoren la competitividad de los pequefios productores rurales
(Ascencios y Velarde, 2022). El Ministerio de Desarrollo Agrario y Riego, de hoy en
adelante (MIDAGRI, 2024) sostiene que es indispensable llevar a cabo un trabajo
articulado entre el sector productivo privado y el estado. Asimismo, en la plataforma de
(Produccion Sostenible, 2023). Manifiestan que es importante desarrollar programas de
capacitacion en practicas tecnoldgicas para mejorar el nivel de competitividad de las

cadenas productivas.

La region de Apurimac es caracteristico por su ecosistema de bosques andinos, donde su
actividad econdmica principal es la mineria, ganaderia y la agricultura, asimismo, el
distrito de Curahuasi destaca por la produccion de anis y el maiz debido a la rentabilidad
(Paredes et al., 2023). Sin embargo, la region en general tiene un desarrollo econémico

inferior comparado con otras regiones (INEI, 2022). Por otra parte, el 30% del PBI del
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distrito de Curahuasi esta constituido por la agricultura, ganaderia, silvicultura y la caza,
el 90.9% de la poblacion se dedica a la agricultura, en cuanto a las cadenas productivas
el 63.3% de sus ventas se da en el mercado local, y 54.5% son ventas directas, el 72.8%
de los productores le da poca importancia a los competidores, pero resaltan que el precio
es el factor mas competitivo, asimismo, las cadenas productivas indicen en el desarrollo

economico de la localidad (Paredes et al., 2023).

Por otro parte, en el Centro Poblado de Saywite se aprecia una débil estructura productiva,
es decir, las actividades agricolas se realizan sin criterio técnico creando una
desvinculacion de su realidad con el entorno, es tal que los productores no incorporan
valor agregado a sus productos, el cual les permitiria incrementar sus ingresos (Palomino,
2023). No obstante, los productores de maiz blanco en esta region enfrentan varios
desafios que afectan su competitividad y sostenibilidad en el mercado, entre ellos es el
incremento de los costos de produccion debido a la subida de precios de los fertilizantes
segin (MINAGRI, 2023) el incremento fue de 35% para el 2023, a ello se suma el
problema para acceder al mercado nacional e internacional. El maiz blanco producido en
Saywite compite con importaciones mas baratas de paises como Estados Unidos y
Argentina, en 2023, las importaciones de maiz en Pert crecieron un 12%, mientras que
las exportaciones disminuyeron un 8% debido a la menor competitividad en precios

(Banco Central de Reserva del Peru, 2024).

Segun el Instituto Peruano de Economia de hoy en adelante (IPE, 2024) indica que el
desarrollo de la campana agricola 2023-2024 parecia indicar una recuperacion del sector
agricola en Apurimac. Entre agosto y noviembre de 2023, la superficie sembrada en la
region aumentd un 24.3% en comparacion con el mismo periodo del afio anterior. Este
crecimiento fue impulsado por un incremento en las areas cultivadas de papa (+38.8%) y
maiz amilaceo (+15.9%). No obstante, la falta de lluvias en el sur del pais, a causa del
Fenémeno del Nifo, representa un riesgo para la recuperacion del sector. Si consideramos
la cadena productiva y evaluamos el funcionamiento en la actualidad, podemos sefialar

que, al menos en la region de Apurimac, existe una buena abundancia de lluvias.

Por otro lado, se sabe que la participacion del Gobierno en el sector agricola,
particularmente en términos de competitividad, no ha sido destacada. Sin embargo, segun
(Gob.pe, 2024), la presidenta de la Republica anuncié que se destinaran mas de S/ 102
millones para apoyar a mas de 3,000 productores en Apurimac, quienes se dedican al
cultivo de alfalfa, maiz, papa, trigo, oca, olluco y cebada, asi como a la crianza de ganado

vacuno, ovino y camélidos. No obstante, si el Gobierno no cumple con los compromisos
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establecidos durante las visitas realizadas a la region, podriamos enfrentar problemas
similares a los de Cafiete, como se menciona en (La Republica, 2025), donde los
agricultores tuvieron que regalar papa debido a los bajos precios en el mercado.
Actualmente, no se puede permitir que los agricultores lleguen a esas situaciones; por lo
tanto, Es esencial que el Gobierno proporcione el respaldo necesario para fortalecer la
competitividad de los productores, de modo que puedan incrementar sus ingresos, cubrir
los gastos del hogar y alcanzar una calidad de vida digna, considerando que su sustento
depende principalmente de la actividad agricola. El centro peruano de estudios sociales
(CEPES, 2023), indica que el area destinada al cultivo fue un 7,2 % menor en
comparacion con el promedio de las cinco campanas anteriores, ademds menciona que la
situacion de los trabajadores del agro es critica, ya que la mayoria pertenece a unidades
de pequena y mediana produccion familiar, y ademas deben lidiar con barreras como el
acceso restringido a tecnologias y el escaso respaldo estatal en investigacion y desarrollo
agricola. En contraste con el (IPE, 2023), igualmente menciona que la caida de la
produccion agropecuaria fue alarmante, registrando una disminucion del 30 % en
comparacion con el afio anterior. Esta situacion se debid, principalmente, a la sequia y al
incremento en los costos de los fertilizantes. Entre los cultivos més afectados destacan la

papa, cuya produccion se redujo en un 7 %, y el maiz choclo, con una caida del 16,5 %.

Si esta situacion continuara, podria llevar a los agricultores a enfrentar decisiones
dificiles, como continuar trabajando con baja productividad debido a la falta de acceso a
tecnologias, capacitacion o insumos que les permitan mejorar sus métodos de cultivo.
Asimismo, la ausencia de apoyo financiero y técnico limita su capacidad para competir
en el mercado, lo que impacta negativamente en sus ingresos. Finalmente, la escasez de
oportunidades en el sector rural puede empujar a muchas familias a abandonar sus tierras

en busca de empleo en las ciudades.
Enunciado del Problema
1.2.1  Problema general

(Cuadl es la relacion que existe entre la cadena productiva y la competitividad de
los productores de maiz blanco en el Centro Poblado de Saywite del Distrito

Curahuasi, 2024?
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Problemas especificos

e ;Qué relacion existe entre la capacidad productiva y la competitividad de los
productores de maiz blanco en el Centro Poblado de Saywite del Distrito

Curahuasi, 20247

e ,Cuadl es larelacidon que existe entre el funcionamiento y la competitividad de
los productores de maiz blanco en el Centro Poblado de Saywite del Distrito

Curahuasi, 20247

e ;Qué grado de relacion existe entre la comercializacion y la competitividad
de los productores de maiz blanco en el Centro Poblado de Saywite del

Distrito Curahuasi, 20247

1.3 Justificacion de la investigacion

1.3.1

Justificacion teorica

El presente estudio se justifica tedricamente porque aportard conocimiento sobre
el nivel de relacion entre las variables cadena productiva y competitividad en el
contexto de productores de maiz de un centro poblacion, al mismo, tiempo se
realiza una revision teorica como la definicion, modelos, teorias y enfoques con
respecto a las variables, el cual servira de apoyo para futuras investigaciones

relacionadas al tema.

El autor Mendez (2011) , menciona que La justificacion tedrica se basa en el
interés del investigador por conocer mds a fondo algunas ideas o teorias que
explican el problema que se estudia. Usando la informacion que ya existe sobre
el tema, se busca mejorar y ampliar ese conocimiento para entenderlo mejor y
aportar nuevas ideas. Concretizando su aportacion en el surgimiento de nuevos

conocimientos que puedan aportar al conocimiento inicial.

De igual modo, el autor (Carrasco, 2009) menciona que la justificacion tedrica
se fundamenta en la posibilidad de que los resultados obtenidos en la
investigacion contribuyan al cuerpo del conocimiento cientifico, al mismo
tiempo que permitan abordar y llenar vacios tedricos o cognitivos previamente

identificados en la literatura existente.

Concluyo con definir que la justificacion teodrica consiste en desarrollar la

investigacion mediante la utilizacion de fundamentos tedricos, enfoques o
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modelos tedricos que tienen la finalidad de explicar los problemas de la sociedad,
con el conocimiento estudiado y/o a través del descubrimiento de nuevos
conocimientos. La justificacion tedrica estd enfocada en seguir desarrollando y
mejorando los conocimientos planteados, aportando y complementando al

conocimiento inicial o existente.
Justificacion metodologica

Segun Carrasco (2009), la justificacion metodologica se establece cuando los
métodos, procedimientos, técnicas e instrumentos utilizados en una
investigacion son validos y confiables. Si estos pueden ser aplicados en otros
estudios con resultados igualmente eficaces, entonces se considera que la

investigacion cuenta con una solida justificacion metodoldgica.

La presente investigacion se sustenta en una justificacion metodologica robusta,
cuya principal aportacion es el desarrollo de un instrumento de medicion
especifico: un cuestionario disenado para medir la variable cadena productiva y
la variable competitividad desde la percepcion de los productores. Es crucial
destacar que este cuestionario sera sometido a un exhaustivo proceso de
validacion, con el proposito de asegurar su fiabilidad y validez, lo cual permitira

su uso en futuras investigaciones sobre esta tematica.

La justificacion metodoldgica se refiere al uso adecuado de procesos, estrategias,
técnicas e instrumentos en el desarrollo de una investigacion. Implica no solo
aplicar metodologias ya existentes, sino también generar nuevas propuestas
metodologicas que puedan ser utilizadas en futuros estudios. Una investigacion
cuenta con una justificacion metodologica cuando los enfoques empleados

demuestran ser aplicables y utiles en otras investigaciones similares.
Justificacion social

Segtin los autores Herndndez y Mendoza (2023), una investigacion tiene
justificacion social cuando “sus resultados benefician a un grupo social
determinado, a una comunidad o a la sociedad en general, ayudando a resolver

un problema o a generar un impacto positivo" (p. 39).

En tal sentido, la presente investigacion tiene una importante justificacion social,
ya que aborda la cadena productiva y la competitividad de los productores de

maiz, un cultivo estratégico para la seguridad alimentaria y la economia rural en
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muchas regiones. Fortalecer la competitividad de los pequefios y medianos
productores no solo implica mejorar sus ingresos y condiciones de vida, sino
también contribuir al desarrollo sostenible de las comunidades agricolas y al

abastecimiento estable de un alimento basico.

De esta manera, la presente investigacion se contendra recursos informativos
indispensables para los productores de maiz y para comunidad académica para
futuras investigaciones, ademas los resultados de esta investigacion pueden
servir como base para el disefio de politicas publicas, programas de desarrollo
rural y estrategias de fortalecimiento productivo con impacto directo en la

poblacion involucrada.

1.4 Ubicacion y contextualizacion

1.4.1

14.2

Ubicacion

La presente investigacion se realizd en el centro poblado de Saywite,
perteneciente al distrito de Curahuasi, situado a una altitud de 2684 metros sobre
el nivel del mar. Este centro poblado cuenta con una poblacion de 17,064
habitantes y es uno de los nueve distritos que conforman la provincia de
Abancay. La eleccion de esta ubicacion es significativa debido a sus
caracteristicas demograficas y geograficas, las cuales proporcionan un contexto
unico y relevante para el estudio en relacion a la cadena productiva y

competitividad en la produccion de maiz.
Contextualizacion

La pesquisa estd centrada en analizar la relacion que existe entre la cadena
productiva y la competitividad por consiguiente esta contextualizado en los

productores de maiz blanco del centro poblado de Saywite.
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CAPITULO II
OBJETIVOS E HIPOTESIS

2.1 Objetivos de la investigacion
2.2.1 Objetivo general

Determinar la relacién que existe entre la cadena productiva y la competitividad
de los productores de maiz blanco en el Centro Poblado de Saywite del Distrito

Curahuasi, 2024.
2.2.2 Objetivos especificos

e Establecer la relacion que existe entre la capacidad productiva y la
competitividad de los productores de maiz blanco en el Centro Poblado de

Saywite del Distrito Curahuasi, 2024.

e Comprobar la relacion que existe entre el funcionamiento y la competitividad
de los productores de maiz blanco en el Centro Poblado de Saywite del Distrito

Curahuasi, 2024.

e Conocer la relacion que existe entre la comercializacion y la competitividad de
los productores de maiz blanco en el Centro Poblado de Saywite del Distrito

Curahuasi, 2024.
2.2 Hipotesis de la investigacion
2.2.3 Hipotesis general

Existe relacion significativa entre la cadena productiva y competitividad de los
productores de maiz blanco en el Centro Poblado de Saywite del Distrito

Curahuasi, 2024.
2.2.4 Hipotesis especificas

¢ Existe relacion significativa entre la capacidad productiva y competitividad
de los productores de maiz blanco en el Centro Poblado de Saywite del

Distrito Curahuasi, 2024.

MICAELA BASTIDAS
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e Existe relacion significativa entre el funcionamiento y la competitividad de
los productores de maiz blanco en el Centro Poblado de Saywite del Distrito

Curahuasi, 2024.

o Existe relacion significativa entre la comercializacion y la competitividad de
los productores de maiz blanco en el Centro Poblado de Saywite del Distrito

Curahuasi, 2024.
Operacionalizacion de variables

En esta seccion se procedera a la operacionalizacion de las variables cadena productiva y
competitividad. Para ello, se ofreceran definiciones conceptuales y operacionales de cada
variable, y se delimitaran sus respectivas dimensiones e indicadores con la escala de

medicion conveniente.
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Tabla 1
Operacionalizacion de variables
Variables Definicion conceptual | definicion operacional Dimension Indicadores Escala
Capacidad e Costo de producciéon
Segiin Jaime (2.023) la . . productiva * Proveedores. de materia prima La Likert de cinco puntos se utilizara
cadena productiva es el Se operacionaliza la ¢ Almacenamiento dir | able:
conjunto de agentes cadena productiva o Clasificacién producto para HI’I\?urllrcaa(\I’E)lrla e:
. bmi i . . li i 16gi . )
Variable 01 . economicos n}edlaqte las Funcionamiento *C 1m.a 0 pl.SVOS eco oglcos. , Casi Nunca (2),
. interrelacionados por el dimensiones: e Planificacion de produccion
cadena productiva Lo . . . A Veces (3),
mercado que implica capacidad productiva o Estandares de calidad Casi Siempre (4)
capacidad productiva, funcionamiento e Precios Siem rep ) ’
funciongmient.o,, y y comercializacion comercializacion e Alianzas estratégicas p ’
comercializacion. e Canales de distribucion
® Mercado
i e Técnicas de produccion
Segiin Gonzales (2022) Capacitacion e Practicas de produccion

Variable 02

competitividad

la competitividad es la
capacidad de competir de
los agentes economicos,
esta relacionado al valor,
costos, trabajo en equipo
y factores como la
capacitacion, nivel
tecnoldgico, aspectos
organizacionales y
conocimiento del
mercado.

Se operacionaliza la
competitividad
mediante las
dimensiones:
capacitacion, nivel
tecnoldgico, aspectos
organizacionales y
conocimiento de
mercado

e Practicas sostenibles

Nivel Tecnolégico

e Tecnologia agricola
o Sistema de riego
o Fertilizantes

Aspectos
Organizacionales

e Participacion
e Control de calidad
e Gestion financiera

conocimiento de
mercado

e Demanda del consumidor
e Competencia
e Regulaciones y politicas

La Likert de cinco puntos se utilizara
para medir la variable:
Nunca (1),
Casi Nunca (2),
A Veces (3),
Casi Siempre (4),
Siempre (5).

Nota. Elaboracion propia a partir de la revision del marco tedrico
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CAPITULO 111
MARCO TEORICO REFERENCIAL
3.1 Antecedentes

a) Internacionales

Barrera et al. (2020) en la investigacion “Andlisis descriptivo de la cadena productiva
del platano en Casanare” tuvo como objetivo realizar una descripcion en relacion a la
cadena productiva de platano. Por lo tanto, en la metodologia utilizo el enfoque
cuantitativo, nivel descriptivo, y disefio no experimental. Asimismo, la poblacion lo
integraron 147 productores de Casanare-Colombia, mediante el muestreo aleatorio
simple determind 84 encuestas, después realizaron visitas de campo para aplicar el
instrumento, y la obtener informacion estos fueron analizados mediante el estadistico
Statgraphics, llegando a concluir que: Por productores del cultivo de platano que
trabajan independientemente el cual dificulta la posibilidad de obtener informacion para
el disefio e implementacion de estrategias que mejoren la competitividad local y
nacional. Por otro lado, los productores de platano tienen limitado acceso a internet y
servicios de telefonia el cual genera problemas para acceder a plataformas digitales
publicas y presentarse a convocatorias, quedando fuera de los proyectos del ministerio

de agricultura y desarrollo rural.

A. Diaz et al. (2021) en el estudio “La cadena productiva del platano para la
sostenibilidad alimentaria local” buscod determinar una cadena productiva en Santa
Clara Cuba. Por consiguiente, metodologicamente utilizaron el enfoque cuantitativo,
disefio no experimental, tipo basico y nivel descriptivo. Por otro lado, en la recoleccion
de informacion emplearon la técnica de la revision documental y la entrevista a los
productores que conforman la cadena, posteriormente los resultados los procesaron en
programas estadistico, conduciéndoles a concluir que: La cadena productiva de platano
presenta bajos niveles de productividad generando poca disponibilidad del producto,
asimismo, atribuyen como factores una débil gestion empresarial y el cambio climatico.
Por otro lado, los productores no practican la gestion con enfoque en cadena por lo cual

existe desconocimiento del costo de produccién en cada organizacion, insuficiente

MICAELA BASTIDAS
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capacitacion a la fuerza laboral, a ello se suma la constante perdida en la produccion por

encima de los parametros.

Espejel et al. (2020) en la indagacion “Caracterizacion, innovacion y competitividad de
la produccion de elotes en el Estado de Jalisco, México” tuvieron como finalidad
realizar la caracterizacion a la produccion de elotes y el nivel de innovacion. Por lo
tanto, en la metodologia adoptaron el disefio no experimental, tipo basico y de nivel
basico. Asimismo, la poblacion fueron 14 productores, quienes participaron de una
encuesta, y los datos obtenidos al ser procesados mediante la estadistica les llevo a
concluir que: La produccion del elote en Jalisco México ofrece més ventajas econdmicas
en comparacion con la produccion del maiz, el nivel de innovacion se encuentra en un
intervalo 6% al 32% resaltando la categoria de sanidad, por otro lado, la posicion
competitiva estd en relacion a las innovaciones en el manejo del cultivo, organizacion y
mercado. Los productores del elote criollo son los que obtienen mas ganancias debido
al bajo costo en las innovaciones y permite conectar con nichos de mercado que aprecian

este producto.

Bustos (2020) en el estudio “Estudio de competitividad agricola de la provincia de
Sabana Centro, Cundinamarca, Colombia” busc6 determinar las causas que afectan la
competitividad. Por lo tanto, metodoldgicamente emple6 el disefio no experimental, tipo
de estudio bésico, nivel descriptivo correlacional, método deductivo y de enfoque
mixto. Para recopilar informacion utilizé la técnica de la revision documental, en ese
sentido la poblacion fueron 11 municipios de la provincia, posteriormente se analiz6 la
informacion, para que arribard a la siguiente conclusion: En la provincia de Sabana-
Colombia evidencié que la mayor produccion agricola tiene la papa, seguido del maiz,
mientras que en hortalizas lidera la lechuga, durante los ltimos afios se evidencié una
reduccion de areas sembradas, pero una mayor implementacion de técnicas de cultivo
hidropdnico incrementando el rendimiento del cultivo. Por otro lado, la ausencia de
asociatividad entre productores, falta de capacitacion agricola en investigacion y altos
costos de produccion son factores que provoca bajos niveles de competitividad, a ello

se suma es escaso apoyo financiero del estado.

Hernandez et al. (2020) en el articulo “La competitividad en una empresa forestal
comunitaria” tratdé determinar los indicadores que incidente en la competitividad de la
empresa forestal comunitaria de Capulalpam de Méndez-México. Es por ello, que la
metodologia se caracteriz6 por el disefio de investigacion no experimental, tipo basico,

y nivel descriptivo. La unidad de estudio lo conformaron personas que participan en el
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aprovechamiento forestal y personal administrativo de la Unidad Econémica
Especializada de Aprovechamiento Forestal Comunal (U.E.E.A.F.C.) “San Mateo”;
todos participaron de una encuesta, y los resultados encontrados les condujo a concluir
que: La productividad alcanza un 75%, calidad del producto 75%, rentabilidad 70% y
un 62% de participacion en el mercado, todos ellos son indicadores que inciden en la
competitividad. Por otro lado, la cadena productiva forestal enfrenta problemas en la
adquisicion de tecnologias que son costosas. Como ventaja competitiva de la Unidad
Econdmica de San Mateo es un manejo sustentable de los recursos naturales, el cual le
brinda beneficios econdmicos, sociales y ambientales, sin embargo, tiene limitaciones
para acceder a créditos financieros debido una débil estructura organizacional y falta de
vision.

Nacionales

Jaime (2023) en la indagacion “Competitividad y la cadena productiva de la Chirimoya
de la provincia de Huaura, Lima, Peri” busco determinar la relacion entre las variables.
Por tanto, en la metodologia, el enfoque de la investigacion fue cuantitativa, nivel
correlacional, disefio no experimental, y tipo bésica. Por otra parte, la poblacion estuvo
conformado por 130 productores, todos ellos participaron de una encuesta en relacion a
la competitividad y la cadena productiva, una vez obtenido los datos, estos fueron
procesados en el programa estadistico SPSS, y los resultados fue presentado en tablas y
figuras, para arribar a la conclusion: Determin6 un grado de correlacion positivo de
nivel alto entre la competitividad y la cadena productiva de Chirimoya (Rho=0.835), es

decir, existe una relacion significativa y proporcional entre las variables.

Gonzales (2022) en la tesis “Cadena productiva y competitividad de la tara Caesalpinia
spinosa) en la provincia de Huanta, Ayacucho” tuvo por objetivo de analizar los
indicadores que inciden en la competitividad de la cadena productiva de tara.
Metodoldgicamente el nivel de investigacion fue correlacional, disefio no experimental,
enfoque cuantitativo, y de tipo basico. Por otro lado, la poblacion estuvo constituida por
300 productores de tara, mediante el muestreo probabilistico determind una muestra de
169 individuos que participaron en una encuesta en relacion a la competitividad.
Después de la recoleccion de datos, estos fueron procesados, analizados y llevando a
concluir que: Los factores organizacionales (correlacion positiva muy alta de 0.834),
conocimiento de mercado (correlacion positiva muy alta de 0.837), la capacitacion
(correlacion positiva alta de 0.872) y el nivel de tecnologia (correlacion positiva muy

alta de 0.907) influyen directamente en la competitividad de la cadena productiva de
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tara. El nivel de competitividad de la cadena productiva esta en un nivel regular 36% de

productores.

Pefia, (2022) en la investigacion “Impacto del programa de compensaciones para la
competitividad Agroideas en productores organizados de la cadena productiva de cafg,
2022 busco determinar el impacto de programa Agroideas en la cadena productiva. En
ese sentido, metodoldgicamente el tipo de estudio fue basico, enfoque cuantitativo, nivel
descriptivo correlacional, disefio no experimental y transversal. Por otra parte, utilizé la
técnica de la encuesta para obtener informacion sobre las variables, el cual fue aplicado
a 28 productores de café, después de aplicar el instrumento la informacion fue procesada
y analizada, llevando a concluir que: El nivel de productividad en la cadena productiva
de café se encuentra en un nivel alto segin el 89.3% de encuestados, asimismo, las
variables programa Agroideas y la cadena productiva se encuentran en un nivel alto
desde la perspectiva del 85.7% de encuestados. A través de la correlacion Spearman
0.504 determindé que el programa Agroideas incide positivamente en la cadena

productiva.

Romero (2020) en la indagacion “Influencia de los factores de competitividad en la
gestion de la cadena productiva de sauco de los pequefios productores del centro
poblado de Quelluacocha, distrito de Namora-Cajamarca 2020 busco identificar los
factores de la competitividad que inciden en la cadena productiva. Es por ello,
metodoldgicamente el enfoque fue cuantitativo, nivel exploratorio y disefio etnografico
descriptivo. Asimismo, la poblacién fueron 21 productores del centro poblado de
Quelluacocha, quienes fueron participes de la entrevista cuya finalidad fue recabar
informacion en relacion a la competitividad y cadena productiva, mediante el andlisis
de resultados, arribd a la conclusion: El 95% de los productores no tienen una buena
organizacion interna que para la realizar acciones colectivas y asambleas, es decir,
desconocimiento en temas organizacionales, un 86% de productores no cuenta con
equipos tecnologicos para mejorar la produccidon y desconocen sobre el uso de
herramientas informaticas, el 71% tiene una cartera de cliente fijos para el mercado de
sauco. Por otro lado, los productores no sauco no practican la asociatividad. Los factores
de la competitividad como el conocimiento de tecnologias, conocimiento de mercado y
el aspecto cultural incide negativamente en el desarrollo de cadenas productivas y en la

gestion de la asociatividad.

Trujillo (2023) en la tesis titulada “Acuerdo de promocion comercial entre Estados

Unidos y el Pertl, y la competitividad de la produccion peruana de maiz amarillo duro”
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tuvo como propdsito analizar la relacion entre las variables. Por consiguiente, en la
metodologia adoptd el tipo de estudio bésico, niveles exploratorio, descriptivo,
explicativo, y disefio no experimental. Por otra parte, la poblacion lo conformaron
productores de maiz, del cual determind una muestra de 95, ellos participaron de una
encuesta y les hizo una entrevista, a partir de la informacién recolectada llegd a concluir
que: El Acuerdo de Promocion Comercial entre Perti y los Estados Unidos de América
no influye en la competitividad de los productores de maiz amarillo, es decir, estos
productores han mantenido la competitividad local a pesar de las amenazas y riesgos de
este acuerdo comercial. Por otra parte, las medidas arancelarias, las facilidades de
ingreso y los cambios ocasionados en el entorno econdmico por el Acuerdo no tiene una

influencia significativa en la competitividad.

Cacho y Guerrero (2023) mediante la pesquisa “Cadena Productiva de la tara y sus
derivados para su exportacion a Argentina” tuvo como objetivo realizar un andlisis de
la cadena productiva. Por tanto, en la metodologia adopt6 el tipo de estudio basico, nivel
descriptivo, enfoque cualitativo, y disefio no experimental. Por otra parte, la poblacion
lo conformaron productores de tara, del cual determind una muestra de 48, ellos
participaron de una encuesta y les hizo una entrevista, a partir de la informacion
recolectada llegd a concluir que: Se evidencia la necesidad de una participacion mas
activa del estado para mejorar la calidad de los productos, mejorar el precio
internacional y reducir los costos de produccion mediante subsidios, los productores de
tara tienen una deficiente tecnologia de produccion que busque mejorar la productividad

y rentabilidad, por otro lado, los productores necesitan contar con un plan de negocios.
Locales

Palomino (2023) en el estudio “Factores de la competitividad de la palta (Persea
americana Mill) cv. Fuerte y Hass en el valle del rio Vilcabamba — Grau — Apurimac”
tuvo como proposito establecer los factores relacionados con la competitividad. Por
consiguiente, en la metodologia adopto el tipo de estudio basico, enfoque cuantitativo,
nivel correlacional y disefio no experimental. Por otra parte, la poblacion lo
conformaron productores de palto, del cual determiné una muestra de 116, ellos
participaron de una encuesta y a partir de la informacion recolectada llegd a concluir
que: Se determind una correlacion positiva alta (Rho 0.778) entre los factores de
produccion de palto y la competitividad, es decir, son los factores de comercializacion,

manejo productivo y la provision de insumos los que limitan la buena competitividad.
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Sierra (2022) en la investigacion “Impactos de los componentes de la cadena productiva
de cuyes en la ciudad de Abancay - Apurimac —2019” tuvo como propo6sito hacer una
evaluacion del impacto de los componentes. Por tal motivo, el enfoque fue cuantitativo,
disefio no experimental, nivel descriptivo y de tipo deductivo. Por otro lado, para recabar
informacion empled la encuesta el cual fue llenado por 120 productores de cuyes
considerados muestra del estudio, después realiz6 el procesamiento estadistico, cuyos
resultados, le llevaron a concluir que: El impacto econdmico ha sido analizado a nivel
de productividad, costos de produccidn, ingresos y utilidad, en ese sentido, el costo de
produccion para mantener el sistema de produccion es S/.2, 324.65, utilidad anual de
S/. 513.47 y productividad de 81.6 unidades anuales, en general el impacto econdémico
tiene una pérdida de 22.09% con respecto al costo de produccion. Con respecto al
impacto sociocultural el 78.33% de la actividad es realizada por mujeres, en cuanto al
impacto ambiental el 100% de productores indicaron que usan el abono como

fertilizante.

Yupanqui (2022) en el estudio “Estrategia asociativa y la competitividad de la
asociacion de apicultores Miski Wayta de Chincheros, provincia de Chincheros, region
Apurimac 2021” tuvo como objetivo determinar el nivel de relacion entre las variables.
Por tanto, en la metodologia, el enfoque de la investigacion fue cuantitativa, nivel
correlacional, disefio no experimental, y tipo basica. La poblacion objeto de estudio
fueron 40 productores de la asociacion y mediante el muestreo no probabilistico definid
trabajar con la totalidad, ellos participaron de una encuesta relacionado a la estrategia
asociativa y competitividad, después del procesamiento y andlisis de los resultados,
llego a concluir que: la estrategia de asociacion tiene una relacion positiva considerable
con la competitividad segun Rho Spearman 0.829, es decir, la implementacion de la
estrategia asociativa mejora el nivel de competitividad de la asociacion de apicultores
en aspecto de rentabilidad, participacion de mercado y productividad. Por otro lado, el
nivel de competitividad se viene desarrollando en un nivel regular desde la percepcion

del 35% de los apicultores.
3.2 Marco teorico
3.2.1 Cadena Productiva

Se desarrolla un marco teorico integral sobre la variable de la cadena productiva, el

cual incluye una revision detallada de definiciones, teorias, modelos y enfoques. Este
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analisis abarca las diferentes dimensiones y la importancia de la cadena productiva,

destacando sus principios fundamentales.

3.2.1.1 Teorias de la cadena productiva

a)

b)

d)

Teoria del desarrollo sostenible

Chumbipuma, (2021) sostiene que la teoria del desarrollo sostenible
plantea satisfacer las necesidades del presente, pero sin comprometer la
capacidad de las generaciones futuras de satisfacer las propias, es decir,
esta teoria defiende la posicion de que es posible satisfacer las
necesidades actuales sin poner en peligro la capacidad de las
generaciones futuras para satisfacer las suyas bajo un enfoque integral
que busque el equilibro del progreso economico, la equidad social y la
proteccion ambiental, de igual forma, fomenta el bienestar colectivo e
individual de la poblacién.

Teoria de la planeacion estratégica

Segun Cairo (2024) la teoria de la planeacion estratégica es un proceso
participativo que busca definir objetivos que guie la actuacion de los
individuos u organizaciones, asimismo, crea un entorno participativo
donde los intereses son compartidos por todos los miembros que
participan del proceso, por otro lado, la planificacion estratégica permite
evaluar la situacion actual, definir objetivos, metas, fijar planes de
accion, asignar recursos y analizar la competitividad.

Teoria vision sistémica de la agricultura

Desde el punto de vista de Navas y Velasquez (2014) la teoria de la
vision sistémica de la agricultura es una nueva forma de analisis, estudio
integral y holistico del sistema de producciéon agropecuario, por
consiguiente, identifica los componentes de sistema productivo, analiza
sus interrelaciones, realiza una mirada holistica de los aspectos externos
e internos, todo ello permite identificar los procesos que se realizan,
analizar las deficiencias y tomar datos para identificar problemas y

buscar alternativas de solucion.
Teoria de la articulacion de las cadenas productivas

Segun Castellanos et al. (2023) la teoria de la articulacion de las cadenas

productivas plantea la comprension de la estructuracion de las cadenas
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productivas y la capacidad de accion colectiva estimulada por la cultura
de colaboracion, compromiso y confianza entre los actores de la cadena
productiva, todo ello dinamiza el rendimiento, incrementa los niveles de

eficacia y eficiencia en la produccion.
3.2.1.2 Definicion

Segiin Jaime (2023) la cadena productiva es el conjunto de agentes
econdmicos interrelacionados por el mercado que implica capacidad
productiva, funcionamiento, y comercializacién. Desde el punto de vista de
Vidaurre (2020) la cadena productiva es la interrelacion de los agentes
econdmicos en términos de cooperacion y equidad con la capacidad de
responder a los cambios en el mercado. En contraste Heyden y Camacho
(2024) senalan que la cadena productiva es un sistema conformado por
procesos como produccion, transformacion, comercializaciéon y consumo,
en todos los procesos intervienen actores, al mismo tiempo estos actores
estan sometidos a la influencia del entorno como son las condiciones

ambientales y politicas.

Por otra parte, Rojas (2018) sostiene que la cadena productiva es el conjunto
de actores que participan en los procesos de produccion, transformacion,
comercializacion, mercadeo y distribucion de un determinado producto,
asimismo, se interrelacionan para agregarle valor. Es decir, la cadena
productiva es un sistema dindmico y colaborativo donde cada actor
desempefia un papel crucial en la creacion de un producto de valor anadido
que satisface las necesidades del mercado y los consumidores. Mientras que
Vega (2020) indica que la cadena productiva son conjunto de operaciones
sucesivas realizadas por diferentes unidades que integran un sistema para la
produccion de un producto, bien o servicio ademds implica la relacion entre
clientes, proveedores y empresas. También tenemos el aporte a M. Diaz
(2024) donde sefiala que es un sistema integrado por actores y actividades
economicas que tiene lugar en un proceso de produccion, asimismo, abarca
la adquisicion de insumos hasta la transformacion en productos o servicios,

asimismo, esta cadena productiva comparte un mercado en comun.

Teniendo en cuenta a Camasa (2019) indica que la cadena productiva es un

sistema de produccion agricola, forestal o pecuaria que involucra un
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conjunto de actores, acciones y factores. En otras palabras, la cadena
productiva tiene como finalidad hacer llegar el producto al consumidor final,
en ese contexto entender la relacion entre sus componentes es esencial para
optimizar la produccion, maximizar la eficiencia y fomentar la
sostenibilidad de estos sectores de la economia. Por otro lado Nahuamel
(2023) manifiesta que la cadena productiva es conjunto de actores sociales
involucrados en los eslabones de una cadena de produccion que pueden
mostrar un comportamiento cooperativo o conflictivo segun la situacion,
asimismo, tiene lugar la interaccion de los sistemas productivos, sistemas
agropecuarios, proveedores de insumos, industria del procesamiento,
transformacion, comercializacion, distribucion y consumidores finales.
finalmente Cayeros (2017) sefiala que la cadena productiva es un sistema
conformado por actores interrelacionados y una secuencia de operaciones
de produccion, transformacion y comercializacion de un producto y
contexto determinado, al mismo tiempo también es un conjunto de
actividades econdmicas y agentes que forman parte de un proceso

productivo.
3.2.1.3 Enfoques de la cadena productiva
a) Enfoque sectorial de la cadena productiva

De acuerdo con Nahuamel (2023) el enfoque sectorial de la cadena
productiva, el cual consiste en una concentracion sectorial de un grupo
de unidades de econdmicas, se caracterizan porque desempefian las
mismas actividades y estan interrelacionadas con proveedores, mano de
obra, servicios e intencion de realizar acciones en forma conjunto en la

busqueda de la eficiencia colectiva.
b) Enfoque competitivo de la cadena productiva

Alccamar (2021) sostiene que el enfoque competitivo de la cadena
productiva es un sistema conformado por un conjunto de aspectos como
la competitividad, la innovacién tecnologica e informatica, por otro lado,
determinar la competitividad de la cadena productiva requiere del
analisis de los actores y el entorno donde se desarrolla, ademas este
enfoque busca optimizar cada eslabon de la cadena productiva para

incrementar el valor afadido, aumentar eficiencia y reducir costos.

MICAELA BASTIDAI

F
o
d
o
K
t
W
%,

Repositorio Institucional - UNAMBA Peru



-23de 100 -
¢) Enfoque agrocadena productiva

Segun Rojas (2018) un enfoque de agrocadena productiva esta
constituido por insumos, produccion, transformacion, distribucion y
consumo, asimismo, cuenta con el servicio de apoyo como la asistencia
técnica, asistencia en investigacion y asistencia financiera, y expuesto a

un entorno politico, cultural y ambiental.
d) Enfoque de la nueva cadena productiva

Desde el punto de vista de Betancourt (2019) el enfoque de la nueva
cadena productiva se caracteriza por ser dindmica, sistémica, estable,
colaborativa y no lineal, su valor agregado esta en la conversion de datos
en informacién, informacién en conocimiento y conocimiento en un
producto de alto valor, asimismo, la orientaciéon de las cadenas
productivas depende de las tecnologias, mano de obra, y capital. Es decir,
este nuevo enfoque consiste en hacer las cadenas productivas mas
resilientes, sostenibles e innovadoras en respuesta a los cambios y

desafios actuales.
3.2.1.4 Modelos de la cadena productiva
a) Modelo cadena productiva de Nahuamel

Segun Nahuamel (2023) la cadena productiva estd constituido por las

dimensiones costo de produccion, calidad del producto y rentabilidad.

Figura 1
Modelo cadena productiva Nahuamel
T
4 3\
Costo de produccion
| J
4 3\
Calidad del producto — [ Cadena productiva ]
| J
4 3\
Rentabilidad
| J
—_—

Nota. Adaptado a partir de Nahuamel (2023)

La dimension costo de produccion hace referencia a la valoracion
monetaria para producir un producto toma en cuenta el costo de

materiales, insumos, mano de obra, y gastos indirectos, la dimension
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calidad del producto refiere a los aspectos técnicos y caracteristicas

medibles, y la dimension rentabilidad es la capacidad para obtener

ganancias o utilidades (Nahuamel, 2023).

b) Modelo cadena productiva Espinoza

Desde la perspectiva de Espinoza (2021), la cadena productiva es una

forma de organizacion y estd constituida por dimensiones produccion,

transformacion y comercializacion.

Figura 2
Modelo cadena productiva de Espinoza

Produccion

Transformacion

\.

Comercializacion

J/

—

— [ Cadena productiva ]

-

Nota. Elaborado a partir del estudio de Espinoza (2021)

La dimension produccion implica materias primas, mano de obra, costos

indirectos; la dimension transformacion tiene alcance a las plantas

procesadoras, almacenamiento, y transporte terrestre; la dimension

comercializacion consiste en el servicio de venta y distribucion

(Espinoza, 2021).

¢) Modelo cadena productiva Vergara

Vergara (2021) plantea el modelo de la cadena productiva constituido por

dimensiones produccion, distribucion y consumo.

Figura 3
Modelo cadena productiva de Vergara

Produccion

Distribucion

\.

Consumo

J/

—

— [ Cadena productiva ]

-

Nota. Elaborado a partir de Vergara (2021)
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La dimension produccion hace referencia a la productividad y
competitividad; la dimension distribucion consiste de infraestructura y
mercado; y la dimension consumo implica la demanda y calidad del
producto (Vergara, 2021). Cada una de estas dimensiones desempefian

un papel crucial en el funcionamiento y éxito de la cadena productiva.
d) Modelo cadena productiva Jaime

Segun Jaime (2023) la cadena productiva tiene como dimensiones la

capacidad productiva, funcionamiento, y la comercializacion.

Figura 4
Modelo cadena productiva de Jaime
T
( )
Capacidad productiva
. J/
( )
Funcionamiento — [ Cadena productiva ]
\. J/
( )
Comercializacion
\. J/
_

Nota. Elaborado a partir de Jaime (2023)

La dimensién capacidad productiva estd asociado a los costos de
produccion, campos de cultivo, rendimiento y recursos genéticos; la
dimension funcionamiento implica utilizacion de instrumentos y técnicas
de clasificacion del producto; y la dimensién comercializacion refiere al

acceso a mercados, precios de negociacion y compradores (Jaime, 2023).
3.2.1.5 Dimensiones de la cadena productiva
a) Dimension capacidad productiva

Desde la posicion de Turovski (2023) la capacidad productiva es el
volumen méaximo de produccion una cadena productiva puede alcanzar
dentro de un periodo determinado con las condiciones y recursos
disponibles como la tecnologia, maquinarias, insumos y mano de obra.
Sin embargo segun Jaime (2023) nos indica que la capacidad productiva
implica indicadores como costo de produccion, proveedores de materia
prima, almacenamiento, rendimiento y la capacidad del productor en

aspectos de produccion, administrativo y legal.
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b) Dimension funcionamiento

Desde la perspectiva de Castro (2018) la dimension funcionamiento es
el conjunto de actividades y procesos dentro de una cadena productiva
que se realiza de forma coordinada y eficiente para transformar la
materia prima en productos finales. De acuerdo con Jaime (2023) el
funcionamiento refiere a la utilizacion de técnicas e instrumentos que
aseguren la calidad y rendimiento del cultivo, la clasificacion para
identificar los campos con mayor rentabilidad, la temperatura de
almacenamiento, la planificacion de la produccion, y los estandares de

calidad.
¢) Dimension comercializacion

Segun Jiménez (2019) la dimension comercializacion es el conjunto de
actividades y procesos para hacer llegar el producto final a los
consumidores por consiguiente implica la promocion, distribucion y
venta. Coincidiendo con la afirmacion de Jaime (2023) donde
manifiesta que la comercializacion hace referencia al precio segun
calidad del producto y destino del mercado, acuerdos comerciales del

Pert, estrategias de marketing, canales de distribucioén y mercados fijos.
3.2.1.6 Importancia de la cadena productiva

La cadena productiva es importante porque atrae una gran cantidad de
clientes, el nivel de competencia promueve el mejoramiento continuo de la
calidad y productividad, fortalece la interaccion de los actores como
productores, usuarios y proveedores (Vidaurre, 2020). Por otro lado, las
cadenas productivas son importantes para lograr la competitividad, reduce
los costos de produccion, reduces perdidas del producto durante el
almacenamiento y transporte asimismo permite mejorar el control de

calidad de los productos (Campos, 2023).
3.2.1.7 Principios de la cadena productiva

Con respecto a la Ley N° 28845 (2016), da a conocer que los principios de
la cadena productiva son: principio de eficiencia procura maximizar los
beneficios para los agentes econdmicos; principio de transparencia

promueve la disponibilidad de informacién para los actores de la cadena
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productiva; principio de equidad consiste en la distribucion equitativa de los
beneficios entre agentes econdmicos; principio de solidaridad promueve el
desarrollo de la cadena productiva en forma conjunta; principio de
sostenibilidad es la implementacion de instrumentos para lograr una
competitividad sostenible; principio de adaptabilidad es la capacidad de los
agentes econdmicos para adaptarse a los cambios; y principio de mercado

es la asignacion optima de los recursos.
3.2.1.8 Tipos de cadena productiva

Segun Betancourt (2019) los tipos de cadena productiva basado en los
componentes son primero cadena completa compuesto por todos los
elementos (sistemas productivos, insumos, proveedores, comercializacion,
y clientes); segunda cadena incompleta en ella solo hay algunos elementos
de la cadena productiva; tercero cadena integrada es cuando el producto de

una cadena producto se convierte en el insumo de otra.
3.2.1.9 Beneficios de la cadena productiva

Desde la perspectiva de Heyden y Camacho (2024), trabajar en cadenas
productivas tiene como beneficios obtener informacion confiable, mejora el
conocimiento de los productores que conforman la cadena; promueve en los
actores el respecto y la confianza; fomenta la sinergia entre actores directos
e indirectos; se conoce la vision de los diferentes actores y promueve la

participacion.
3.2.2 Competitividad

Se desarrolla un marco teorico integral sobre la variable competitividad, el cual
incluye una revision detallada de definiciones, teorias, modelos y enfoques. Este
andlisis abarca las diferentes dimensiones y la importancia de la cadena productiva,

destacando sus principios fundamentales.
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3.2.2.1 Teorias de competitividad

a)

b)

d)

La teoria de la ventaja absoluta de Adam Smith

Adam Smith Baéz (2022), sostiene la teoria de la ventaja absoluta el
cual es la capacidad de un pais para producir un bien utilizando menos
recursos en comparacion con otro pais, al mismo, plantea principios
como productividad absoluta, division del trabajo para lograr la
especializacion en actividades especificas, comercio y especializacion,
en otras palabras la unidad econémica deberia producir aquellos bienes
y servicios donde tiene una ventaja absoluta esto ayudard a incrementar
sus beneficios, aumento de la productividad, mayor innovacion,

competencia y desarrollo economico.
Teoria de la competitividad basado en recursos

Segun Arano et al. (2023), la teoria de la competitividad basado en
recursos es la capacidad de la organizacion o unidad economica de
gestionar sus recursos para obtener una mejor posicion competitiva en
el mercado, dichos recursos son financieros, fisicos, humanos y
recursos generales de la organizacion, otro lado, la teoria enfatiza que
el manejo efectivo de los recursos organizativos es la razén del éxito de

una empresa en comparacion con otros.
Teoria de la competitividad basada en costos

En la perspectiva de Devoto (2018), la teoria de la competitividad
basada en costos consiste en una ventaja competitiva en costos de
produccion obteniendo una posicion relativamente baja en comparacion
con los competidores, y al mismo tiempo, esta ventaja debe ser
sostenible en el tiempo mediante una inversion continua en productos,
una mayor competencia tecnologica, incremento en el control de costos

de fabricacion, distribucion y estandarizacion de los productos.
Teoria de la competitividad basada en diferenciacion

Desde la perspectiva de Mejia (2017), sostiene la teoria de la
competitividad basada en diferenciacion consiste en la creacion de
bienes y servicios exclusivos, Unicos, con un valor superior al de los

competidores, esto permite a la unidad econdmica defenderse de sus
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competidores reales y potenciales ademas se convierte es una estrategia
basica para posicionarse en el mercado, asimismo, la teoria asegura un
incremento en el margen de utilidades de la empresa u organizacion
porque el cliente esta dispuesto a pagar el mayor precio cuando

reconoce al producto como Unico y exclusivo.
3.2.2.2 Definicion

Segun Gonzales (2022), la competitividad es la capacidad de competir de
los agentes econdmicos, esta relacionado al valor, costos, trabajo en equipo
y factores como la capacitacion, nivel tecnologico, aspectos
organizacionales y conocimiento del mercado. Por otra parte, el autor Meza
(2022) define la competitividad como el conjunto factores economicos,
culturales, factores de sostenibilidad ambiental, factor calidad de recursos
humanos y ubicacién espacial que afecta el nivel de produccion de los
bienes y servicios. Por tltimo Balvin (2016), considera a la competitividad
es la capacidad de una organizacién u empresa para generar riqueza.
Asimismo, la generacion de esa riqueza debe ser sostenible y eficiente, y

debe mejorar su posicion en el mercado frente a sus competidores.

El autor Cantero (2018), considera que la competitividad es la capacidad de
brindar productos y servicios con eficiencia y eficacia en un contexto de
competidores teniendo como base los indicadores de rentabilidad, calidad y
productividad, asimismo, es entendida como la capacidad de vencer al
competidor del sector mediante estrategias. Por su parte, Quispe (2019)
define como capacidad de la unidad econdémica para mantener la ventaja
competitiva a largo plazo mediante la obtencion altos niveles de rentabilidad
con bienes y servicios mds atractivos que de sus competidores. ademas
Quintana et al. (2021), sostienen que la competitividad es una herramienta
estratégica para mantener y ampliar la participacion en un mercado al mismo
tiempo vencer a los competidores, esta herramienta permite incrementar la

productividad mediante la gestion eficiente de los recursos.

En la opinidon de R. Lopez (2021), la competitividad hace referencia a la
productividad, rentabilidad, valor agregado, participacién en el mercado,
innovacion tecnoldgica y calidad del producto. La interrelacion de estos

factores contribuye al éxito y sostenibilidad a largo plazo de la unidad
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economica. Desde la posicion de Cachay et al. (2023), la competitividad es
la capacidad de gestionar sus recursos financieros, humanos y tecnoldgicos
de manera efectiva. Por un lado Mendoza (2021), que la competitividad es
la capacidad de producir bienes y servicios para las condiciones de precios
accesibles, oportunidad y calidad permitiendo a la unidad economica ser
exitosa en el mercado donde se desenvuelve a diferencia de sus rivales. Por
ultimo, segiin Pertuz et al. (2020), la competitividad es un atributo de las

economias nacionales y de sus sectores productivos.
3.2.2.3 Enfoques de competitividad
a) Enfoque estratégico de la competitividad

Segun Guillermo y Buitrago (2021), la competitividad es una forma de
estrategia empresarial siendo el objetivo principal del productor de
bienes y servicios lograr la ventaja competitiva para ello es importante
establecer un plan a largo plazo que ayude a lograr objetivos, maximizar
los beneficios y confrontar a los competidores, a su vez, este enfoque
estratégico mejora la capacidad de la empresa u organizaciéon para
competir eficazmente fundamentado en la evaluacion de las capacidades
internas, valor al cliente, formulacion de estrategias y andlisis del

entorno.
b) Enfoque de competitividad sistémica

Benavides et al. (2018), sostienen que el Enfoque de competitividad
sistémica ayuda en la comprension del fendmeno econdmico, el enfoque
plantea que en el mundo actual no solo las unidades econdmicas
compiten sino también sistemas, es decir, una red de vinculaciones que
incluye sistemas financieros, sistemas educativos, proveedores de bienes
y servicios, sistema de telecomunicaciones, sistema energético, entre
otros, también incorpora la calidad de los servicios publicos e
infraestructura y las relaciones que se crean dentro de la unidad
econdmica, por lo tanto, la competitividad es el resultado de la
interaccion dindmica y compleja de niveles sociales y econdmicos del

sistema, por tal motivo la competitividad es sistémica.
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¢) Enfoque de competitividad sostenible

J. Lopez (2024), plantea el enfoque de la competitividad sostenible
plantea mantener el nivel de competitividad a lo largo del tiempo
mediante la mejora continua eficiente para necesita el desarrollo de
elementos como innovacion, creatividad, investigacion, sustentabilidad,
desarrollo tecnoldgico y la colaboracion entre disciplinas, cuando estos
elementos no logran su desarrollo la sostenibilidad de la empresa o

unidad econdmica esta en riesgo.
d) Enfoque de la innovacion en competitividad

Labarca (2017), afirma que el Enfoque de la innovacién en
competitividad es la capacidad de la unidad econdémica para innovar
continuamente el cual es un factor esencial de la competitividad, por
consiguiente, este enfoque exhorta el desarrollo de investigacion,
educacion y un entorno regulatorio que incentiva la innovacion,
asimismo, en ese contexto es importante la cultura de innovacion y la

adaptabilidad en la utilizacion de las tecnologias avanzadas.
3.2.2.4 Modelos de competitividad
a) Modelo de competitividad Juarez

Segun Juarez (2022), la competitividad es la combinacion de las

dimensiones productividad, innovacion tecnolgica e infraestructura.

Figura 5
Modelo de competitividad
T
Productividad
( ) Competitividad
Innovacioén tecnologica —
\ J/
e A
Infraestructura
\_ J ——

Nota. Adaptado a partir Juarez (2022)

La dimension productividad tiene como indicadores el nivel de
produccion y nivel de oferta; la dimension innovacion tecnologica
implica la implementacion de la innovacion en la produccion, procesos,

y a nivel organizacional; la dimension infraestructura refiere a la
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disponibilidad de maquinarias y equipos para la produccion de bienes y

servicios (Juarez, 2022).
b) Modelo de competitividad Vargas

Desde la posicion de Vargas (2021), indica que la competitividad
consiste en mejorar la productividad de la organizacién mediante las

dimensiones ventaja competitiva, ventaja comparativa, eficiencia y

eficacia.
Figura 6
Modelo de competitividad de Vargas
T
Ventaja competitiva
Ventaja comparativa [ Competitividad ]
J L
Eficiencia
[ Eficacia ]
—_—

Nota. Adaptado a partir de Vargas (2021)

La dimension ventaja competitiva implica el liderazgo en costos, acceso
a mercados y diversificacion del producto; la dimensién ventaja
comparativa refiere a la diferenciacion, valor agregado y negociacion; la
dimension eficacia consiste en la utilizacion del capital de trabajo,
reinversion, empleo de la mano de obra; y la dimension eficiencia hace
referencia a la utilizacion de tecnologia, control de tiempo y nivel de

produccion (Vargas, 2021).
¢) Modelo de la competitividad

Rodriguez (2022), afirma que la competitividad consiste en ofrecer
mejores servicios y bienes en condiciones de calidad y bajo costo en
comparacion con los competidores, por ello esta dimensionado en

desempeio competitivo, procesos competitivos, y potencial competitivo.
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Figura 7
Modelo de competitividad de Rodriguez
T
4 3\
Desempeiio competitivo
| J
e N
Procesos competitivos —
|\ J/
Competitividad
4 3\
Potencial competitivo
| J

Nota. Adaptado a partir de Rodriguez (2022)

La dimension desempeflo competitivo esta relacionado con la
participacion en el mercado, rentabilidad y crecimiento de ventas; la
dimension procesos competitivos implica relacion con el cliente,
servicios innovadores y habilidades de marketing; y la dimension
potencial competitivo consiste en productividad laboral y competitividad

de precios (Rodriguez, 2022).
d) Modelo de competitividad Gonzales

Segun Gonzales (2022), la competitividad estd dimensionado en
capacitacion, nivel tecnologico, aspectos organizacionales 'y

conocimiento de mercado.

Figura 8
Modelo de competitividad de Gonzales

Capacitacion

Nivel tecnologico

\ J —
( ) Competitividad

Aspectos organizacionales

Conocimiento de mercado

\ J

Nota. Adaptado a partir de Gonzales (2022)

La dimension capacitacion tiene por indicadores la formacion en manejo
productivo, asesoramiento tecnico, comercializacion, merketing y
gestion empresarial; la dimension nivel tecnologico implica uso de
equipos, herramientas, seleccion y clasificacion; dimension aspectos

organizacionales refiere a la participacion y fortalecimiento de los
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actores productivos de la cadena; y la dimension conocimiento de
mercado hace referencia a la demanda, precio y a determinados

estandares de calidad (Gonzales, 2022).
3.2.2.5 Dimensiones de competitividad
a) Dimension capacitacion

De acuerdo con Frigo (2024), la dimensioén capacitacion refiere al
proceso de entrenar y educar a los productores en habilidades,
conocimiento y competencias con la finalidad de que puedan
desempefiarse con eficiencia y eficacia. Segun el autor Gonzales (2022)
afirma que la capacitacion implica tener conocimiento en relacion a en
técnicas manufactura en la produccion, précticas de produccion,
relaciones con clientes y proveedores para cumplir con las expectativas
del mercado, practicas sostenibles que promuevan la responsabilidad
social y reduzcan el impacto ambiental de las actividades productivas y
gestion de recursos como administracion de recursos humanos, mejora

continua y planificacion.
b) Dimension nivel tecnologico

Desde la posicion de la ,Secretaria de Agricultura y Desarrollo Rural
SADER de Mexico (2021) la dimension nivel tecnologico es el grado
de implementacion de las tecnologias y practicas agricolas innovadores
para optimizar la produccion, eficiencia, calidad y rendimiento.
Seguidamente Gonzales (2022) sostiene que el nivel tecnoldgico refiere
a la utilizacidon equipos modernos, sistemas de riego eficiente como
riego por goteo o riego por aspersion para asegurar el crecimiento,
empleo de fertilizantes controladas para nutrir las plantas y prevenir
plagas y enfermedades, utilizacion de software de gestion agricola
(sensores, drones y sistemas GPS) para monitorear el estado de los
cultivos y entrenamiento continuo en el uso de nuevas tecnologias y

practicas agricolas avanzadas.
¢) Dimension aspectos organizacionales

Segun Analuisa et al. (2020), indican que la dimensién aspectos

organizacionales consiste en estructura, gestion y coordinacion interna
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de las operaciones y recursos de las organizaciones agricolas con
propésito de asegurar una produccion eficiente y eficaz. Desde la
perspectiva de Gonzales (2022) los aspectos organizacionales tienen
como indicadores estructura organizada que incluye jerarquia, roles y
responsabilidades, planes estratégicos a corto, mediano y largo plazo

que orienta la produccion, formacion de asociaciones,

implementacion de sistemas y procedimientos para asegurar una
produccion acorde con los estandares de calidad requeridos y

administracion eficiente de los recursos financieros.
d) Dimension conocimiento de mercado

De acuerdo con Estrada (2022), la dimension conocimiento de mercado
consiste en la comprension profunda y detallada de las dindmicas del
mercado con respecto a un producto agricola determinado incluye
conocimiento de tendencias en el mercado, preferencia de
consumidores, y comportamiento de la competencia. Por otro lado,
segin Gonzales (2022), el conocimiento de mercado refiere a la
demanda del consumidor y las caracteristicas especificas del producto,
conocimiento de competidores directo e indirectos en el mercado,
mantener informacién respecto a las regulaciones y politicas que
afectan la produccion y comercializacion del producto, estudios de
mercado y comprension de los estandares de calidad que el mercado

define.
3.2.2.6 Factores de la competitividad

Desde el punto de vista de Meza (2022), los factores de la competitividad
vinculados con la productividad, industria y la unidad economica son:
factores empresariales son aquellos sobre el cual la empresa tiene control
como la capacidad productiva, eficacia de la gestion, y métodos de
produccion; factores estructurales hace referencia al ambiente competitivo
en donde las unidades econdmicas enfrentan las caracteristicas del mercado;
y factores sistémicos son aspectos externos a la empresa como politicas,

regulaciones sociales, macroeconomia y clima de negocios.
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3.2.2.7 Las cinco fuerzas de Porter

Desde la posicion de Porter, segiin Cantero (2018), manifiesta que existen
cinco fuerzas determinantes de la rentabilidad de un mercado por tal motivo
la unidad econdmica debe evaluar los recursos y objetivos para hacer frente

a estas cinco fuerzas que rigen la competitividad.

Primera fuerza Amenaza de entrada de nuevos competidores consiste en la
entrada de nuevos participantes al mercado no resulta atractivo si las
barreras de entrada son faciles; segunda fuerza la rivalidad entre
competidores refiere a la guerra de precios, campaiias publicitarias agresivas
y entrada de nuevos productos; tercera fuerza Poder de negociacion de los
proveedores es la capacidad de los proveedores para imponer condiciones
en el precio y cantidad de pedido; cuarta fuerza Poder de negociacion de los
compradores es la capacidad de organizacion de los consumidores para
reducir los precios de los productos y servicios; y quinta fuerza amenaza de
ingreso de productos sustitutos consiste en la entrada de productos

avanzados tecnoldgicamente y a bajos precios (Cantero, 2018).
3.2.2.8 Objetivos de competitividad

La competitividad tiene busca mejorar la posicion competitiva de la unidad
econdmica en el mercado, garantizar la sostenibilidad y el crecimiento a
largo plazo, entre otros fines esta mejorar la eficiencia operativa, fomentar
la innovacion, incrementar la productividad, fomentar el acceso a nuevos
mercados, incrementar la calidad de los productos y servicios, promover la
colaboracion entre proveedores, clientes y productores, generar valor
afnadido, reducir costos, e incrementar la rentabilidad de la empresa u

organizacion economica (Cantero, 2018).
3.2.2.9 Importancia de competitividad

La competitividad es importante para las empresas de un pais porque les
permite protegerse de la competitividad internacional, garantiza el éxito
econdmico y la sostenibilidad mediante la implementacion de mejoras en la
productividad, innovacion, por otro lado, permite a la empresa o cadena
productiva ingresar a nuevos mercados (Gonzales, 2022). La competitividad

es esencial porque mejora la gestion de los recursos, ayuda en el incremento
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de la productividad de las unidades econdémicas y mejora la calidad de vida
los ciudadanos de un pais (Zavaleta, 2021). Por otro lado, la competitividad
es importante porque facilita la accion conjunta, fortalece la interaccion

entre productores mediante la asociatividad (Balvin, 2016).

3.3 Marco conceptual

a)

b)

2)

h)

Comercializacion. “Es el proceso que lleva a los productos agrarios desde la
explotacion agraria hasta el consumidor” (Meza, 2022, p. 19). Por otro lado segun
Weistreicher (2020), considera al “conjunto de actividades y estrategias destinadas a
poner un producto o servicio en el mercado y promoverlo para atraer a los consumidores

y generar ventas” (p.1).

Consumidor. “Persona fisica o juridica que adquiere y/o usa los productos o los

servicios de una empresa” (Balvin, 2016, p. 22).

Eficiencia. “Capacidad de disponer de alguien o de algo para conseguir un objetivo con

el minimo de recursos posibles” (Cantero, 2018, p. 74).
Eficacia. “Capacidad de lograr el efecto deseado” (Cantero, 2018, p. 74).

Organizacion. “Comprende estructura organizacional, directrices, normas Yy
reglamentos de la organizacion, rutinas y procedimientos con la finalidad de que sus

objetivos sean alcanzados y su equilibrio interno sea mantenido” (Meza, 2022, p. 19).

Produccion agricola. “es el resultado de la explotacion de la tierra para obtener bienes,
principalmente, alimentos como cereales y diversos tipos de vegetales” (Westreicher,

2022, p. 1).

Politica. “proceso y la actividad relacionada con la toma de decisiones colectivas en
una comunidad, organizacioén o estado, asi como la gestion del poder y los recursos

dentro de esa entidad” (Montero, 2021, p. 1).

Productividad. “Es la relacion entre los objetivos/metas/tareas alcanzadas y el tiempo
(en horas trabajadas de calidad) que se han necesitado para lograrlo; teniendo en cuenta

que la variable mas importante son las personas” (Cantero, 2018, p. 74).

Producto. “bien tangible que resulta del proceso de produccion agricola, ya sea a través
del cultivo de plantas o la cria de animales, que es destinado al consumo humano,

animal, o a procesos industriales” (Thompson, 2024, p. 1).
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j) Sistema. “conjunto de elementos relacionados entre si que funciona como un todo”

(Sandoval, 2020, p. 1).

k) Tecnologia. “Conjunto de los conocimientos, instrumentos y métodos técnicos

empleados en un sector profesional” (Cantero, 2018, p. 74).

1) Valor agregado. “procesos adicionales que se aplican a los productos agricolas

primarios para aumentar su valor de mercado” (Acuna, 2024, p. 1).

m) Ventaja competitiva. “Es una caracteristica que hace a un producto o servicio diferente

de otro, o bien, que marca diferencias entre empresas” (Meza, 2022, p. 19).
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CAPITULO IV

METODOLOGIA

4.1 Tipo y nivel de investigacion

4.1.1

4.1.2

Tipo de investigacion

El tipo de investigacion utilizado es basico porque el objetivo es determinar el
grado de relacidon entre la cadena productiva y la competitividad el cual
incrementara el conocimiento cientifico en el tema. Segiin Gallardo (2018), el
tipo de investigacion basico tiene por objetivo incrementar el conocimiento en
una determinada ciencia sin contrastar con algin aspecto de la realidad,

asimismo, es basica porque sirve de cimiento para la investigacion aplicada.
Nivel de investigacion

Considerando que el objetivo de la investigacion fue establecer la relacion entre
variables, el nivel de estudio utilizado fue correlacional el cual permitié conocer
la posible asociacion entre variables. En ese sentido, Hernandez y Mendoza
(2023), afirman que el nivel correlacional de investigacion busca conocer el
grado de relacion entre dos o mas variables en un contexto determinado, para
ello primero se miden la variable, describen, cuantifican y analizan el nivel de

vinculacion.

4.2 Diseiio de la investigacion

Teniendo conocimiento que los objetivos e hipdtesis planteadas estan enfocadas en conocer

el nivel de relacion entre las variables cadena productiva y competitividad se utilizara el

disefio de investigacion no experimental y transeccional. El autor Arias (2020), sostiene

que un disefio no experimental es cudndo el investigador se limita a observar el fendémeno

o medir las variables tal como ocurre naturalmente, es decir, no se manipula ninguna

variable, y Hernandez y Mendoza (2023), manifiestan que es transeccional porque la

recopilacion de informacion fue recogida en un inico momento.
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4.3 Descripcion ética de la investigacion

4.4

La presente indagacion respetara los principios éticos de la investigacion cientifica como

la integridad, confidencialidad, consentimiento informado y el respeto por el trabajo de

otros investigadores mediante la citacion con el estilo APA séptima edicion. Al respecto,

Orozco y Lamberto (2022), afirma que la ética de la investigacion es un conjunto de

principios que orientan la conducta del investigador como reconocer la autoria de cada uno

de los autores consultados el cual representa el respeto por la propiedad intelectual.

Poblacion y muestra

4.4.1

4.4.2

Poblacion

Desde el punto de vista de Arias (2020), la poblacion es conjunto de elementos,
personas o casos con caracteristicas comunes delimitadas por el investigador
motivo de la investigacion sobre ellos se generaliza las conclusiones de la
investigacion, asimismo, se define la poblacion seglin los objetivos y problemas
a investigar. Considerando la definicion la poblacion en la presente investigacion
estara constituida por 51 productores de maiz blanco del centro poblado de
Saywite, distrito de Curahuasi segiin el acta de constitucion de asociacion

Agropecuaria productiva.
Muestra

Segun Ruiz y Valenzuela (2020), la muestra es un subconjunto de la poblacion,
es representativo y finito, asimismo, es seleccionado mediante diferentes
métodos, y es necesario establecer si la muestra va ser probabilistica o no
probabilistica porque de la muestra se obtendra informacidén utilizando

determinados instrumentos.

Para el presente proyecto de investigacion amerita usar el muestreo no
probabilistico, la razon es porque la eleccion de los involucrados tiene que ser
solo a los que se relacionan directamente con el tema de investigacion, es decir,
no todos de la poblacion sera de nuestro interés para ser encuestados en este caso

“solos los productores de maiz”.

Muestreo
En la opinion de Ramirez (2020), el muestreo es una herramienta fundamental
que utiliza técnicas estadisticas y matematicas para determinar una muestra

representativa de una poblacion. Es importante destacar que se optard por el
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muestreo no probabilistico debido a razones practicas por tanto se trabajara con
toda la poblacion, que son los 51 socios que pertenecen a la asociacion

agropecuaria productiva de saywite.
Procedimiento

Los procedimientos de investigacion que se implementardn para obtener informacion
precisa y verificable de los 51 socios productores de maiz comenzaran con la validacion
del instrumento, como primer paso realizamos la validacion del instrumento por los tres
expertos. Seguidamente se llevara a cabo una encuesta piloto con el objetivo de evaluar el
grado de confiabilidad del instrumento, utilizando el coeficiente alfa de Cronbach.
Posteriormente, se administrara el instrumento a los 51 socios que pertenecen a asociacion
de productores de maiz. Una vez recopilados los datos sobre las variables de cadena
productiva y competitividad, se procedera a su tabulacion utilizando programas estadisticos
como Excel, mientras que el procesamiento de datos se realizara con SPSS. Los resultados
seran presentados de manera clara y concisa a través de tablas y graficos. Posteriormente,
se realizard una exhaustiva descripcion y andlisis de los datos obtenidos, seguido de la
aplicacion de pruebas de hipotesis para cumplir con los objetivos de la investigacion. Este

proceso garantizara la validez y fiabilidad de los resultados obtenidos.
Técnica e instrumentos
4.6.1 Técnica

La técnica utilizada fue la encuesta, con el cual se podra recopilar informacién
en relacion a la competitividad y cadena productiva. Cabe destacar el aporte de
Arias (2020), cuando afirma que la encuesta tiene como objetivo obtener
informacion el cual es suministrada por la muestra en relacion a temas

particulares.
4.6.2 Instrumento

Teniendo en cuenta que la técnica es la encuesta, se utilizard su instrumento el
cuestionario para obtener datos de las variables que estara organizado en
dimension y una escala Likert. Sobre el cuestionario, Hernandez y Mendoza
(2023) afirman que es conjunto de enunciados o preguntas sobre determinadas
variables que se busca medir, asimismo, debe estar alineado con los objetivos e
hipdtesis. Se disefio un cuestionario para cada variable cadena productiva y

competitividad. para obtener respuestas se empleara una escala Likert basada en
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cinco puntos: Nunca (1), Casi Nunca (2), A Veces (3), Casi Siempre (4) y

Siempre (5), es importante mencionar que el instrumento utilizado es adaptado.
4.7 Estadistico de investigacion

Una vez completado el procesamiento de los resultados, se llevara a cabo un andlisis
exhaustivo utilizando tanto la estadistica descriptiva como la inferencial. Este enfoque
permitira examinar detalladamente las caracteristicas principales de los datos recopilados,
asi como realizar inferencias y conclusiones mas profundas sobre la poblacion estudiada.
Desde la perspectiva de Hernandez y Mendoza (2023), la estadistica descriptiva ayuda en
la descripcion de los valores o datos a nivel de variables y dimensiones, mientras que la
estadistica inferencial permite contrastar las hipotesis para después generalizar los

resultados de la muestra al resto de la poblacion de estudio.
4.8 Confiabilidad de variables cadena productiva y competitividad.

Segun el autor Oviedo y Campo (2005) indica que el coeficiente de alfa de Cronbach es la
manera mas conocida y sencilla de utilizar, se utiliza para medir la consistencia interna, es
la primera aproximacion a la validacion del constructo de una escala y es importante
mencionar que se utiliza para instrumentos con escala. Segun los autores George y Mallery
(2024), afirman que el valor intervalo que sugieren es de 0,70 o mayor al 0,90 de esta
manera estaria cumpliendo con el principio de que las preguntas de los items se repiten o
tiene cierta similitud, afirmando que el instrumento utilizado para la investigacioén es

aceptable y se puede utilizar en la investigacion.

Tabla 2
Rangos establecidos para interpretar los coeficientes del alfa de Cronbach
Rangos de (o) Confiabilidad (dimension)
>0.90 Excelente
0,80 - 0,89 Bueno
0,70 - 0,79 Aceptable
0,60 - 0,69 Cuestionable
0,50 - 0,59 Pobre
<0,50 Inaceptable

Nota. Magnitud de confiabilidad en base a George y Mallery (2024)

Tabla 3

Estadisticas de fiabilidad consistencia interna cadena productiva

Alfa de Cronbach N de elementos
0.865 11
Nota. Alfa de Cronbach de variable 1 obtenido de la prueba piloto.
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Tabla 4
Estadisticas de fiabilidad consistencia interna de competitividad
Alfa de Cronbach N de elementos
0.854 12

Nota. Alfa de Cronbach de variable 2 obtenido de la prueba piloto.

Tabla 5
Estadisticas de fiabilidad de cadena productiva y competitividad
Alfa de Cronbach N de elementos
0.886 23

Nota. Alfa de Cronbach de variable 1 y 2 como resultado de prueba piloto.

Interpretacion: Se puede apreciar que en la tabla anterior 5 que los resultados a partir de

la prueba piloto se tiene como resultado de alfa de Cronbach, desde el analisis de los 23

items del cuestionario con una encuesta de muestra piloto de 20 productores de maiz, donde

se obtuvo como resultado un Alfa de Cronbach 0.886 el cual representa en el intervalo de

0.80 — 0.89 que indica que el instrumento de recopilacién de datos tiene una confiabilidad

Buena de acuerdo con la tabla de coeficiente de confiabilidad. De esta forma, se establece

que el instrumento es valido y confiable, lo que permite su uso en el trabajo de campo con

los 23 items considerados fiables.

4.8.1

Coeficiente de correlacion por rangos de Spearman

La prueba de estadistica mide la relacion de dos variables y se efectiia por escala
nominal, ordinal utilizando una clasificacién de rango, también se conoce como
una medida no paramétrica de la correlacion entre dos variables y se utiliza para
evaluar la relacion monotonica entre dos variables Mondragéon (2014); el
coeficientes de evaluacion de Rho de Spearman segun los autores Sampieri y
Mendoza (2023), menciona que: una correlacion positiva entre dos variables
(digamos, X y Y) significa que, si una variable aumenta, la otra también (“A
mayor X, mayor Y y viceversa; altos valores en X corresponden a altos valores
en Y, bajos valores en X, bajos valores en Y). Una correlacion negativa implica
que, si una variable se incrementa, la otra disminuye (“A mayor X, menor Y”,
“mayor Y, menor X”; altos valores en una variable se asocian con bajos de la
otra) (p. 345). A continuacion, se muestra graficos representativos que nos

ayuden a entender.
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Figura 9

4.8.2

Correlacion positiva y correlacion negativa

Correlacion positiva

imu

Nota. Correlacion positiva y negativa obtenida de (Hernandez Sampieri y Mendoza

Torres, 2023).

Correlaciéon negativa (=)

Se considera una correlacion positiva cuando ambas variables tienen el mismo
comportamiento de desplazamiento que puede ser positivo (similar al de la oferta) o
negativo (similar al de la demanda) y correlacion negativa se refiere cuando las
variables tienen comportamiento inversamente proporcional, esto significa que, si la

variable X es mayor, la variable Y sera menor.

Tabla 6
Grado de relacion segun coeficiente de correlacion de Rho de Spearman
RANGO RELACION
-0.91a-1.00 Correlacién negativa perfecta
-0.76 a-0.90 Correlacién negativa muy fuerte
-0.51a-0.75 Correlacién negativa considerable
-0.11a-0.50 Correlacién negativa media
-0.01a-0.10 Correlacién negativa débil
0.00 No existe correlacion

+0.01a +0.10 Correlacién positiva débil
+0.11 a +0.50 Correlacién positiva media
+0.51a +0.75 Correlacién positiva considerable
+0.76 a +0.90 Correlacién positiva muy fuerte
+0.91 a +1.00 Correlacién positiva perfecta

Baremo

Nota. Elaboracion propia basada en Herndndez Sampieri y Fernandez Collado.

También denominado como reduccién de escala, este es un estandar cuantitativo

que se establece después de un proceso de investigacion conocido como

estandarizacion de instrumentos. Daza (2014), baremar consiste en elaborar un

baremo, es decir, una escala de puntuaciones derivadas de un instrumento de
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medicion que facilita su interpretacion, asignando a cada puntuaciéon un valor
especifico. El baremo se entiende como un conjunto de criterios y normas que
se emplean para medir, valorar o calificar una variable o conjunto de variables,
con el fin de obtener un resultado estandarizado y objetivo, la baremaciéon

realizada se puede apreciar en el apartado del anexo n°6.
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CAPITULO V
RESULTADOS Y DISCUSIONES

5.1 Analisis de Resultados

El presente trabajo de investigacion muestra el analisis de los resultados obtenidos del
procesamiento de los datos de investigacion mediante el aplicativo software Excel y IBM SPSS

STATISTICS version 25 respetando los pasos en cada procedimiento.

5.1.1 Analisis descriptivo de los datos generales

Tabla 7
Género
Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje  vélido  acumulado
Femenino 24 47.1 47.1 47.1
Masculino 27 52.9 52.9 100.0
Total 51 100.0 100.0

Nota. Elaboracion propia, extraido de los resultados del SPSS.

Figura 10
Género

47.10%; 47%
0/. C20, z
52.90%; 53% B Femenino

Masculino

Nota. Elaboracion propia, extraido de los resultados del SPSS.

Interpretacion:
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La Tabla 7 y Figura 10, muestra la distribuciéon por género de los 51 asociados
productores de maiz encuestados. Del total, el 52.9% (27 socios) corresponde al género
masculino, mientras que el 47.1% (24 socios) pertenece al género femenino. Esto indica
que la mayoria de los encuestados son hombres.

Tabla 8
Grupo etario de los socios

Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje  valido  acumulado

18 a 25 afios 2 3.9 3.9 3.9
26 a 35 afios 11 21.6 21.6 25.5
36 a 45 afios 16 31.4 31.4 56.9
mayores a 46 afios 22 43.1 43.1 100.0
Total 51 100.0 100.0

Nota. Elaboracion propia, extraido de los resultados del SPSS.

Figura 11
Grupo etario de los socios

45.0%
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15.0%
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’ 3.9%

5.0% ’

0.0%
18 a25 anos 26 a 35 anos 36 a45 afos mayoes a 46
anos

Nota. Elaboracion propia, extraido de los resultados del SPSS.
Interpretacion:

La Tabla 8 y Figura 11, muestra la distribucion por edad de los socios encuestados. El
43.1% (22 socios) pertenece al grupo de 46 afnos a mas, siendo el mayor, el 31.4% (16
socios) corresponde al grupo de 36 a 45 anos, el 21.6% (11 socios) corresponde al grupo
de 26 a 35 afos y el 3.9% (2) pertenecen al grupo de 18 a 25 afios. Esto refleja que la mayor

representacion se encuentra en el grupo de 46 afios a mas, seguido por el grupo de 36 a 45
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afos, seguido por el grupo de 26 a 35 afios, mientras que el grupo de 18 a 25 afios es el

menos representado.

Tabla 9
Nivel de estudio alcanzado

Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje  valido  acumulado

Primaria 37.0 72.5 72.5 72.55
Secundaria 14.0 27.5 27.5 100
Total 51.0 100.0 100

Nota. Elaboracion propia, extraido de los resultados del SPSS

Figura 12
Nivel de estudio alcanzado
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Nota. Elaboracién propia, extraido de los resultados del SPSS

Interpretacion:

La Tabla 9 y Figura 12, refiere donde la mayoria de los encuestados (72.5%) solo tienen
educacion hasta el nivel primaria, reflejando un nivel muy basico predominante. Un
27,5% ha cursado estudios solo hasta la secundaria. Los socios manifestaron que no
tuvieron la oportunidad de concluir ni el nivel primario por falta de apoyo de sus padres
y se dedicaron a actividades para generar ingreso siendo la agricultura como su principal

fuente economico.

MICAELA BASTIDAS

Repositorio Institucional - UNAMBA Peru



MICAELA BASTIDAS

-49 de 100 -

5.1.2 Analisis descriptivo de variables cadena productiva y competitividad
Tabla 10
Baremacion de los niveles a escala de valoracion de variable Cadena productiva

Cadena .
Nivel productiva CapaCIqad Funcionamiento Comercializacion Escala _d’e
- productiva valoracién
(Variable 1)

. Nunca (1)
Bajo [11-26] [3-7] [4-9] [4-9] Casi nunca (2)
Medio [11-26] [8-11] [10-15] [10-15] A'gun?,o?)"eces

) ) i i Casi siempre (4)
Alto  [11-26] [12-15] [16-20] [16-20] Siemprs (5)
Nota. Elaboracion propia, tratamiento de datos para la variable cadena productiva.

Tabla 11
Baremacion de los niveles a escala de valoracion de variable competitividad

Competitivid . Nivel Aspectos Conocimie
. Capacit . e Escala de
Nivel ad s tecnolé organizaci nto del ‘r
. acién . valoracién
(Variable 2) gico onales mercado
Bajo  [12- 28] 3-71 [3-7] [3-7] [3-7] Nunca (1)

Casi nunca (2)

Algunas veces

Medio  [29 - 44] 8-111 [8-11]  [8-11] 8 - 11] )

Casi siempre (4)

Alto [45 - 60] [12-15] [12-15] [12-15] [12-15] Siempre (5)

Nota. Elaboracion propia, tratamiento de datos para la variable competitividad.

Tabla 12
La variable Cadena productiva

Porcentaje  Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Bajo 8 15.7 15.7 15.7
Medio 43 84.3 84.3 100.0
Total 51.0 100 100

Nota. Elaboracion propia, extraido de los resultados del SPSS
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Figura 13
La variable cadena productiva
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Nota. Elaboracion propia, extraido de los resultados del SPSS

Interpretacion:

La Tabla 12 y Figura 13, refiere los resultados obtenidos sobre la variable de cadena
productiva, donde se observa que, del total de encuestados, se pudo estimar que hay mayor
incidencia en el nivel medio en la aplicacion de la cadena productiva con un indicador del
84.3% (43 socios) y el 15.7% (8 socios) indican que la variable cadena productiva tiene
una incidencia de nivel bajo. En conclusion, la gran mayoria de la asociacion agropecuaria
productiva de Saywite tienen una percepcion que la cadena productiva lo aplican en el nivel
medio siendo preocupante por ser la principal fuente de ingresos econdmicos.

Tabla 13
Dimension capacidad productiva

Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje  valido  acumulado

Bajo 22 43.1 43.1 43.1
Medio 28 54.9 54.9 98.0
Alto 1 2.0 2.0 100.0

Total 51 100 100

Nota. Elaboracion propia, extraido de los resultados del SPSS
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Figura 14
Dimension capacidad productiva
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Nota. Elaboracion propia, extraido de los resultados del SPSS

Interpretacion:

La Tabla 13 y Figura 14, refiere los resultados obtenidos sobre la dimension capacidad
productiva de la primera variable de cadena productiva, donde se observa que, del total de
encuestados, se pudo estimar que hay mayor incidencia en el nivel medio en la aplicacion de la
dimension capacidad productiva con un indicador del 54.9% (28 socios), seguidamente por el
nivel bajo con el indicador 43.10% (22 socios) y por ultimo, tenemos el nivel alto con el 2% (1
socio). En conclusidn, la gran mayoria de la asociacion agropecuaria productiva de Saywite
tienen una percepcion que tiene una capacidad productiva de nivel medio, seguido por el nivel
bajo y un pequefio porcentaje que indico que tiene una la capacidad productiva buena. Teniendo
en consideracion el indicador del precio la mayoria de los asociados manifiestan que siempre
los precios del mercado cubren sus costos de produccion, respecto a los proveedores fijos de
semilla manifestaron que no tienen y tampoco cuentan con un almacén adecuado para acopiar
semillas.

Tabla 14
Dimension funcionamiento

Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje  valido  acumulado

Bajo 3 5.9 5.9 5.9
Medio 45 88.2 88.2 94.1
Alto 3 5.9 5.9 100.0
Total 51 100 100

Nota. Elaboracion propia, extraido de los resultados del SPSS
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Figura 15
Dimension funcionamiento
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Nota. Elaboracion propia, extraido de los resultados del SPSS
Interpretacion:

La Tabla 14 y Figura 15, refiere los resultados obtenidos sobre la dimension funcionamiento de
la primera variable - cadena productiva, donde se observa que, del total de encuestados, se pudo
estimar que hay mayor incidencia en el nivel medio en la aplicaciéon de la dimension
funcionamiento con un indicador del 88.2% (45 socios), seguidamente por el nivel bajo con el
indicador 5.9% (3 socios), por ultimo, tenemos el nivel alto con el 5.9% (3 socios). En
conclusion, la gran mayoria de la asociacion agropecuaria productiva de Saywite tienen una
percepcion que algunas veces es bueno el funcionamiento. Teniendo en consideracion el
indicador clasificacion del producto, indicaron que siempre en bueno realizar una buena
clasificacion, respecto al indicador clima, indicaron que es muy bueno para la productividad
del maiz, ademas tenemos el indicador planificacion de sus actividades, indicaron que la
mayoria practica en su produccion y por ultimo tenemos al indicador estandares de calidad
mediante la senasa, donde indican que nunca y casi nunca hacen el control de calidad.

Tabla 15
Dimension comercializacion

Porcentaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Bajo 40 78.4 78.4 78.4
Medio 11 21.6 21.6 100.0
Total 51.0 100 100

Nota. Elaboracion propia, extraido de los resultados del SPSS.
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Figura 16
Dimension comercializacion
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Nota. Elaboracion propia, extraido de los resultados del SPSS

Interpretacion:

La Tabla 15 y Figura 16, refiere los resultados obtenidos sobre la dimensién comercializacion
de la primera variable - cadena productiva, donde se observa que, del total de encuestados, se
pudo estimar que hay mayor incidencia en el nivel medio en la aplicacion de la dimension
comercializacion con un indicador del 78.4% (40 socios), seguidamente por el nivel medio con
un indicador 21.6% (11 socios). En conclusion, la gran mayoria de la asociacion agropecuaria
productiva de Saywite tienen una percepcion la comercializacion es bajo, preocupante porque
la comercializacion es una dimension importante para generar ingresos siendo su principal
fuente econdmico. Teniendo en consideracion el indicador precio, respondieron que siempre
varian los precios de acuerdo con la calidad, respecto al indicador alianzas estratégicas,
respondieron que no reciben apoyo para las comercializar el maiz, ademas tenemos el indicador
canales de comercializacion, donde respondieron que no usan canales de comercializacion para
la venta de maiz y por ultimo tenemos al indicador compradores fijos, donde indican que nunca
y casi nunca tienen compradores fijos.

Tabla 16
Variable de Competitividad

Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje  vélido  acumulado

Bajo 359 5.9 59

Medio 40 78.4 78.4 84.3

Alto 8 15.7 15.7 100.0
Total 51 100 100

Nota. Elaboracion propia, extraido de los resultados del SPSS.
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Figura 17
Variable Competitividad
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Nota. Elaboracion propia, extraido de los resultados del SPSS.

Interpretacion:
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La Tabla 16 y Figura 17, refiere los resultados obtenidos sobre la variable competitividad,

donde se observa que, del total de encuestados, se pudo estimar que hay mayor incidencia en el

nivel medio con un indicador del 78.4% (40 socios), seguido por el nivel alto con un indicador

15.7% (8 socios) y por ultimo tenemos el nivel bajo con un indicador del 5.9% (3 socios). En

conclusion, sobre la aplicacion de la competitividad de los encuestados de la asociacion

agropecuaria productiva de Saywite se pudo estimar que existe una mayor incidencia en el nivel

medio.

Tabla 17
Dimension capacitacion

Porcentaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje vélido acumulado
Bajo 21 41.2 41.2 41.2
Medio 30 58.8 58.8 100.0
Total 51.0 100 100

Nota. Elaboracion propia, extraido de los resultados del SPSS.
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Figura 18
Dimension capacitacion
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Nota. Elaboracion propia, extraido de los resultados del SPSS

Interpretacion:

LaTabla 17y Figura 18, refiere los resultados obtenidos sobre la dimension capacitacion, donde
se observa que, del total de encuestados, se pudo estimar que hay mayor incidencia en el nivel
medio con un indicador del 58.8% (30 socios), seguido por el nivel bajo con un indicador 41.2%
(21 socios). En conclusion, sobre la aplicacion de la capacitacion de los encuestados de la
asociacion agropecuaria productiva de Saywite se pudo estimar que existe una mayor incidencia
en el nivel medio, los encuestados tienen una percepcion de que hay poca capacitacion en la
produccidn de maiz para incrementar su nivel competitivo.

Tabla 18
Dimension nivel tecnoldgico

Porcentaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje vélido acumulado
Medio 9 17.6 17.6 17.6
Alto 42 82.4 82.4 100.0
Total 51.0 100 100

Nota. Elaboracion propia, extraido de los resultados del SPSS
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Figura 19
Dimension nivel tecnoldgico
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Nota. Elaboracion propia, extraido de los resultados del SPSS

Interpretacion:

La Tabla 18 y Figura 19, refiere los resultados obtenidos sobre la dimension nivel tecnolégico,
donde se observa que, del total de encuestados, se pudo estimar que hay mayor incidencia en el
nivel alto con un indicador del 82.4% (42 socios), seguido por el nivel medio con un indicador
17.6% (9 socios). En conclusion, sobre la aplicacion del nivel tecnologico que utilizan los
encuestados de la asociacion agropecuaria productiva de Saywite se pudo estimar que existe
una mayor incidencia en el nivel alto, los encuestados tienen una percepcion de que hacen uso
constante de la tecnologia agricola para la producciéon de maiz e incrementar su nivel
competitivo.

Tabla 19
Dimension aspectos organizacionales

Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje  valido  acumulado

Bajo 1 2.0 2.0 2.0
Medio 26 51.0 51.0 52.9
Alto 24 47.1 47.1 100.0
Total 51 100 100

Nota. Elaboracion propia, extraido de los resultados del SPSS
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Figura 20
Dimension aspectos organizaciones
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Nota. Elaboracion propia, extraido de los resultados del SPSS

Interpretacion:

La Tabla 19 y Figura 20, refiere los resultados obtenidos sobre la dimension aspectos
organizaciones, donde se observa que, del total de encuestados, se pudo estimar que hay mayor
incidencia en el nivel medio con un indicador del 51% (26 socios), seguido por el nivel alto con
un indicador 47.1% (24 socios) y por ultimo tenemos el nivel bajo con in indicador del 2% (1
socio). En conclusion, sobre la aplicacion de los aspectos organizacionales, de los encuestados
de la asociacion agropecuaria productiva de Saywite se pudo estimar que existe una mayor
incidencia en el nivel medio y el nivel alto, los encuestados tienen una percepcion de que tienen
una buena organizacion en la mayoria de veces para la produccion de maiz e incrementar su
nivel competitivo.

Tabla 20
Dimension conocimiento del mercado

Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje  vélido  acumulado

Bajo 22 43.1 43.1 43.1
Medio 26 51.0 51.0 94.1
Alto 3 5.9 5.9 100.0

Total 51 100 100

Nota. Elaboracion propia, extraido de los resultados del SPSS
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Figura 21
Dimension conocimiento del mercado
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Nota. Elaboracion propia, extraido de los resultados del SPSS

Interpretacion:

La Tabla 20 y Figura 21, refiere los resultados obtenidos sobre la dimension conocimiento del
mercado, donde se observa que, del total de encuestados, se pudo estimar que hay mayor
incidencia en el nivel medio con un indicador del 51% (26 socios), seguido por el nivel bajo
con un indicador 43.1% (22 socios) y por ultimo tenemos el nivel alto con in indicador del 5.9%
(3 socio). En conclusion, sobre la aplicacion del conocimiento del mercado, de los encuestados
de la asociacion agropecuaria productiva de Saywite se pudo estimar que existe una mayor
incidencia en el nivel medio, los encuestados tienen una percepcion de que conocen un poco lo
que buscan los consumidores, punto importante es de conocer muy bien lo que buscan los

consumidores para mejorar su nivel competitivo.

5.2 Contrastacion de hipotesis
5.2.1 Normalidad del instrumento

Tabla 21
Prueba de distribucion normal de Kolmogorov - Smirnov de una muestra >50

Kolmogorov-Smirnov?

Estadistico gl Sig.
Cadena productiva
0.508 51.000 0.000
Competitividad
0.428 51.000 0.000

a. Correccion de significacion de Lilliefors

Nota. Elaboracion propia, extraido de los resultados del SPSS
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En el cual:
P Valor < 0.05: = Los datos no siguen una distribucion normal (rechazas la hipotesis nula)
P Valor > 0.05: = Los datos siguen una distribucion normal (no rechazas la hipotesis nula).

Una vez recopilados los datos y considerando que la muestra consta de 51 socios, lo cual es
superior a 50, se aplico la prueba de normalidad de Kolmogorov-Smirnov. Se observé que las
variables no presentan una distribuciéon normal, ya que el p-valor es menor que el nivel de
significancia (a = 0,05). Por lo tanto, se optd por utilizar la prueba no paramétrica Rho de

Spearman para evaluar la correlacion entre las variables cadena productiva y competitividad.
5.2.2 Prueba de la hipdtesis general

El contraste de la hipdtesis general se realizo utilizando el estadistico Rho de
Spearman, ya que las variables son de tipo ordinal y los datos no siguen una
distribucion normal. El procedimiento para realizar el contraste se llevo a cabo

siguiendo los pasos que se describen a continuacion.
Paso 1. Planteamiento de hipdtesis general (nula y alterna)
Hipdtesis nula (H0)

HO: No existe relacion significativa entre la cadena productiva y la competitividad
de los productores de maiz blanco en el Centro Poblado de Saywite del Distrito

Curahuasi, 2024.
Hipdtesis alterna (H1)

HI1: Existe relacion significativa entre la cadena productiva y la competitividad de
los productores de maiz blanco en el Centro Poblado de Saywite del Distrito

Curahuasi, 2024.
Paso 2. Nivel de significancia

En el presente estudio, se estableciéo un margen de error del 5% (a = 0.05), lo que
implica una probabilidad de error del 5%; mientras que el nivel de confianza es del

95%.

Paso 3. Estadigrafo de prueba
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La correlacion se calcul6 utilizando el coeficiente Rho de Spearman, tomando como
base los items agrupados por cada variable. Este célculo se realiz6 con el apoyo de

los programas SPSS v25 y Microsoft Excel.

Tabla 22
Correlacion de prueba en hipotesis general de variable 1y 2
Cadena
productiva  Competitividad
Coeficiente de 1.000 A48T
Cadena correlacion
productiva Sig. (bilateral) 0.000
Rho de N 51 51
Spearman Coeficiente de 487" 1.000
I correlacion
Competitividad ;. i1ateral) 0.000
N 51 51

**. La correlacion es significativa en el nivel 0,01 (bilateral).
Nota. Elaboracion propia, extraido de los resultados del SPSS

Paso 4. Establecimiento de la regla de decision
Si p-Valor < 0.05 se acepta la Hi y se rechaza la HO.
Si p-Valor > 0.05 se rechaza la Hi y se acepta la HO.
Paso 5. Toma de decision

De acuerdo con los resultados presentados en la tabla 22, con un nivel de confianza del
95% identificamos que el p-valor calculado es menor a 0.05 (sig. 0.000 es menor a o =
0.05) se puede decidir que se rechaza a la hipotesis nula (Ho) y aceptamos la hipotesis
alterna o del investigador (H1), en tal sentido, con un resultado obtenido del coeficiente de
correlacion de Rho de Spearman de 49%, indicamos que la cadena productiva tiene una
correlacion positiva moderada con la competitividad de la asociacion agropecuaria
productiva de Saywite, del distrito de Curahuasi, provincia de Abancay 2024. Por lo tanto,
se puede determinar que al mejorar la cadena productiva de los productores de maiz
mejoraras su competitividad entendida desde la perspectiva de capacitaciones, mejoras en

el nivel tecnologico, los aspectos organizacionales y un mejor conocimiento del mercado.
5.2.3 Contrastacion de la hipétesis especifica 1
Paso 1. Planteamiento de hipdtesis general (nula y alterna)

Hipotesis nula (H0)
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HO: No existe relacion significativa entre la capacidad productiva y la
competitividad de los productores de maiz blanco en el Centro Poblado de Saywite

del Distrito Curahuasi, 2024.
Hipotesis alterna (H1)

HI: Existe relacion significativa entre la capacidad productiva y la competitividad de
los productores de maiz blanco en el Centro Poblado de Saywite del Distrito

Curahuasi, 2024.
Paso 2. Nivel de significancia

En el presente estudio, se establecido un margen de error del 5% (a = 0.05), lo que
implica una probabilidad de error del 5%; mientras que el nivel de confianza es del

95%.
Paso 3. Estadigrafo de prueba

La correlacion se calcul6 utilizando el coeficiente Rho de Spearman, tomando como
base los items agrupados por cada variable. Este célculo se realizé con el apoyo de

los programas SPSS v25 y Microsoft Excel.

Tabla 23
Correlacion prueba de hipotesis especifica 1 de la dimension 1 y variable 2
Capacidad
productiva Competitividad
Coeficiente de 1.000 ,343"
Capacidad correlacion
productiva Sig. (bilateral) 0.014
Rho de Spearman N 51 51
Coeficiente de ,343" 1.000
o correlacion
Competitividad Sig. (bilateral) 0.014
N 51 51

*. La correlacion es significativa en el nivel 0,05 (bilateral).
Nota. Elaboracion propia, extraido de los resultados del SPSS

Paso 4. Establecimiento de la regla de decision
Si p-Valor < 0.05 se acepta la Hi y se rechaza la HO.
Si p-Valor > 0.05 se rechaza la Hi y se acepta la HO.

Paso 5. Toma de decision
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De acuerdo con los resultados presentados en la tabla 23, con un nivel de confianza
del 95% identificamos que el p-valor calculado es menor a 0.05 (sig. 0.014 es menor
aa= 0.05) se puede decidir que se rechaza a la hipotesis nula (Ho) y aceptamos la
hipoétesis alterna o del investigador (H1), en tal sentido, la capacidad productiva
tiene una correlacion positiva media con la competitividad de la asociacion
agropecuaria productiva de Saywite, del distrito de Curahuasi, provincia de
Abancay 2024. Por lo tanto, se puede determinar que al mejorar la capacidad
productiva de los productores de maiz mejoraran su competitividad entendida desde
la perspectiva de los costos de produccion, contar con proveedores fijos de semillas

y tener un buen ambiente para el almacenamiento.
5.2.4 Contrastacion de la hipotesis especifica 2
Paso 1. Planteamiento de hipdtesis
Hipotesis nula (Ho)

HO: No existe relacion significativa entre el funcionamiento y la competitividad de
los productores de maiz blanco en el Centro Poblado de Saywite del Distrito

Curahuasi, 2024
Hipdtesis alterna (H:)

H1: Existe relacion significativa entre el funcionamiento y la competitividad de los
productores de maiz blanco en el Centro Poblado de Saywite del Distrito Curahuasi,

2024.
Paso 2. Nivel de significancia

En el presente estudio, se estableciéo un margen de error del 5% (a = 0.05), lo que
implica una probabilidad de error del 5%; mientras que el nivel de confianza es del

95%.
Paso 3. Estadigrafo de prueba

La correlacion se calcul6 utilizando el coeficiente Rho de Spearman, tomando como
base los items agrupados por cada variable. Este calculo se realizé con el apoyo de

los programas SPSS v25 y Microsoft Excel.
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Tabla 24
Correlacion prueba de hipotesis especifica 2 de la dimension 2 y variable 2
Funcionamiento Competitividad
Coeficiente de 1.000 403"
. . correlacion
Funcionamiento ;o pi1ateral) 0.003
Rho de N 51 51
Spearman Coeficiente de ,403™ 1.000
e correlacion
Competitividad o0 pilateral) 0.003
N 51 51

**, La correlacion es significativa en el nivel 0,01 (bilateral).
Nota. Elaboracion propia, extraido de los resultados del SPSS.

Paso 4. Establecimiento de la regla de decision
Si p-Valor < 0.05 se acepta la Hi y se rechaza la HO.
Si p-Valor > 0.05 se rechaza la Hi y se acepta la HO.
Paso 5. Toma de decision

De acuerdo con los resultados presentados en la tabla 24, con un nivel de confianza
del 95% identificamos que el p-valor calculado es menor a 0.05 (sig. 0.003 es menor
aa= 0.05) se puede decidir que se rechaza a la hipdtesis nula (Ho) y aceptamos la
hipétesis alterna o del investigador (H1), en tal sentido, el funcionamiento tiene una
correlacion positiva media con la competitividad de la asociacion agropecuaria
productiva de Saywite, del distrito de Curahuasi, provincia de Abancay 2024. Por lo
tanto, se puede determinar que al mejorar el funcionamiento de los productores de
maiz mejoraran su competitividad entendida desde la perspectiva de realizar la
clasificacion de semilla mas seguido, planificar sus actividades de produccion y

mejorar el control de plagas y enfermedades a través de una asistencia técnica.
5.2.5 Contrastacion de la hipétesis especifica 3
Paso 1. Planteamiento de hipdtesis
Hipodtesis nula (Ho)

HO: No existe relacion significativa entre la comercializacion y la competitividad
de los productores de maiz blanco en el Centro Poblado de Saywite del Distrito

Curahuasi, 2024

Hipdtesis alterna (H:)
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H1: Existe relacion significativa entre la comercializacion y la competitividad de
los productores de maiz blanco en el Centro Poblado de Saywite del Distrito

Curahuasi, 2024.
Paso 2. Nivel de significancia

En el presente estudio, se establecié un margen de error del 5% (a = 0.05), lo que

implica una probabilidad de error del 5%; mientras que el nivel de confianza es del

95%.
Paso 3. Estadigrafo de prueba

La correlacion se calcul6 utilizando el coeficiente Rho de Spearman, tomando como
base los items agrupados por cada variable. Este calculo se realiz6 con el apoyo de
los programas SPSS v25 y Microsoft Excel.

Tabla 25
Correlacion prueba de hipotesis especifica 3 de la dimension 3 y variable 2

Comercializacién Competitividad

Coeficiente de 1.000 ,383"
L correlacion

Comercializacion oo ijateral) 0.006

Rho de N 51 51

Spearman Coeficiente de ,383" 1.000
o correlacion

Competitividad ;0 pilateral) 0.006
N 51 51

**. La correlacion es significativa en el nivel 0,01 (bilateral).
Nota. Elaboracion propia, extraido de los resultados del SPSS.

Paso 4. Establecimiento de la regla de decision
Si p-Valor < 0.05 se acepta la Hi y se rechaza la HO.
Si p-Valor > 0.05 se rechaza la Hi y se acepta la HO.
Paso 5. Toma de decision

De acuerdo con los resultados presentados en la tabla 25, con un nivel de
confianza del 95% identificamos que el p-valor calculado es menor a 0.05 (sig.
0.006 es menor a oo = 0.05) se puede decidir que se rechaza a la hipdtesis nula
(Ho) y aceptamos la hipotesis alterna o del investigador (H1), en tal sentido, la
comercializacion tiene una correlacion positiva media con la competitividad de

la asociacion agropecuaria productiva de Saywite, del distrito de Curahuasi,
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provincia de Abancay 2024. Por lo tanto, se puede determinar que al mejorar e
incrementar la comercializacion de los productores de maiz mejoraran su
competitividad entendida desde la perspectiva de mejorar la calidad del maiz,
incrementar las alianzas de comercializacion, contar con un canal de

comercializacion y generar fidelidad con los consumidores.
5.3 Discusiones

De acuerdo a los resultados obtenidos en esta investigacion a través del analisis de los datos
en SPSS y Microsoft Excel, junto con una revision bibliografica que respalda el estudio, se
detalla lo siguiente: teniendo como principal objetivo general con respecto a la relacion
entre cadena productiva y competitividad el resultado obtenido fue de p-valor 0.000
mostrandonos que es inferior a 0.05 (5%) de error permitido, también tenemos que se
rechazo6 la hipotesis nula (HO) y se acepta la hipotesis del investigador (H1), con un nivel
de confianza del 95%, en la investigacion con un resultado obtenido del coeficiente de
correlacion de Rho de Spearman de 0.487, indicamos que la cadena productiva tiene una
correlacion positiva moderada con la competitividad en la asociacién agropecuaria
productiva, esto implica una buena cadena productiva, es decir el buen funcionamiento
interrelacionado los agentes econdmicos por el mercado que implica capacidad productiva,
funcionamiento, y comercializacion hara que la asociacion productora sea mas

competitiva.

En efecto se contrasta con los resultados planteados por Jaime (2023) en la indagacion
“Competitividad y la cadena productiva de la Chirimoya de la provincia de Huaura, Lima,
Pert” buscé determinar la relacion entre las variables. Llegando a la conclusion: Donde
determiné un grado de correlacion positivo de nivel alto entre la competitividad y la cadena
productiva de Chirimoya (Rho=0.835), es decir, existe una relacién significativa y

proporcional entre las variables.

Los resultados planteados por Yupanqui (2022) también coinciden con nuestra
investigacion en el estudio “Estrategia asociativa y la competitividad de la asociacion de
apicultores Miski Wayta de Chincheros, provincia de Chincheros, regiéon Apurimac 2021”
tuvo como objetivo determinar el nivel de relacion entre las variables. Por tanto, en la
metodologia, el enfoque de la investigacion fue cuantitativa, nivel correlacional, disefio no
experimental, y tipo basica. La poblacion objeto de estudio fueron 40 productores de la
asociacion y mediante el muestreo no probabilistico defini6 trabajar con la totalidad, ellos

participaron de una encuesta relacionado a la estrategia asociativa y competitividad,
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después del procesamiento y analisis de los resultados, llegd a concluir que: la estrategia
de asociacion tiene una relacion positiva considerable con la competitividad segin Rho

Spearman 0.829.

El autor (Gonzales, 2022) en la tesis “Cadena productiva y competitividad de la tara
Caesalpinia spinosa) en la provincia de Huanta, Ayacucho” llega a concluir que: Los
factores organizacionales (correlacion positiva muy alta de 0.834), conocimiento de
mercado (correlacion positiva muy alta de 0.837), la capacitacion (correlacion positiva alta
de 0.872) y el nivel de tecnologia (correlacion positiva muy alta de 0.907) influyen

directamente en la competitividad de la cadena productiva de tara.

Por otro lado, no concuerda con los resultados segiin Romero, 2020) en la indagacion
“Influencia de los factores de competitividad en la gestion de la cadena productiva de sauco
de los pequenos productores del centro poblado de Quelluacocha, distrito de Namora-
Cajamarca 2020”, donde concluye: los factores de la competitividad como el conocimiento
de tecnologias, conocimiento de mercado y el aspecto cultural incide negativamente en el

desarrollo de cadenas productivas y en la gestion de la asociatividad.

A partir de los antecedentes, se puede concluir que la cadena productiva de la Asociacion
Agropecuaria Productiva de Saywite tiene un impacto favorable positivo en la
competitividad. Esta cadena desempefa un papel esencial desde la perspectiva de
capacidad productiva favorable, un buen funcionamiento empirico en la productividad y la

mejora constante en la comercializacion para asegurar su competitividad.

Para el estudio del objetivo especifico 1 con respecto a la relacion entre la capacidad
productiva y competitividad el resultado obtenido del p-valor fue 0.014 mostrandonos que
es inferior a 0.05 (5%) de error permitido, también tenemos que se rechazo la hipotesis
nula (HO) y se acepta la hipdtesis del investigador (H1), con un nivel de confianza del 95%,
en la investigacion con un resultado obtenido del coeficiente de correlacion de Rho de
Spearman de 0.343, indicamos que la cadena productiva tiene una correlacidon positiva
media con la competitividad de la asociacion agropecuaria productiva, esto implica a
mayor capacidad productiva la asociacion sera mas competitivo, la capacidad productiva
también se puede mejorar teniendo proveedores fijos de semillas y un mejor manejo de

costos de produccion.

Coincidiendo con la investigacion de (Hernandez et al., 2020) en el articulo “La
competitividad en una empresa forestal comunitaria” que obtuvo como conclusion de su

investigacion, la productividad alcanza un 75%, calidad del producto 75%, rentabilidad
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70% y un 62% de participacion en el mercado, todos ellos son indicadores que inciden en

la competitividad.

También se contrasta con la investigacion de Palomino (2023) en el estudio “Factores de
la competitividad de la palta (Persea americana Mill) cv. Fuerte y Hass en el valle del rio
Vilcabamba — Grau — Apurimac”, concluyendo que se determind una correlacion positiva

alta (Rho 0.778) entre los factores de produccion de palto y la competitividad.

Por otro lado no coincide con los resultados de Sierra (2022) en su investigacion “Impactos
de los componentes de la cadena productiva de cuyes en la ciudad de Abancay - Apurimac
—2019” tuvo como proposito hacer una evaluacion del impacto de los componentes, los
resultados del investigador indica que el impacto econémico ha sido analizado a nivel de
productividad, donde costos de produccion, ingresos y utilidad, en ese sentido, el costo de
produccion para mantener el sistema de produccion es S/.2,324.65, utilidad anual de S/.
513.47 y productividad de 81.6 unidades anuales, en general concluye que el impacto
econdmico tiene una pérdida de 22.09% con respecto al costo de produccion. No
coincidiendo con los resultados de la investigacion donde la utilidad si cubre los costos de

produccion.

Con base en los antecedentes, se concluye que la capacidad productiva de la Asociacion
Agropecuaria Productiva de Saywite influye positivamente en su competitividad. Las
ventas de maiz, afortunadamente, logran cubrir los costos de produccion, aunque la
asociacion enfrenta obstaculos en el proceso de comercializacion. Resulta crucial subrayar
la necesidad de buscar alternativas de mejora en la comercializacion con el soporte de la
asociacion, ya que la agricultura es la principal fuente de ingresos para la comunidad de

Saywite.

Para el estudio del objetivo especifico 2 con respecto a la relacion entre la funcionamiento
y competitividad el resultado obtenido del p — valor fue 0.003 mostrandonos que es inferior
a 0.05 (5%) de error permitido, también tenemos el rechaz6 la hipdtesis nula (HO) y se
acepta la hipotesis del investigador (H1), con un nivel de confianza del 95%, en la
investigacion con un resultado obtenido del coeficiente de correlacion de Rho de Spearman
de 0.403, indicamos que el funcionamiento tiene una correlacion positiva media con la
competitividad de la asociacion agropecuaria productiva, esto implica a un mejor
funcionamiento desde la perspectiva de los indicadores de la clasificacion de semillas,
planificacion en la produccion y un mejor control de calidad en la asociacion, incrementara

su nivel competitivo.
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Coincidimos con la investigacion de Bustos (2020) en el estudio “Estudio de
competitividad agricola de la provincia de Sabana Centro, Cundinamarca, Colombia”
busco determinar las causas que afectan la competitividad, llegando a la conclusion: En la
provincia de Sabana-Colombia evidencié que la mayor produccion agricola tiene la papa,
seguido del maiz, mientras que en hortalizas lidera la lechuga, durante los tltimos afios se
evidencié una mayor implementacién de técnicas de cultivo hidropoénico incrementando el
rendimiento del cultivo. Ademés, menciona que la ausencia de asociatividad entre
productores, falta de capacitacion agricola en investigacion y altos costos de produccion

son factores que provoca bajos niveles de competitividad.

Por otro lado, no concuerda con los resultados de A. Diaz et al., (2021) en el estudio “La
cadena productiva del platano para la sostenibilidad alimentaria local” busco determinar
una cadena productiva en Santa Clara Cuba. Conduciéndoles a concluir que: La cadena
productiva de platano presenta bajos niveles de productividad generando poca
disponibilidad del producto, asimismo, atribuyen como factores una débil gestion
empresarial y el cambio climatico. Por otro lado, los productores no practican la gestion
con enfoque en cadena por lo cual existe desconocimiento del costo de produccion en cada
organizacion, insuficiente capacitacion a la fuerza laboral, a ello se suma la constante

perdida en la produccién por encima de los parametros.

Se observa que el Estado no brinda apoyo ni asistencia a los agricultores, especialmente en
areas clave como la capacitacion en técnicas e instrumentos para el control de calidad,
clasificacion de semillas y planificacion de las actividades productivas. Lamentablemente,
los productores de maiz deben recurrir al conocimiento empirico transmitido por sus

antepasados para continuar con la produccion y cubrir los costos de la canasta basica.

Con base en los antecedentes, se concluye que el desempefio de la Asociacién
Agropecuaria Productiva de Saywite influye de manera positiva en su competitividad. Para
mantener y fortalecer esta competitividad, es fundamental llevar a cabo de forma constante
la clasificacion de semillas, una adecuada planificacion de la produccion y un mejor control

de calidad en los procesos, lo que garantizaria una produccion eficiente y competitiva.

Para el estudio del objetivo especifico 3 con respecto a la relacion entre la comercializacion
y competitividad el resultado obtenido del p — valor fue 0.006 mostrandonos que es inferior
a 0.05 (5%) de error permitido, también tenemos el rechaz6 la hipdtesis nula (HO) y se
acepta la hipotesis del investigador (H1), con un nivel de confianza del 95%, en la

investigacion con un resultado obtenido del coeficiente de correlacion de Rho de Spearman
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de 0.383, indicamos que la comercializacion tiene una correlacion positiva media con la
competitividad de la asociacion agropecuaria productiva, esto implica a mayor/mejor
comercializaciéon mayor competitividad desde la perspectiva de los indicadores de precios,

alianzas estratégicas canales de distribucion y mercado.

Coincidiendo con el autor Cacho y Guerrero (2023) mediante la pesquisa “Cadena
Productiva de la tara y sus derivados para su exportacion a Argentina”, a partir de la
informacion recolectada llegd a concluir que: Se evidencia la necesidad de una
participacion mas activa del estado para mejorar la calidad de los productos, mejorar el
precio internacional y reducir los costos de produccion mediante subsidios, los productores
de tara tienen una deficiente tecnologia de produccion que busque mejorar la productividad
y rentabilidad. En la presente investigacion se evidencia que los productores de maiz deben
tener mas énfasis en las estrategias de canales de comercializacion y conocimiento del

mercado para mejorar la rentabilidad.

Los resultados planteados por Yupanqui (2022) también coinciden con la presente
investigacion en su estudio “Estrategia asociativa y la competitividad de la asociacion de
apicultores Miski Wayta de Chincheros, provincia de Chincheros, regiéon Apurimac 2021,
donde lleg6 a concluir que: la estrategia de asociacidén tiene una relacion positiva
considerable con la competitividad segin Rho Spearman 0.829. De igual forma,
coincidimos con la conclusion del investigador (Barrera et al., 2020) en la investigacion
“Analisis descriptivo de la cadena productiva del platano en Casanare”, llegando a concluir
que: Los productores del cultivo de platano que trabajan independientemente, el cual
dificulta la posibilidad de obtener informacion para el disefio e implementacion de
estrategias que mejoren la competitividad local y nacional. Por otro lado, los productores
de platano tienen limitado acceso a internet y servicios de telefonia el cual genera
problemas para acceder a plataformas digitales publicas y presentarse a convocatorias,

quedando fuera de los proyectos del ministerio de agricultura y desarrollo rural.

Se observd que, al menos en la produccion de maiz, la asociacidon logra mantenerse. Sin
embargo, aunque la productividad es clave, sin una correcta comercializacion, los esfuerzos
de produccion pierden su valor econdmico. Como sefiala (Philip Kotler, 2001), La simple
produccion no asegura el éxito; lo que realmente define el valor de un producto es su
capacidad para llegar al mercado adecuado. Esto subraya la importancia de contar con
estrategias de comercializacion eficaces que permitan maximizar los beneficios de la
produccién. En conclusion, a partir de esta investigacion se observa que los asociados no

reciben el apoyo necesario para la comercializacion de sus productos, carecen de
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estrategias comerciales y no cuentan con el respaldo del Estado en este aspecto. Como
resultado, frecuentemente no reciben el precio justo por el maiz blanco durante su proceso
de comercializacion, lo que subestima considerablemente el verdadero valor de su
productividad. Esta situacion es alarmante, ya que la agricultura es la principal fuente
economica de la comunidad, y la falta de un mercado seguro para comercializar impide

mejorar el nivel de competitividad.
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CAPITULO VI
CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES

6.1 Conclusiones

En lo que respecta al objetivo general planteado, se pudo concluir que con un nivel de
confianza del 95%, se obtuvo como resultado el coeficiente de correlacion de Rho de
Spearman de 0.487 (49%) y el nivel de sig. (bilateral) = 0.000 siendo menor al 0.005 (5%)
= a error permitido. Se concluye que existe una correlacion positiva moderada entre la
variable cadena productiva y competitividad de la asociacion agropecuaria productiva de
Saywite, del distrito de Curahuasi, provincia de Abancay 2024. Por lo tanto, puedo afirmar
que a medida que la cadena productiva se fortalezca, es decir, con una mejora continua de
los agentes econdmicos (capacidad productiva, operacion y comercializacidon), la
asociacion sera mas competitiva. Esto se logra a través del aumento de las capacitaciones,
la implementacion de tecnologia agricola, el fortalecimiento de los aspectos

organizacionales y un mejor entendimiento del mercado.

Respecto al objetivo especifico 1 planteado, se pudo concluir que con un nivel de
confianza del 95%, se obtuvo como resultado el coeficiente de correlacion de Rho de
Spearman de 0.343 (35%) y el nivel de sig. (bilateral) = 0.014 siendo menor al 0.005 (5%)
= a error permitido. Se concluye que existe una correlacion positiva media. En
consecuencia, se puede afirmar que, al mejorar la capacidad productiva de los productores
de maiz, su competitividad también se incrementara. Esto, entendido desde la perspectiva
de lograr que las ventas superen los costos de produccidn, contar con proveedores de
semillas fijos y fidelizados, y asegurar un adecuado ambiente de almacenamiento para los

productos.

Respecto al objetivo especifico 2 planteado, se pudo concluir que con un nivel de
confianza del 95%, se obtuvo como resultado el coeficiente de correlacion de Rho de
Spearman de 0.403 (41%) y el nivel de sig. (bilateral) = 0.003 siendo menor al 0.005 (5%)
= o error permitido. Se concluye que existe una correlacion positiva media. Por lo tanto, se
puede concluir que, al optimizar el funcionamiento de los productores de maiz, su

competitividad mejorara. Esto, desde la perspectiva de llevar a cabo una clasificacion
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constante de semillas, planificar de manera efectiva sus actividades de produccion y

fortalecer el control de plagas y enfermedades mediante asistencia técnica especializada.

Respecto al objetivo especifico 3 planteado, se pudo concluir que con un nivel de
confianza del 95%, se obtuvo como resultado el coeficiente de correlacion de Rho de
Spearman de 0.383 (39%) y el nivel de sig. (bilateral) = 0.006 siendo menor al 0.005 (5%)
= o error permitido. Se concluye que existe una correlacion positiva media. Por lo tanto, se
puede concluir que al mejorar e incrementar las estrategias de comercializacion de los
productores de maiz, su competitividad aumentara. Esto, entendido desde la perspectiva de
optimizar la calidad del maiz, fortalecer las alianzas comerciales, establecer canales de

distribucion eficaces y generar fidelidad entre los consumidores.
6.2 Recomendaciones

Se recomienda fomentar la realizacion de estudios en el sector agricola, con énfasis en la
productividad de cultivos de primera necesidad y aquellos que, por las condiciones
climaticas y las practicas tradicionales de las comunidades, presentan ventajas
comparativas para su siembra. Asimismo, se sugiere profundizar en el analisis de la cadena
productiva y la competitividad de los productores locales, con el fin de generar un
diagnostico mas integral que permita disefiar estrategias de fortalecimiento y desarrollo

sostenible en el &mbito agroproductivo.

Se recomienda a la comunidad académica y cientifica profundizar el conocimiento en
futuras investigaciones con beneficio de la poblacion de las variables en estudio, que
puedan realizar desarrollo de la cadena de valor para mejorar la perspectiva empresarial y
académico, con la mejora en la capacidad productiva, mejorar el funcionamiento e
incrementar la comercializacion con estrategias eficientes, también se recomienda ampliar
investigaciones referente a las asociaciones de productoras, que tienen como principal
fuente econdmico la agricultura, con fines de aportar, ayudar y mejorar la competitividad
de los productores que tendran como finalidad el incremento de sus ingresos y mejorar la

calidad de vida que ellos tienen.

Se recomienda que en futuras investigaciones se profundice en el anélisis del papel de la
cadena productiva y su influencia en el desempefio del sector, considerando la clasificacion
de productos como un factor clave. Asimismo, es importante evaluar el impacto del control
climatico y la identificacién de entidades que puedan respaldar a las asociaciones en el
aseguramiento de la calidad, dado que estos elementos inciden directamente en su

competitividad. Ademads, resulta fundamental explorar estrategias que permitan a las
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asociaciones generar mayores ingresos, incrementar su rentabilidad y optimizar el uso de

recursos, mediante la incorporacion de tecnologias y el apoyo de instituciones publicas.

Se recomienda dar prioridad a la cadena productiva sobre la comercializacion, teniendo en
cuenta que los precios en el mercado fluctiian constantemente. Sin embargo, es importante
que los productores no se vean gravemente afectados, ya que su principal fuente de ingresos
para cubrir los gastos familiares es la agricultura. Ademads, se sabe que enfrentan
dificultades para comercializar sus productos y, en muchas ocasiones, optan por vender a
precios muy bajos para evitar pérdidas. En este sentido, se sugiere que futuras
investigaciones se centren en desarrollar las mejores estrategias para los canales de

comercializacion, con el apoyo de alianzas estratégicas.

Se recomienda en futuras investigaciones realizar trabajo de nivel aplicativo con el objetivo
de impulsar el disefio y desarrollo de herramientas orientadas al conocimiento del mercado
y al andlisis integral de negocios, que permitan identificar con precision oportunidades de
mejora en areas estratégicas como la optimizacion de costos, el aseguramiento de la

calidad, la promocion efectiva y la comercializacion eficiente de productos o servicios.

Se recomienda a los productores de maiz blanco adoptar un uso responsable, adecuado y
controlado de los fertilizantes, priorizando alternativas sostenibles y menos nocivas para la
salud humana y el medio ambiente. Actualmente, el uso excesivo de insumos quimicos en
la produccion ha generado una percepcion negativa hacia los productores, debido a los
posibles efectos perjudiciales tanto en el consumo como en la aplicacion durante el proceso

productivo.

Asimismo, se sugiere que las entidades gubernamentales o instituciones competentes
promuevan programas y proyectos que fomenten el uso de fertilizantes organicos o
naturales, con el objetivo de mejorar la calidad del producto, incrementar la competitividad
en el mercado y abrir oportunidades para la exportacion de maiz blanco cultivado de

manera mas sostenible y saludable.
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Cadena productiva y competitividad de los productores de maiz blanco en el Centro Poblado de Saywite del Distrito Curahuasi, 2024

Problema Objetivos Hipotesis Variables Dimension Indicadores Metodologia
Problema general Objetivo general Hipotesis general . e Costo de produccion
. . ) i . ) . Capacidad e Proveedores de materia prima | Enfoque de
(Cual es la relacion que existe | Determinar la relacién que existe | La cadena productiva se relaciona productiva . investigacion:
. . o . ¢ Almacenamiento L2
entre la cadena productiva y la | entre la cadena productiva y la | significativamente con la - — Cuantitativo
competitividad de los productores | competitividad de los productores | competitividad de los productores de e Clasificacion producto
de maiz blanco en el Centro | de maiz blanco en el Centro | maiz blanco en el Centro Poblado de . Funci . e Clima o pisos ecologicos Tipo de
Poblado de Saywite del Distrito | Poblado de Saywite del Distrito | Saywite del Distrito Curahuasi, cadzzz l;rbcjgu(::ltiva uncionamiento e Planificacion de produccién investigacién:
. o . ' it
Curahuasi, 20247 Curahuasi, 2024. 2024. o Estandares de calidad Basico
Objetivos especificos Hipdtesis especificas ¢ Pre.c1os ] Nivel de
Problema especifico calizacis e Alianzas estratégicas investigacién:
Establecer la relacion que existe | La capacidad productiva se relaciona comercializacion e Canales de distribucion Correlacional
(Qué relacion existe entre la | entre la capacidad productiva y la | significativamente con la e Mercado
capacidad productiva 'y la | competitividad de los productores | competitividad de los productores de o Teenicas d Juceis
competitividad de los productores | de maiz blanco en el Centro | maiz blanco en el Centro Poblado de L ercm.cas ¢ pro ucc1.(?n Disefio de
de maiz blanco en el Centro | Poblado de Saywite del Distrito | Saywite del Distrito Curahuasi, Capacitacion * Practicas de produccion investigacion:
Poblado de Saywite del Distrito | Curahuasi, 2024. 2024. e Practicas sostenibles No experimental-
Curahuasi, 20247 e Tecnologi icol transversal
> . ) . ) ) gia agricola
Comprobar la relacion que existe | El funcionamiento se relaciona . . - . .
. ., . . . Lo . Variable 02 Nivel Tecnologico e Sistema de riego .
(Cual es la relacion que existe | entre el funcionamiento y la | significativamente con la Poblacién:

entre el funcionamiento y la
competitividad de los productores
de maiz blanco en el Centro
Poblado de Saywite del Distrito
Curahuasi, 2024?

(Qué relacion existe entre la
comercializacion y la
competitividad de los productores
de maiz blanco en el Centro
Poblado de Saywite del Distrito
Curahuasi, 20247

competitividad de los productores
de maiz blanco en el Centro
Poblado de Saywite del Distrito
Curahuasi, 2024.

Conocer la relacion que existe
entre la comercializacion y la
competitividad de los productores
de maiz blanco en el Centro
Poblado de Saywite del Distrito
Curahuasi, 2024.

competitividad de los productores de
maiz blanco en el Centro Poblado de
Saywite del Distrito Curahuasi,
2024.

La comercializacion se relaciona
significativamente con la
competitividad de los productores de
maiz blanco en el Centro Poblado de
Saywite del Distrito Curahuasi,
2024.

competitividad

o Fertilizantes

Aspectos
Organizacionales

o Participacion
o Control de calidad
o Gestion financiera

conocimiento de
mercado

e Demanda del consumidor
e Competencia
e Regulaciones y politicas

51 productores de
maiz blanco del
centro poblado de
Saywite

Técnica
Encuesta

Instrumento
Cuestionario
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ANEXO 2: CUESTIONARIO
Cuestionario

Adoptado por: Bach. Waldimir Nelson Aroni Huamanfahui

Estimado (a) participante:

El presente forma parte de una tesis de investigacion universitaria de pregrado, siendo el propdsito la recopilacion
de datos para su andlisis del Informe de Tesis Titulada Cadena productiva y competitividad de los productores
de maiz blanco en el Centro Poblado de Saywite del Distrito Curahuasi, 2024. La encuesta de percepcion es
andnima y voluntaria, basado en un cuestionario de preguntas.

A. Datos generales:

Género: a) Femenino b)Masculino

Grupo etario del socio

a) 18 a25anos b)26a35afnos c¢)36a4dSanos d)de46 afios a més.
Nivel de estudio alcanzado

a) Primaria  b) Secundaria ¢) Técnico d) Universitario

B. Cuestionario:

wn
-] 5]
. . . . ., 12 P
o Marcar con una X, considerando la escala de valor que se indica a continuacion: S| 2| &
N . . . = o Bl o
1. Nunca, 2. Casi nunca, 3. Algunas veces, 4. Casi siempre, 5. Siempre = g < ) =]
151 v
2| 3| B @l E
sl % 2 | S
70| < Ol »n
1(2|3(4]5

VARIABLE 01: Cadena Productiva
Dimension 01: Capacidad productiva
1 | Consideras que el precio de venta del maiz en el mercado cubre los costos de produccion.

Cuenta usted con proveedores fijos de semillas de maiz para garantizar el éxito de la
campafia agricola

3 | Usted cuenta con acceso adecuado a un almacén para acopiar semillas de maiz

Dimension 02: Funcionamiento

La clasificacion de la semilla del maiz contribuye en asegurar la productividad y

4 rentabilidad de la produccion agricola.

5 Un clima o piso ecologico adecuado es necesario para conservar las semillas de maiz y
cumplir con el calendario de produccion.

6 Con qué frecuencia planifica sus actividades de produccion de maiz segun el calendario
agricola

. Usted con qué frecuencia emplea el control plagas y/o enfermedades bajo la asistencia
técnica de SENASA para garantizar la calidad de produccion del maiz.
Dimensién 03: Comercializacion

8 Con qué frecuencia considera que el precio del maiz varia segun la calidad del producto
en el mercado

9 Recibe usted apoyo por parte de asociaciones agricolas para facilitar la comercializacion
de su produccion de maiz

10 Con qué frecuencia utiliza canales de comercializacion segura para que el maiz llegue al

consumidor final.

11 | Usted tiene compradores permanentes o establecidos para la comercializacion del maiz
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A
Marcar con una X, considerando la escala de valor que se indica a continuacion: S| 2| =
Ne . o . 2 o Bl o
1. Nunca, 2. Casi nunca, 3. Algunas veces, 4. Casi siempre, 5. Siempre 5 2 g & =)
210 <Ol &
12 (3|4 |5
VARIABLE 02: Competitividad
Dimension 01: Capacitacion
B Con qué frecuencia recibe asistencia técnica del gobierno (municipalidad o alguna
institucion del estado) para incrementar la capacidad de produccion del maiz
13 Con qué frecuencia recibe capacitaciones de la asociaciéon en asuntos de producciéon y
comercializacion del maiz
14 Con qué frecuencia participa en eventos de concientizacion sobre el manejo sostenible de
la tierra agricola
Dimension 02: Nivel tecnolégico
15 Con qué frecuencia hace uso de maquinarias agricolas para incrementar la produccion y
rentabilidad en la comercializacidén del maiz
16 Usted utiliza el sistema de riego tecnificado para garantizar la producciéon de maiz y la
optimizacion del recurso hidrico
17 Usted con qué frecuencia emplea fertilizantes para controlar y garantizar el sistema
productivo y prevenir plagas y enfermedades.
Dimension 03: Aspectos organizacionales
18 Considera Usted, formar parte de la asociacion de productores de maiz le ayuda a ser
competitivo en la produccion y comercializacion del maiz.
19 Usted con qué frecuencia cumple los procedimientos técnicos para garantizar la calidad
del maiz.
20 | Usted dispone con financiamiento necesario para garantizar una produccion de calidad.
Dimension 04: Conocimiento del mercado
21 Con qué frecuencia se informa usted sobre las necesidades y preferencias de los
consumidores de maiz.
Usted esta informado de sus competidores directos (aquellos que venden maiz similar en
22 | el mismo mercado) e indirectos (aquellos que venden productos sustitutos o alternativas)
en la comercializacion del maiz
23 Con qué frecuencia aplica usted practicas adecuadas y cumple con las normativas legales
en el uso de plaguicidas durante la produccion agricola

Gracias por la predisposicion de su tiempo

MICAELA BASTIDAI
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ANEXO 3: FICHA DE VALIDACION

UNIVERSIDAD NACIONAL MICAELA BASTIDAS DE APURIMAC
Facultad de Administracién
Escuela Profesional de Administracion

FICHA DE VALIDACION

Datos del Experto:  Mq. Davicl P anial A cos
A Titulado de la Investigacion: Cadena productiva y competitividad de los productores de

maiz blanco en ¢l Centro Poblado de Saywite del Distrito Curahuasi, 2024

Objetivo: Determinar la relacion que existe entre la cadena productiva y la competitividad
de los productores de maiz blanco en el centro poblado de Saywite del distrito de
Curahuasi, 2024,

Unidad de analisis: Centro Poblado de Saywite,

Investigador: Bach. Waldimir Nelson Aroni Huamanfiahui

Instrumento: Cucstionario

Ne EVIDENCIAS INDICADORES | VALORACION
L [2 [3 145
01 | Operacionalizacion de variable Metodologia a8
02 | Pertinencia de reactivos Coherencia Kl
03 | Cantidad de reactivos para medir | Suficiencia
variable X |
04 | Basados en aspectos tedricos de  la | Consistencia ! |
variahle 3 X
05 | Expresado en hechos perceptibles Objetividad X
06 | Adecuado para los sujetos de estudio Oportunidad "
07 | Formulado con lenguaje apropiado Claridad A |
08 | Acorde al avance de la ciencia y | Actualidad
tecnologia X
09 | Muestra una organizacion logica | Organizacion _1¥X] |
10 | Calidad de instrucciones Calidad b
TOTAL [a |b |¢c [d [e

- 8

COEFICIENTE DE VALIDACION: C = (n+béctdic) IS0 = F€ 4 5 = H/ /=0

NOTA: El instrumento se considera vilido cuando el promedio del Coeficiente (C) otorgado
por los tres expertos es = 70%

Abancay, 19 de julio de 2024
ety
r

Selfo Vi Bl Ehriaia
stll : WW

|

p
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Facultad de Administracion

UNIVERSIDAD NACIONAL MICAELA BASTIDAS DE APURIMAC
g’ Escuela Profesional de Administracion

FICHA DE VALIDACION
Datos del Experto: ..  “5i\ia Soledsd Lo pez Ibanez
A Titulado de la Investigacion: Cadena productiva y competitividad de los productores de
maiz blanco en ¢l Centro Poblado de Saywite del Distrito Curahuasi, 2024
Objetivo: Determinar la relacidén que existe entre la cadena productiva y la competitividad
de los productores de maiz blanco en el centro poblado de Saywite del distrito de
Curahuasi, 2024,
Unidad de analisis: Centro Poblado de Saywite,
Investigador: Bach. Waldimir Nelson Aroni Huamanfiahui

Instrumento: Cuestionario

Ne EVIDENCIAS INDICADORES | VALORACION |
1 J2 3[4 5 |
01_| Operacionalizacion de variable Mctodologia | X1 |
02 | Pertinencia de reactivos __ | Coherencia_ | A ‘
03 | Cantidad dc reactivos para medir | Suficiencia ‘
|| variable | X
i(N Basados en aspectos tedricos de la | Consistencia ‘ X
variable

05 | Expresado en hechos perceptibles Objetividad X |
|06 | Adecuado para los sujetos de estudio | Oportunidad EN|
| 07 | Formulado con lenguaje apropiado Claridad X1 |
08  Acorde al avancce de la cicncia y | Actualidad
{ teenologia X
| 09 | Mucstra una organizacion logica Organizacion A
10 | Calidad de instrucciones Calidad P

~ TOTAL a [b |c [d [e

COEFICIENTE DE VALIDACION: C = (atbtctdte) /S0 = }_6 e ? Z %
To

NOTA: El instrumento se considera valido cuando el promedio del Coeficiente (C) otorgado
por los tres expertos es = 70%

Abancay, 19 de julio de 2024

Sello y firma del experto

CAELA BASTIDAS
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UNIVERSIDAD NACIONAL MICAELA BASTIDAS DE APURIMAC
Facultad de Administracion
Escuela Profesional de Administracion

FICHA DE VALIDACION

Datos del Experto: Ma Cacla Wamrez Chies.
A Titulado de la Investigacién: Cadena productiva y competitividad de los productores de
maiz blanco en el Centro Poblado de Saywite del Distrito Curahuasi, 2024

Objetivo: Determinar la relacion que existe entre la cadena productiva y la competitividad
de los productores de maiz blanco en el centro poblado de Saywite del distrito de
Curahuasi, 2024,

Unidad de anilisis: Centro Poblado de Saywite.

Investigador: Bach. Waldimir Nelson Aroni Huamanfiahui

Instrumento: Cuestionario

Ne EVIDENCIAS INDICADORES [  VALORACION
1 4218 I'4: 15
01 | Operacionalizacién de variable Metodologia bl
02 | Pertinencia de reactivos Coherencia NE.
03 | Cantidad dc reactivos para medir | Suficiencia N
variable
04 | Basados en aspectos teéricos de la | Consistencia
variable X
05 | Expresado en hechos perceptibles Objetividad
06 | Adecuado para los sujetos de estudio Oportunidad X
07 | Formulado con lenguaje apropiado Clandad x
08 | Acorde al avance de la ciencia y | Actualidad X
tecnologia
09 | Muestra una organizacion légica Organizacién X
10 | Calidad de instrucciones Calidad
TOTAL a |b |c |d |e

COEFICIENTE DE VALIDACION: C = (a+bretdre) S0= Y 7/g 0 = B H 27

NOTA: El instrumento se considera valido cuando ¢l promedio del Coeficiente (C) otorgado
por los tres expertos es 2 70%

Abancay, 22 de julio de 2024

sasnspsabas - sanmrorem.

Sello y firma del experto

MICAELA BASTIDAS
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ANEXO 4: FOTOGRAFIAS DE LA ENCUESTA REALIZADA

31/32/2024 09:18

) c

29/12/2024 15:30

MICAELA BASTIDAS

T

~ERBIDAD NACIGNAL
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TABULACION DE DATOS EN IBM SPSS V.25 Y EXCEL

ANEXO 5
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ANEXO 6: BAREMACION
Escala de Likert IellninG Bifiiiiie 5
1 5 | Nro de niveles | 3
Nro de items 11
V1 D1 VA1 D2 V1 D3 V1 V2 D1V2 | D2V2 | D3 V2 D4 V2
N° DE PREGUNTAS 1" 3 4 4 12 3 3 3 3
PUNTAJE [MINIMO 11 3 4 4 12 3 3 3 3
MAXIMO 55 15 20 20 60 15 15 15 15
RANGO 44 12 16 16 48 12 12 12 12
INTERVALO 14.67 4.00 5.33 5.33 16.00 400 | 400 | 4.00 4.00
INTERVALO REDOND. 14 4 5 5 16 4 4 4 4
BAJO (1) 11 3 4 4 12 3 3 3 )
26 7 9 9 28 7 7 7 7
BAREMO MEDIO (2) 27 8 10 10 29 8 8 8 8
40 11 15 15 44 11 11 11 11
ALTO (3) 41 12 16 16 45 12 12 12 12
55 15 20 20 60 15 15 15 15
BAREMO DE CADENA PRODUCTIVA Y COMPETITIVIDAD
NIVEL V1 D1 D2 D3 V2 D1 D2 D3 D4
BAJO 11-26 37 4-9 49 12-28 37 3-7 37 37
MEDIO 27-40 8-11 10-15 10-15 29-44 8-11 8-11 8-11 8-11
ALTO 41-55 1215 16-20 16-20 45-60 12-15 | 1215 | 1215 1215
ANEXO 7: ALFA DE CRONBACH
a) Cadena productiva
Estadisticas de fiabilidad
Alfa de
Cronbach
basada en
Alfa de elementos
Cronbach estandarizados N de elementos
,865 ,872 11
Estadisticas de total de elemento
Varianza de
Media de escala escala si el Correlacion total Correlaciéon Alfa de Cronbach
si el elemento se  elemento se ha de elementos multiple al si el elemento se
ha suprimido suprimido corregida cuadrado ha suprimido
CPO1 24,40 31,726 ,704 776 ,844
CP02 26,55 30,366 ,595 , 751 ,853
CP03 27,10 29,674 ,760 ,894 ,838
CP0O4 24,80 33,537 ,536 ,533 ,856
CPO05 25,75 33,461 ,364 , 733 ,871
CP06 25,05 32,050 ,616 ,925 ,850
CPO7 27,35 34,871 ,624 ,836 ,855
CPO08 25,25 33,776 ,413 791 ,865
CP09 26,65 28,766 , 734 ,834 ,840
CP10 27,10 32,726 ,651 , 711 ,849
CP11 27,50 36,789 ,342 ,844 ,867

MICAELA BASTIDAS
4 — b
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b) Competitividad
Estadisticas de fiabilidad
Alfa de
Cronbach
basada en
Alfa de elementos
Cronbach estandarizados N de elementos
,854 ,844 12
Estadisticas de total de elemento
Varianza de Alfa de
Media de escala escala si el Correlacion total Correlacion Cronbach si el
siel elemento  elemento se ha  de elementos multiple al elemento se ha
se ha suprimido suprimido corregida cuadrado suprimido
CM12 31,80 44,379 ,375 ,660 ,853
CM13 31,40 39,937 ,629 ,674 ,837
CM14 30,90 35,779 ,701 ,698 ,829
CM15 29,70 34,958 775 ,844 ,822
CM16 30,85 33,818 ,790 779 ,820
CM17 29,45 44,576 ,312 ,593 ,855
CM18 30,15 40,029 ,562 ,583 ,841
CM19 30,15 40,871 ,527 ,574 ,843
CM20 29,85 43,713 ,330 ,504 ,854
CM21 29,85 44,239 ,183 ,518 ,865
CM22 31,65 42,029 ,435 ,692 ,849
CM23 31,10 37,779 ,628 ,787 ,835

MICAELA BASTIDAS
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ANEXO 8: ACTA DE ASOCIACION AGROPECUARIA DE SAYWITE

GUIDO DAVID VILLALVA ALMONACID

Notario Publico de Abancay

PRIMER TESTIMONI

NUMERO: MIL DOSCIENTOS SESENTA Y TRES
. KARDEX: 0010557

CONSTITUCION DE ASOCIACION

JACQUELINE SIERRA PUGA EN REPRESENTACION DE LA "ASOCIACION

AGROPECUARIA PRODUCTIVA DE SAYHUITE”
BESAEREEZEAAREERZRSIBEREEARRZEBXREBRAAREARREARRANREAR R AR R A AR R AR RAR Rt Nt
: EN LA CIUDAD DE ABANCAY, A LOS SIETE DIAS DEL MES DE JULIO DEL DOS MIL
VEINTITRES, ANTE MI: GUIDO DAVID VILLALVA ALMONACID, ABOGADO-NOTARIO DE
ABANCAY, PERUANO, IDENTIFICADO CON DOCUMENTO NACIOMAL DE IDENTIDAD N° 20105619,
SUFRAGANTE, NOMBRADO CON RESOLUCION MINISTERIAL NRO. 0097-2018-)US, DE 28 DE MARZO
DEL 2018, E INCORPORADO AL COLEGIO DE NOTARIOS DE APURIMAC EL 25 DE ABRIL DEL 2018;

JACQUELINE __ SIERRA PUGA. quen MANIFIESTA SER DE NACIONALIDAD PERUANA,
IDENTIFICADA CON DNI N° 70763783, INGENIERA, SOLTERA, CON DOMICILIO EN AVENIDA EL
SOL M) 14, DISTRITO Y PROVINCIA DE ABANCAY, DEPARTAMENTO DE APURIMAC, QUIEN PROCEDE
EN REPRESENTACION DE LA "ASOCIACION AGROPECUARIA PRODUCTIVA DE SAYHUITE",
AUTORIZADO SEGUN ACTA QUE SE INSERTA EN LA PRESENTE ESCRITURA PUBLICA ¥ A QUIEN
IDENTIFICO CON SU DOCUMENTO NACIONAL DE IDENTIDAD Y UTILIZANDO LA VERIFICACION POR
COMPARACION BIOMETRICA DE LAS HUELLAS DACTILARES POR EL SERVICIO QUE BRINDA EL
REN[EC.DELDQEDOVFE T TS DEETEEW R ... =
LA COMPARECIENTE ES MAYOR DE EDAD, HISPANO HABLANTE, QUIEN SE OBLIGA CON CAPACIDAD,
LIBERTAD Y CONOCIMIENTO SUFICIENTE, DELOQUEDOYFE. » M w # s s s s s s s = === =

DE CONFORMIDAD CON 'LAS ADVERTENCIAS EFECTUADAS SOBRE LOS EFECTOS LEGALES SE
HALLAN INSTRUIDOS DE ACUERDO CON EL ARTICULO 27 DEL DECRETO LEGISLATIVO DE

CONFORMIDAD CON LAS ADVERTENCIAS SOBRE LOS EFECTOS LEGALES SE HALLAN
INSTRUIDOS DE ACUERDO CON EL ULD VEINTISIETE DEL DECRETO LEGISLATIVO DEL
NOTARIADO Y ENTREGAN UNA MINUTA FIRMADA Y AUTORIZADA POR LETRADO, LA MISMA QUE
ARCHIVO EN SU LEGAJO RESPECTIVO BAJO EL NUMERO DE ORDEN CORRESPONDIENTE, DE LO QUE
DOYFEYCUYOTENORLITERALESCOMOSIGUE: = == === =====zsssmmem ===«
m...-GISRBSB---S...HE-EEHSE’---"-----.---
SENORNOTARIOPUBLICO;:::::::s:::::::.-_:nnnn-u.aa-_-.-;;;;

EXTIENDA UD. EN SU REGISTRO DE ESCRITURAS PUBLICAS, UNA DE CONSTITUCION DE UNA
ASOCIACION, BAJO LA DENOMINACION DE: "ASOCIACION AGROPECUARIA PRODUCTIVA DE
SAYHUITE"”, QUE OTORGA DONA JACQUELINE SIERRA PUGA, QUIEN MANINIESTA SER DE
NACIONALIDAD PERUANA, IDENTIFICADA CON DNI N® 70763783, INGENIERA AGROINDUSTRIAL,
SOLTERA, CON DOMICILIO EN LA AV, EL SOL M) 14, DEL DISTRITO DE ABANCAY, PROVINCIA DE
ABANCAY, DEPARTAMENTO DE APURIMAC, OTORGA EN REPRESENTACION DE LA “ASOCIACION
AGROPECUARIA PRODUCTIVA DE SAYHUITE" LA MISMA QUE SE INSERTARA EN LA ESCRITURA
PUBLICA, EN LOS TERMINOS Y CONDICIONES SIGUIENTES; = ===============
- QUE, EL OTORGANTE POR SU PROPIO DERECHO Y EN REPRESENTACION DE LOS
DEMAS ASOCIADOS, MANIEIESTA SU VOLUNTAD DE CONSTITUIR UNA ASOCIACION, SIN FINES DE
LUCRO, BAJO LA DENOMINACION DE: “ASOCIACION AGROPECUARIA PRODUCTIVA DE
SAYHUITE", LA MISMA QUE SE REGIRA POR SU ESTATUTO Y SUPLETORIAMENTE POR LAS NORMAS
CONTENIDASENELCODIGOCIVIL. ======s=s=sS=S=s=S=S =SS S SSSsSsasassss
. - QUE, MEDIANTE ASAMBLEA FUNDACIONAL QUE SE INSERTA EN LA ESCRITURA
PUBLICA QUE FORMALICE LA PRESENTE MINUTA SE APROBO LA CONSTITUCION DE LA ASOCIACION
CIVIL ¥ EL ESTATUTO CORRESPONDIENTE EN LA FORMA Y MODD QUE CONTIENE EL ACTA, LA

GUIDO DAVID VILLALVA ALMONACID
Notario Publico de Abancay

M[SHAQUESEINSfRTARAfNLAESCRlTURAPUBLICA S z= sz sSsssssssmew
UD, SENOR NOTARIO AGREGUE LAS DEMAS FORMALIDADES DELEY. == s === s=m === =
ABANC,AY O7DEJULIODEL 23 === === s sens

SIGUE LA FIRMA Y HUELLA DACTILAR DE: JACQUELINE SIERRAPUGA. = = = = & » = = »
AUTORIZA LA MINUTA EL (LA) ABOGADO(A): JESIVEL LIANY CERVANTES ZEVALLOS CON
REGISTRO DEL COLEGIO DEABOGADOS CAAN® 1706 = = = m = m o s s s m w m w W W & &=
. = CERTIFICO: QUE TENGO A LA VISTA EL PRIMER LIBRO DE ACTAS DE LA
“"ASOCIACION AGROPECUARIA PRODUCTIVA DE SAYHUITE", DEBIDAMENTE LEGALIZADO POR
NOTARIO PUBLICO DE ABANCAY GUIDO DAVID VILLALVA ALMONACID; QUE CONSTA DE
DOSCIENTOS (200) FOLIOS SIMPLES, REGISTRADO BAJO EL NUMERO 1212-2023 DE SU
REGISTRO, CON FECHA 19 DE JUNIO DEL 2023 Y HE CONSTATADO QUE DE FOJAS: DOS (02) A
FOJAS: TRECE (13), CORRE ADHERIDA EN PAPEL BOND UN ACTA CUYO TENOR LITERAL ES COMO

S]GUE‘-c---—-n-nw—-—-----.----::u:==::=:=====:=

EN LA COMUNIDAD CAMPESINA DE SAYHUITE, DEL DISTRITO DE CURAHUASI, PROVINCIA DE
ABANCAY, DEPARTAMENTO DE APURIMAC, SIENDO LAS 11:00 HORAS DEL DIA (30) TREINTA DE
JUNIO DEL DOS MIL VEINTITRES, SE REUNIERON, UN GRUPO DE PERSONAS QUIENES AL FINAL
SUSCRIBEN, CON EL DBIETIVO DE CONSTITUIR UNA ASOCIACION, PRESIDE LA REUNION EL SR.
RAMIRO CACERES LOPEZ, ACTUANDO COMO SECRETARIO EL SR. MARIO CASTANEDA
ARREDONDO, EL PRESIDENTE MANIFESTO, QUE ESTA REUNION TIENE POR FINALIDAD,
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GUIDO DAVID VILLALVA ALMONACID

Notario Publico de Abancay

IR UNA ASOCIACION, LA MISMA QUE SE ENCUENTRA CONSAGRADA EN EL CODIGO CIVIL
Y LA CONSTITUCION POLITICA DEL PERU, PARA LA CUAL SE PROPONE TRATAR LA SIGUIENTE: =

AGENDA: == == s s e w e e e e sscccsssscsssssesssssSsssS===
1).- CONSTITUCION DEUNAASOCIACIONCIVIL, » s s s s ss=s=s=s=s===========
2).-DISCUSl°NAPﬁOﬁACl°NDEESTATUTO. FESASsSsEEsSsEssssssss==s==
3).- NOMBRAMIENTO DEL CONSEJODIRECTIV), s s s s s s s s s s sssssss====3==
4).- DESIGNACION DE REPRESENTANTE PARA FORMALIZAR ACUERDO E INSCRIPCION REGISTRAL.
SEGUIDAMENTE SE PASO A TRATAR CADA UNO DE LOS PUNTOS DE LA AGENDA EN EL ORDEN
PROPUESTD., " s s s s s s s s s s s S s SSSSS S SSSSSSSESSSSSEESSm
PRIMER PUNTO DE AGENDA: LUEGO DE BREVES DELIBERACIONES, TENIENDO EN CUENTA LOS
FINES QUE SE PERSIGUE COMO INSTITUCION NO LUCRATIVA, EN CONCORDANCIA CON LO
ESTABLECIDO EN EL ART. B0 DEL CODIGO CIVIL VIGENTE, SE ACUERDA POR UNANIMIDAD:
CONSTITUIR UNA ASOCIACION CIVIL SIN FINES DE LUCRO DENOMINADA: “ASOCIACION
AGROPECUARIA PRODUCTIVA DE SAYHUITE". EL QUE SE REGIRA POR LOS ESTATUTOS A
APROBARSE EN EL SIGUIENTE PUNTO DE AGENDA, Y EN TODO LO NO ESTIPULADO EN ELLA, POR
LAS DISPOSICIONES QUE EMANEN DEL CODIGO CIVIL Y DEMAS DEL SISTEMA JURIDICO PERUANO
QUERESULTENAPLICABLES, = = s s s s s s s s s NS R AR 0 NS A S SSSE=sS
SEGUNDO PUNTO DE AGENDA: - PASANDO AL SIGUIENTE PUNTO DE AGENDA, SE DIO LECTURA
GENERAL DE LA PROPUESTA DE ESTATUTOS, PASANDO LUEGO A DISCUTIR CADA UNO DE LOS
ARTICULOS QUE LA CONFORMAN Y DESPUES DE ESCUCHAR LAS OBSERVACIONES, AGREGADOS Y
MODIFICACIONES A DICHOS ARTICULOS POR PARTE DE LOS ASISTENTES, SE APROBO POR
UNANIMIDAD EL ESTATUTO, QUE REGIRA LOS DESTINOS DE LA ASOCACION, CUYO TEXTO
UTERALESELSIGUIENTE: = == === s amf s osssSSaassssssssasss s
H , FE B EaEE """ e-
9 - LA ASOCIACION QUE SE CONSTITUYE SE DENOMINA: “ASOCIACION
AGROPECUARIA PRODUCTIVADE SAYHUITE". == =s==sssss s s mnm s oo s an
o - LA DURACION DE LA ASOCIACION ES INDEFINIDA, COMENZANDO SUS
ACTIVIDADES DESDE SU INSCRIPCION EN EL REGISTRO PUBLICO DE LA JURISDICCION. - = = = =
ARTICULO, 3°. - EL DOMICILIO DE LA ASOCIACION, SE ESTABLECE EN LA COMUNIDAD

ZAD I N )| L N AN bl PROVINCG) AD AN A
DEPARTAMENTO DE APURIMAC, PUDIENDO APERTURAR FILIALES EN CUALQUIER LUGAR DEL
DEPARTAMENTO DE APURIMAC ¥ DE LA REPUBLICA PREVIA FORMALIDADES DE LEY. - = = = = = =
- , - °, -LA ASOCIACION TIENE LOS SIGUIENTES FINES:
1. CULTIVO, DISTRIBUCION Y COMERCIALIZACION DE MAIZ AMILACED. = = = = = = = = =
2. FOMENTAR Y REALIZAR EL CULTIVO DEL MAIZ AMILACEO ENTRE LO ASOCIADOS COMO UN
PRODUCTO NATURAL QUE CONSTITUYE UNA GRAN FUENTE NUTRITIVA Y CON UNA
ACEPTACION ENELCONSUMO HUMAND, = = s m = m w w = = = = = = & = & « & = = =
3. AGRUPAR A LOS AGRICULTORES A FIN DE FOMENTAR E INSTRUIR TECNICAMENTE EL
CULTIVO DEL MAIZ AMILACEO BRINDANDO APOYO TECNICO, LOGISTICO Y CIENTIFICO A
FIN DE REALIZAR CULTIVO DEL MAIZ AMILACED, “ s s sssssss=z=======
4, INCENTIVAR Y DESARROLLAR EL CULTIVO DEL MAIZ AMILACEO DE TODO EL DISTRITO
CONSTITUYENDO UNA GRAN ASOCIACION DE PRODUCTORES A NIVEL DISTRITAL
APALANCANDO SERVICIOS DE CULTIVO, ACOPIO Y COMERCIALIZACION. = = = = = = = =
5. SER PROVEEDOR DE MAIZ AMILACEQ A LOS MERCADOS LOCALES, REGIONALES,
NACIONALES Y/OINTERNACIONALES, = = S = s = = = = s s o & o« v ™ e e e ss
6. IMPLEMENTAR PROYECTOS DE INTRODUCCION DE CULTIVOS AGRICOLAS COMO LA
INTRODUCCION DE LA SIEMBRA DE MAIZ AMILACEOEN LA ZONA, = === = ===== =
7. PRODUCCION, TRANSFORMACION Y COMERCIALIZACION DEL CULTIVO DEL MAiz
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AMI EO. = sz m onm e meseeesssssscsssssssSsSsSSSS=S=
8. GESTIONAR APOYO TECNICO, LOGISTICO, CIENTIFICO Y ECONOMICO DE INSTITUCIONES
PUBLICAS, PRIVADAS PARA CONCRETAR NUESTROSFINES. == =========== =
9. REUNIRSE CON ASOCIACIONES SIMILARES PARA REALIZAR FERIAS, CAMPANAS DE
DIFUSION, CONVENIOS, CONTRATOS ASOCIATIVOS, PROPUESTAS CONJUNTAS ©
ADQUISICIONES CONJUNTAS A FIN DE FOMENTAR Y CULTIVAS EL MAIZ AMILACEQ, = = =
10. ORGANIZAR ACTIVIDADES DE CAPACITACION AGRARIA DEL MAIZ AMILACEO MEDIANTE
FESTIVALES, FERIAS, SEMINARIOS, TALLERES CON ORGANISMOS PUBLICOS Y/O
PRIVADOS., = s s s s s s s s s s s s s S cscasssSsocsssssssss=sx
11. ORGANIZAR UNA UNIDAD ECONOMICA PRODUCTIVA AGROPECUARIA EN LA CUAL LOS
ASOCIADOS PUEDAN VALERSE DE ELLA PARA DESARROLLAR SUS ACTIVIDADES. = = = =
-~ 12, INCREMENTAR LA PRODUCCION DE: ANIMALES MENORES (CUYES REPRODUCTORES Y
AVES DE CORRAL) ANIMALES MAYORES (VACUNO, OVINO, PORCINO), PRODUCTOS
AGRICOLAS: HORTICULTURA, TRIGO, QUINUA, KIWICHA, CEBADA, HABAS, ARVEIAS,
CHIA, MACA, CEBOLLA, MAIZ, ZANAHORIA, AJOS Y PAPAS, PRODUCTOS LACTEQS ¥ SUS
DERIVADOS (LECHE, QUESO, YOGURT, MANJAR BLANCO, ETC), FRUTRICULTURA (FRESAS Y
DERIVAWS)_----u===::=:::::::::::::::::::::::
13. FOMENTAR Y PROMOVER PROGRAMAS PARA EL CONTROL DE LAS PLAGAS Y
ENFERMEDADES DE LOS PRODUCTOS AGROPECUARIOS DE: ANIMALES MENORES (CUYES
Y AVES DE CORRAL); ANIMALES MAYORES (VACUNO, OVINO, PORCINO), PRODUCTOS
AGRICOLAS: TRIGO, MACA, QUINUA, KIWICHA, CEBADA, HABAS, PAPAS Y FRESAS, = = =
14, SOLICITAR PRESTAMOS PARA LA PRODUCCION DE SEMILLAS, INDUSTRIALIZACION,
COMERCIALIZACION DE LOS PRODUCTOS AGROPECUARIOS ANTE LAS ENTIDADES
FINANCIERAS, TANTO NACIONALES Y/O INTERNACIONALES CON LA FINALIDAD DE
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As“unos_:::::ezr::es.--:z:::::-:z:;
15. DESARROLLAR EL PROCESO DE LA COMERCIALIZACION DE
AGROPECUARIOS DE: ANIMALES MENORES (CUYES Y AVES DE CO
MAYORES (VACUNO, OVINO, PORCINO), PRODUCTOS AGRICOLAS: TRIGO, QUINUA,
KIWICHA, MACA, CEBADA, HABAS Y PAPAS, PRODUCTOS LACTEOS Y SUS DERIVADOS:
LECHE, QUESO, YOGURT, MANJAR BLANCO, MANTEQUILA, FRUTRICULTURA (FRESAS Y
DERIVADOS). EN SISTEMAS DE VENTAS A FUTURO TANTO, PARA EL MERCADO INTERNO Y
HACIA EL EXTERIOR MEDIANTE CANALES DIRECTOS A TRAVES DE LOS CENTROS DE
ACOPI0. = = = = s s s s s s e s e e ees eSS S SRS SSSS====
16. PARTICIPAR, COCRDINAR, PARTICIPAR EN TALLERES COMUNITARIOS, DONDE LOS
MIEMBROS Y POBLACION EN GENERAL PARTICIPEN EN PROCESOS DE EVALUACION DE SUS
NECESIDADES PARA IMPLEMENTAR LA PRODUCCION, COMERCIALIZACION,
TRANSFORMACIONYEXPO&TACION:::::::::::::::::::a--.-
17. CONOCER DOCUMENTOS NACIONALES, REGIONALES Y LOCALES DEL DESARROLLO
ESTRATEGICO, PLANES ANUALES Y PROYECTOS A EJECUTAR, EN LAS QUE COMO ESTA
INMERSO LA PRODUCCION, INDUSTRIALIZACION Y COMERCIALIZACIOON DE PRODUCTOS
LACTEOSYAFINES . = == === s s S s s s o s s asmesescssscssassss
18. ADOPTAR Y APLICAR EN MATERIA DE PRODUCCION Y COMERCIALIZACION, LAS REGLAS Y ‘
NORMAS DE LA ORGANIZACION DE PRODUCTORES, » s s s = ============
19. REALIZAR CUALQUIER ACTIVIDAD QUE REDUNDE EN BENEFICIO O INTERES DE LA ‘
ORGANIZACION DE PRODUCTORES O DE SUS MIEMBROS. == ======s======~ ‘
zo,ﬂmcmcoﬂeﬂcws.:::a::::::::=====np---- ‘
21. REALIZAR ACCIONES DE PROMOCION, INFORMACION Y DEFENSA; Y ENTRE ELLOS: w
ASISTENCIA Y PARTICIPACION EN FERIAS, REALIZACION Y PARTICIPACION EN JORNADAS, ‘
SEMINARIOS Y/O CONFERENCIAS O FOROS DE INTERES, REALIZACION DE ACCIONES
PROMOCIONALES ¥ PUBLICITARIAS VINCULADAS A LA ACTIVIDAD, LA PROPIA i
|
|
|

ASOCIACION Y/O LAS MARCAS DE CALIDAD DIFERENCIADORAS DE SU PROPIEDAD. = = =
22, COMPRAR, PROCESAR, VENDER ¥ DISTRIBUIR PRODUCTOS AGROPECUARIOS; BRINDAR
ASESORIA TECNICA A LOS AGRICULTORES, COMO PARTE DE NUESTRA RESPONSABILIDAD
SOCIAL EMPRESARIAL, | REDUCIR COSTOS ¥ VENDER PRODUCTOS DE MEJOR
CALIDAD, GENERANDO AS MANO DE OBRA Y DESARROLLO PARA LA REGION. = =
23. ASESORAR, DISENAR, PROYECTAR, DESARROLLAR Y GESTIONAR TODO PLAN, PROGRAMA
O PROYECTO INSTITUCIONAL, PRIVADO, PUBLICO O TERRITORIAL QUE GENERE
BIENESTAR SOCIAL Y PRODUCTIVO PARA LA COMUNIDAD URBANA Y RURAL, EN
CUALQUIERA DE LAS AREAS ADMINISTRATIVAS, DE INFRAESTRUCTURA ECONOMICA, DE
BIENESTAR Y DESARROLLO SOCIAL , DE LA PRODUCCION AGRICOLA, AGROINDUSTRIAL,
INDUSTRIAL, GANADERO, COMERCIAL, INTELECTUAL Y EMPRESARIAL, DESDE EL ORDEN
DE LA CONSULTORIA ¥ ASESORIA PROFESIONAL O EN CUALQUIER ACTIVIDAD DE ORDEN
INTELECTUAL, CIENTIFICO, TECNOLOGICO O LUDICO QUE SEA CONSTRUCTIVA O EN
CUALQUIERA ACTIVIDAD PROFESIONAL QUE SE PUEDA CONCRETAR EN LA
MATERIALIZACION DE PROYECTOS ¥ PROCESOS EN EL PAIS O FUERADEEL. = = = = = =
24. DISENAR Y ESTABLECER LA ASESORIA, CONSULTORIA Y GESTION PARA PLANES,
PROGRAMAS ¥ PROYECTOS PRODUCTIVOS PECUARIOS Y AGRICOLAS EN TODO ORDEN,
INDUSTRIAL, AGROINDUSTRIAL O DE ASESORIA PROFESIONAL EN TODOS LOS CAMPOS DE
LA PRODUCCION, LA INNOVACION TECNOLOGICA, EL DESARROLLO SOCIAL Y EL
FORTALECIMIENTO ECONOMICODELAASOCIACION. === = ========== = »
25. ESTABLECER PROYECTOS PRODUCTIVOS DE TODO ORDEN: CULTIVOS AGRICOLAS,
FORESTALES, ALIMENTICIOS, DE GANADERIA O CUALQUIER OTRD RENGLON PECUARIO O
AMBIENTAL. ADEMAS, IMPLEMENTAR PROGRAMAS ADMINISTRATIVOS, GERENCIALES,
COMERCIALES Y EMPRESARIALES EN CUALQUIERA DE LOS AMBITOS DE LA PRODUCCION ¥
QUE COADYUVEN A LA GENERACION DE LOS INGRESOS DE LA ASOCIACION Y AL
MEJORAMIENTO DE SU CALIDAD DE VIDA, SIN DISTINCION, = = = = = = = = = = = = =
26, LA ASOCIACION EN CUMPLIMIENTO DE SU OBJETO SOCIAL PODRA IMPORTAR LOS
INSUMDS Y PRODUCTOS NECESARIOS PARA SU CABAL DESARROLLO Y CONCRECION AL
IGUAL QUE EXPORTAR LOS PRODUCTOS BASICOS, SEMI-PROCESADOS Y TERMINADOS
RESULTADO DE SUACTIVIDADEMPRESARIAL. = = = = e m s ww s s s == === = =
27. DESARROLLAR ACTIVIDADES DE PESCA Y ACUICULTURA, EXPLOTACION Y
APROVECHAMIENTO SOSTENIBLE Y SUSTENTABLE DE LOS RECURSOS HIDROBIOLOGICOS.,
28, ORGANIZAR UNA UNIDAD ECONGMICA PRODUCTIVA AGROECOLOGICA EN LA CUAL LOS
ASOCIADOS PUEDAN VALERSE DE ELLA PARA DESARROLLAR SUS ACTIVIDADES. = = = =
29. PROMOVER LA PARTICIPACION GRUPAL DE SUS ASOCIADOS PARA EL DESARROLLO DE
PRODUCTOS COMO PAPAS, CEREALES, TODO TIPO DE VERDURAS, COMO LECHUGA
REPOLLO ENTRE OTROS, ANIMALES MENORES Y OTROS, s s = = ========== =
30. INSTALACION DE CENTROS DE INVESTIGACION PILOTO A BASE DE MEJORAMIENTOS
GENETICOS Y PRODUCTIVOS EN LAAPICULTURA. = « s s s s s s == ========
31. PROMOVER EL CULTIVO DE PRODUCTOS AGRICOLAS DE BUENA CALIDAD Y EL
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32, INCREMENTAR LA PRODUCCION Y PRODUCTIVIDAD EN: APICULTURA (MIEL DE ABEJA,
HIDROMIEL, POLEN, JALEA REAL, PROPOLEQ, ETC), == == =============
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33)PROMOVER LA PRODUCCION Y PRODUCTIVIDAD DE PAPAS EN SUS DISTINTAS
VARIEDADES PARA COMPETIR EN EL MERCADO NACIONAL CON ASISTENCIA TECNICA Dk
PROFESIONALES Y ORGANISMOS COMPETENTES, == s ===s=s=s=s=s=s=ss=====
34. PROMOVER LA PRODUCCION Y PRODUCTIVIDAD DE CEREALES, TUBERCULOS, MAIZ,
HABAS, PAPAS, MACA, SEMILLAS DE PAPA PARA COMPETIR EN EL MERCADO NACIONAL
CON ASISTENCIA TECNICA DE PROFESIONALES Y ORGANISMOS COMPETENTES, === =
35. PROMOCION DE TUBERCULOS, SEMILLAS DE PAPA DE ALTA CALIDAD GENETICA EN LAS
CLASES GENETICA Y/O CERTIFICADA DE LOS CULTIVARES DE PAPA CON REGISTRO,
ACORDE A LA LEY GENERAL DE SEMILLAS N® 27262 Y SU REGLAMENTO ESPECIFICO DE
SEMILLADEPAPA, = s s s s s s s s s s s s S SoS S SSCSSSSSoSS== o=
36. GESTIONAR, CANALIZAR Y EJECUTAR RECURSOS DE COOPERACION NACIONAL E
INTERNACIONAL PARA LA EJECUCION DE PROYECTOS PRODUCTIVOD. = = = = = = ===
37. PROMOVER Y EJECUTAR PROYECTOS PRODUCTIVOS DE: CULTIVOS AGRICOLAS;
PRODUCCION PECUARIA E INDUSTRIAL, SOSTENIBLE, AGROFORESTERIA, FORESTAL,
AGRICULTURA ECOLOGICA, PLANTAS MEDICINALES, CONSERVACION ¥ PROTECCION DEL
MEDIO AMBIENTE, PLANTAS AGROINDUSTRIALES, CONSERVACION DE LA BIODIVERSIDAD
Y RECURSOS NATURALES, PRODUCCION DE ALIMENTOS BALANCEADOS PARA GANADO Y
AVES. = T S S S S 2 0 S G 0 5 W eSS s s s s sassss=s
DESARROLLAR PROGRAMAS DE SERVICIOS DE MECANIZACION AGRICOA Y
mNSFORMAC]ONAGRo[NDUSTRlAL‘o EX R LR E X A& B 5 R &£ = F X B % E N
39. DEFENDER LOS INTERESES DEL SECTOR AGROPECUARIO E INDUSTRIAL. - = ======
40. ELEVAR EL NIVEL TECNICO, ECONOMICO, CULTURAL ¥ SOCIAL DE LOS ASOCIADOS. = = =
41. PROMOVER EL DESARROLLO AGROPECUARIO E INDUSTRIAL MEDIANTE LA EXPLOTACION Y
APROVECHAMIENTO RACIONAL, SOSTENIBLE DE LOS RECURSOS NATURALES, » = = = =
42. GESTIONAR ANTE INSTITUCIONES LA COOPERACION NACIONAL E INTERNACIONAL, EL
FINANCIAMIENTO DE PROYECTOS DE DESARROLLO AGROPECUARIO, FORESTAL E
INDUSTRIAL. s = === Sz aaansasrssssssasccanascszs===
43. DESARROLLAR PROGRAMAS PERMANENTES DE TRANSFERENCIA DE TECNOLOGIA Y
CAPACITACION TECNICA ¥ PRODUCTIVA DE LOS ASOCIADOS Y AGRICULTORES DE LOS
DISTRITOS, ANEXOS Y LUGARES DE CONCEPCION DONDE SE INSTALEN SUCURSALES Y/O
FILIALES. s s s s m w & " % e e cas s asssSaESSsSSSSESSS=
GESTIONAR TODO T1PO DE AYUDA ANTE ORGANISMOS DE DESARROLLO ¥ COOPERACION
NACIONAL E INTERNACIONAL A FIN DE RENTABILIZAR LA ACTIVIDAD AGROPECUARIA E
INDUSTRIALEN BENEFICIODELOSASOCIADOS , == s s = s o mmmm = m = = ==
45, GESTIONAR FINANCIAMIENTO Y/O DONACIONES ANTE ORGANISMOS ESTATALES Y
PRIVADOS, NACIONALES E INTERNACIONALES PARA LA EJECUCION DE PROYECTOS DE
INFRAESTRUCTURA DE SALUD, EDUCACION Y SANEAMIENTO BASICO, CONSTRUCCION Y
MEJORAMIENTO DE VIAS DE COMUNICACION, CENTROS DE ACOPIO Y ALMACENAMIENTO,
AGROINDUSTRIA BASICA ¥ REPRESENTACION COMUNAL PARA MEJORAR LA CALIDAD DE
VIDA DE LOS ASOCIADOS Y LA COMUNIDAD EN GENERAL, = = === ==s======
46. BUSCAR RECURSOS QUE ESTIMULEN A LOS ASOCIADOS PARA REALIZAR UN MEIOR
TRABAJO ¥ PARTICIPACION EN PROGRAMAS ESPECIALES A NIVEL LOCAL, REGIONAL E
INTERNACIONAL, = = = s S =S =S S S S S SIS SIS S ES S ER S " wweeee
47. PROMOVER A LA SOLIDARIDAD DE SUS MIEMBROS DENTRO DE LA MAS ESTRICTA
IGUALDAD, A TRAVES DE LA REALIZACION DE PROYECTOS DE MEJORAMIENTO
PRODUCTIVO PRINCIPALMENTE DE SEMILLAS QUE CREZCAN EN SU ZONA - CANALIZAR
PROYECTOS DE INTERES COLECTIVO PARA LOGRAR EL APOYO PUBLICO CON ENTIDADES
PUBLICASYPRIVADAS . s s s s s s s s S =SS s=SSS=SS=S=SS==SSssssaw
48. SUSCRIBIR CONVENIOS CON  INSTITUCIONES REGIONALES, NACIONALES E
INTERNACIONALES PARA EL LOGRO DE SUS FINES DE LA ASOCIACION, PROMOCIONAR EL
DESARROLLO DE LA ACTIVIDAD AGROPECUARIA ORGANICA Y DE DEFENSA DEL MEDIO
AMBIENTE CON ABONO NATURAL COMO COMPOST, HUMUS DE LA ZONA NETAMENTE
ECOILOGICO, = s s 2= asn EE AR SRS S S ES=SS=
49, ORGANIZAR FERIAS DE LOS PRODUCTOS SALUDABLES, OBTENER ASISTENCIA TECNICA
PARA AMINORAR LOS COSTOS DE PRODUCTOS DE PROCESADOS, PROMOVER LA
ADQUISICION DE EQUIPOS Y HERRAMIENTAS EN CONDICIONES FAVORABLES. = = = = =
50, DESARROLLAR ACTIVIDADES DE PRODUCCION AGROPECUARIA, AGROINDUSTRIAL,
FORESTAL, APICULTURA, GRANJA DE ANIMALES MENORES, ARTESANAL Y AFINES; = = =
51. SUSCRIBIR CONVENIOS CON INSTITUCIONES REGIONALES, NACIONALES E
INTERNACIONALES PARA EL LOGRO DE SUS FINES DE LA ASOCIACION; = « « = & « = =

ONACID
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© . CONSTITUYE PATRIMONIO DE LA ASOCIACION. - A).- LOS BIENES MUEBLES E
INMUEBLES ADQUIRIDOS EN PROPIEDAD, SEAN A TITULO DE DONACION Y POR COMPRAVENTA.-
B).- LOS FONDOS PROVENIENTES POR LAS COTIZACIONES ORDINARIAS Y EXTRAORDINARIAS DE
LOS ASOCIADOS.- C).- LAS DONACIONES LEGADOS Y OTROS RECURSOS QUE RECIBA LA
ASOCIACION DE PERSONAS NATURALES, JURIDICAS NACIONALES E INTERNACIONALES.- D).- LOS
INGRESOS PROVENIENTES DEL DESARROLLO DE SUS ACTIVIDADES.- = = = = = = = = = = = = =

o~ LA ASAMBLEA GENERAL DETERMINARA LA FORMA Y EL MONTO DE LAS
APORTACIONES QUE SE APLICARAN A LOS ASOCIADOS PARA EL FORTALECIMIENTO
INSTITUCIONAL. - = = s s s s o w s e e s s s casssSsssSsESSSssss= ==

o,- EN LA ADMINISTRACION DEL PATRIMONIO DE LA ASOCIACION Y DE LOS
RESULTADOS DE LAS OPERACIONES QUE REALICE, CUANDO RESULTE UTILIDADES AL CIERRE DE
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LGS EJERCICIOS ECONOMICOS, NO PODRAN DISTRIBUIRSE ENTRE LOS ASOCIADOS
INDIRECTAMENTE LAS RENTAS DE LAASOCIACION, = =============== v
TITULO IV. CONSTITUCION Y FUNCIONAMIENTO DE LA ASAMBLEA GENERAL DE
g:gigag :‘.- CONSTITUYEN gRGANOS DE GOBIERNO DE LA ASOCIACION: A). - LA ASAMBLEA
GENERALYB). -ELCONSEJODIRECTIVO, == ==z =zsssssssme e wme=eceas
ﬂig%% =’. - LA ASAMBLEA GENERAL ES LA MAXIMA AUTORIDAD DE LA ASOCIACION, Y ESTA
CONSTITUIDA POR LOS ASOCIADOS, SUS ACUERDOS OBLIGAN A TODOS LOS ASOCIADOS EN
CUANTO SEAN ADOPTADOS DE CONFORMIDAD CON LAS NORMAS LEGALES VIGENTES, = = = = =
°, - LA ASAMBLEA GENERAL PODRA REUNIRSE ORDINARIA Y
EXTRAORDINARIAMENTE. - MM MMM MsMsssssssssEZssSsSSSSSssss===
®. = LA ASAMBLEA GENERAL ORDINARIA, SE REALIZARA EN EL MES DE ENERO PARA
REFRENDAR LA MEMORIA Y EL BALANCE ECONOMICO DEL ANO FENECIDO; PREVIA CONVOCATORIA.
® - LA ASAMBLEA GENERAL SE REUNIRA EN FORMA EXTRAORDINARIA, CUANTAS
VECES SEA NECESARIO, EN LOS SIGUIENTES CASOS: A).- MODIFICAR EL ESTATUTO. B8).-
AUTORIZAR AL CONSEJO DIRECTIVO LA kDQUlSICIéN Y/O ENAJENACION DE BIENES MUEBLES O
INMUEBLES DE MAYOR CUANTIA. C).- DESTITUIR POR CAUSA JUSTIFICADA A LOS MIEMBROS DEL
CONSEJO DIRECTIVO. D).- OTROS ASUNTOS QUE POR SU IMPORTANCIA REBASEN LAS
ATRIBUCIONES DEL CONSEJO DIRECTIVO E).- ELECCION DEL CONSEJO DIRECTIVO. == = = = = =
®.- PARA LA VALIDEZ DE LAS REUNIONES DE ASAMBLEA GENERAL SE REQUIERE, EN
PRIMERA CONVOCATORIA, tA CONCURRENCIA DE MAS DE LA MITAD DE LOS ASOCIADOS.- EN
SEGUNDA CONVOCATORIA, BASTA LA PRESENCIA DE CUALQUIER NUMERO DE ASOCIADOS.- LOS
ACUERDOS SE ADOPTAN CON EL VOTO DE MAS DE LA MITAD DE LOS ASOCIADOS
CONCURRENTES.- PARA MODIFICAR EL ESTATUTO O PARA DISOLVER LA ASOCIACION SE
REQUIERE, EN PRIMERA CONVOCATORIA, LA ASISTENCIA DE MAS DE LA MITAD DE LOS
ASOCIADOS.- LOS ACUERDOS SE ADOPTAN CON EL VOTO DE MAS DE LA MITAD DE LOS
ASOCIADOS CONCURRENTES.- EN SEGUNDA CONVOCATORIA, LOS ACUERDOS SE ADOPTAN CON
LOS ASOCIADOS QUE ASISTAN Y QUE REPRESENTEN NO MENOS DE LA DECIMA PARTE.- LOS
ASOCIADOS PUEDEN SER REPRESENTADOS EN LA ASAMBLEA GENERAL POR OTRA PERSONA
INCLUSIVE POR OTRO ASOCIADD.- LA REPRESENTACION SE OTORGA POR ESCRITURA PUBLICA,
TAMBIEN PUEDE CONFERIRSE POR OTRO MEDIO ESCRITO Y SOLO CON CARACTER ESPECIAL PARA
CADAASAMBLEA.- = s s s s ss S s INES =TT s S oSS o oo oenEwEwew
.~ LA CONVOCATORIA PARA LA ASAMBLEA GENERAL ORDINARIO O
EXTRAORDINARIA SERA EFECTUADA POR EL PRESIDENTE DE LA ASOCIACION, SERALANDO EL DIA
HORA, LUGAR Y AGENDA A TRATAR: A). LA CONVOCATORIA A ASAMBLEA ORDINARIA DEBE
HACERSE CON 10 DIAS DE ANTICIPACIGN, MEDIANTE ESQUELAS QUE SERAN ENTREGADAS EN EL
DOMICILIO DEL ASOCIADO O ALTERNATIVAMENTE MEDIANTE PUBLICACION EN UN DIARIO DE
CIRCULACION REGIONAL DEL DEPARTAMENTO O AL CORREO ELECTRONICO DE LOS ASOCIADOS O
MEDIANTE CONVOCATORIA REMITIDA AL WHATSAPP DE LOS ASOCIADOS. - B). LA CONVOCATORIA
A ASAMBLEA EXTRAORDINARIA DEBERA HACERSE CON 03 DIAS DE ANTICIPACION, MEDIANTE
ESQUELAS QUE SERAN ENTREGADAS EN EL DOMICILIO DEL ASOCIADO O ALTERNATIVAMENTE
MEDIANTE PUBLICACION EN UN DIARIO DE CIRCULACION REGIONAL DEL DEPARTAMENTO O AL
CORREO ELECTRONICO DE LOS ASOCIADOS O MEDIANTE CONVOCATORIA REMITIDA AL WHATSAPP
DELOSASOCIADDS., =scs s s s s s s s S SRS S S S SIS S S E S @ EmME "W ™SS -
°.- LA REALIZACION DE LAS ASAMBLEAS GENERALES SE APERTURA CON EL QUORUM
REGLAMENTARIO QUE LO FORMAN LA MITAD MAS UNO DE LOS ASOCIADOS HABILES Y EN CASO DE
NO PRODUCIRSE EL _QUORUH, SE HACE UNA SEGUNDA CONVOCATORIA Y EN TAL CASO LA
ASAMBLEA SE LLEVARA A CABO CON LOS ASOCIADOS HABILES QUE CONCURRAN TOMANDOSE LOS
ACUERDOS CON EL VOTO FAVORABLE DE MAS DE LA MITAD DE LOS ASOCIADOS CONCURRENTES.
2.~ EN EL ACTA DE CADA ASAMBLEA, DEBE CONSTAR EL LUGAR, FECHA ¥ HORA EN
QUE SE REALIZO, LA INDICACION SI SE CELEBRA EN PRIMERA O EN SEGUNDA CONVOCATORIA; EL
NOMBRE DE LOS ASOCIADOS PRESENTES O DE QUIENES LOS REPRESENTEN; EL NOMBRE DE
QUIENES ACTUARON COMO PRESIDENTE Y SECRETARIO; LA FORMA Y LOS RESULTADOS DE LAS
VOTACIONES Y ACUERDOS ADOPTADOS.- CUANDO EL ACTA ES APROBADA EN LA MISMA
ASAMBLEA, ELLA DEBE CONTENER CONSTANCIA DE DICHA APROBACION Y SER FIRMADA, CUANDO
MENOS, POR EL PRESIDENTE Y EL SECRETARIO, EN REPRESENTACION DE TODOS LOS ASISTENTES;
SIN PERJUICIO DE QUE PUEDAN FIRMARLO LOS ASOCIADOS QUE DESEEN HACERLD, ======
gig:g :li‘. - EL CONSEJO DIRECTIVO, ES EL ORGANO RESPONSABLE DE LA MARCHA
ADMINISTRATIVA ¥ ECONOMICA DE LA ASOCIACION Y ESTARA COMPUESTO DE LA SIGUIENTE
MANERA: 1). - PRESIDENTE, - 2). -VICEPRESIDENTE. - 3). - SECRETARIO. - 4) TESORERO. -
5). -FISCAL. -6). -VOCAL, - QUIENES SERAN ELEGIDOS POR EL PERIODO DE DOS ANOS,
PUDIENDOSERREELEGIDODS. === =s=s=sssssxsssssS=S=SS=S3s=s===a
°.- EL CONSEJO DIRECTIVO, SE REUNIRA UNA VEZ AL MES DE FORMA DRDINARIA Y
EXTRAORDINARIAMENTE CUANTAS VECES SEAN NECESARIO, DEBIDAMENTE CONVOCADAS POR EL
PRESIDENTE DEL CONSEJO DIRECTIVO.- PARA LA VALIDEZ DE LAS REUNIONES DEL CONSEJO
DIRECTIVO, SE REQUIERE LA CONCURRENCIA DE MAS DE LA MITAD DE SUS MIEMBROS.- LOS
ACUERDOS SE ADOPTAN CON EL VOTO DE MAS DE LA MITAD DE LOS MIEMBROS CONCURRENTES.-
LA CONVOCATORIA PARA LA SESIONES ORDINARIO O EXTRAORDINARIA SERA EFECTUADA POR EL
PRESIDENTE DE LA ASOCIACION, SENALANDO EL DiA, HORA, LUGAR Y AGENDA A TRATAR: A). LA
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(TORIA A SESION ORDINARIA DEBERA MACERSE CON 5 DIAS DE ANTICIPACION
ESQUELAS QUE SERAN ENTREGADAS EN EL DOMICILIO DEL DIRECTIVOS O
RNA”VAMENTE MEDIANTE PUBLICACION EN UN DIARIO DE CIRCULACION REGIONAL DE!.
DEPARTAMENTO O AL CORREO ELECTRONICO DE LOS DIRECTIVOS O MEDIANTE mNVOCATORlA
REMITIDA AL WHATSAPP DE LOS DIRECTIVOS. - B). LA CONVOCATORIA A SESION
EXTRAORDINARIA DEBERA HACERSE CON 03 DIAS DE ANTICIPACION, MEDIANTE ESQUELAS QUE
SERAN ENTREGADAS EN EL DOMICILIO DE LOS DIRECTIVOS O ALTERNATIVAMENTE MEDIANTE
PUBLICACION EN UN DIARIO DE CIRCULACION REGIONAL DEL DEPARTAMENTO O AL CORREO
ELECTRONICO DE LOS DIRECTIVOS O MEDIANTE CONVOCATORIA REMITIDA AL WHATSAPP DE LOS
DIRECTIVOS. # = & = & % m = & W % 5 5 & 5 5 5 5 W 5" " 0N NS "SSSS"S. e
.- HABRA QUORUM PARA LAS SESIONES, CUANDO SE COMPRUEBE LA ASISTENCIA
DE MIEMBROS DEL %ﬁm&ﬁcﬁﬂ, EN NUMERO MAYOR AL CINCUENTA POR CIENTO.- LOS
ACUERDOS SE TOMARAN POR MAYORIA DE VOTOS, TENIENDO EL PRESIDENTE VOTO DIRIMENTE
ENCASODEEMPATE, = = = = s = S S S S S S S S S S S S S S S S S SaSSaEaBES
°- EL CONSE)O DIRECTIVO TENDRA LAS SIGUIENTES FUNCIONES Y
ATRIBUCIONES.- A).- DIRIGIR LA MARCHA ADMINISTRATIVA ¥ ECONOMICA DE LA ASOCIACION EN
EL CUMPLIMIENTO DEL PLAN ANUAL DE ACTIVIDADES Y EL PRESUPUESTO APROBADO POR LA
ASAMBLEA GENERAL.- B).- CUMPLIR Y MACER CUMPLIR LAS NORMAS DE LA ASOCIACION,
ESTATUTOS, ACUERDOS DE ASAMBLEA GENERAL Y SUS PROPIOS ACUERDOS.- C).- COORDINAR
EN TODOS LOS NIVELES NECESARIOCS LA PROGRAMACION DE LAS ACTIVIDADES DE LA
ASOCIACION EN CUANTO A ORGANIZACION Y PROYECTOS A EJECUTARSE.- D).- PRESENTAR Y
PONER ANUALMENTE A CONSIDERACION DE LA ASAMBLEA GENERAL EL BALANCE GENERAL, PARA
SU APROBACION Y EL PLAN ANUAL DE ACTIVIDADES Y LAS MEMORIAS RESPECTIVAS.- E).-
INFORMAR TRIMESTRALMENTE SOBRE LA SITUACION ECONOMICA, ORGANIZATIVA Y DESARROLLO
DEL PLAN ANUAL DE ACTIVIDADES.- F).- RESOLVER SOBRE LA CONTRATACION O RETIRO DE
PERSONAL RENTADO DE LA ASOCIACION DE ACUERDO A LAS LEYES LABORALES.- G).- ACORDAR
LA ADMISION DE LOS NUEVOS ASOCIADOS Y APLICAR SANCIONES QUE SEAN DE SU
COMPETENCIA. - H).- UNA VEZ CULMINADO EL PERIODO DEL CONSEIO DIRECTIVO PODRAN SEGUIR
EJERCIENDO SUS FUNCIONES HASTA QUE SE ELIJA A UN NUEVO CONSEJO DIRECTIVO. = = = = =
- EL PRESIDENTE, ES EL REPRESENTANTE LEGAL DE LA ASOCIACION QUIEN
TEND FU“C]ONESS[GU]ENTES R B X B X £ - S ¥ R FE NS EREREESERSENE R
CORRESPONDEALPRESIDENTE:; = = === s s st =ssSg=-==s==S2=======
EL PRESIDENTE, ES EL REPRESENTANTE LEGAL DE LA ASOCIACION ¥ TIENE ENTRE SUS
FACULTADES LO SIGUIENTE: -------------.-------.-.--'----
2 REPRESENTAR A LA ASOCIACION ANTE LOS PODERES DEL ESTADO, INSTITUCIONES PUBLICAS Y
PRIVADAS. » % % 5 o % & & & 5 & 6 & & e e cs s e s s essessssasns
2 CUMPLIR ¥ HACER CUMPLIR EL ESTATUTO, REGLANEN’O ACUERDQ DE ASAMBLEA GENERAL Y
SESIONES DECONSEJODIRECTIVOD, = ==s====== ' EX B S E S XX ¥ 2R XX ¥
2 CONVOCAR Y DIRIGIR LA ASAMBLEA GENERAL Y SES!ONES DEL CONSEIO D!REC'M. =====
3INFORMARALAASA"BLEAGEWSOWWERMENEICONSEJOD’RK’"VO =====

¥ REDACTAR LA MEMORIA ANUAL Y PONERLA A CONSIDERACION DEL CONSEJO DIRECTIVO. = = =
1 RESOLVER ASUNTOS DE CARACTER URGENTE CON CARGO DE DAR CUENTA AL CONSEIO
DIRECTIVOENPROXIMA SESION. = & = S s o st & 5 5 5 5 5 0 5 0w m e e ww..-
3 FORMULAR CON EL TESORERO EL PRESUPUESTO ANUAL DE LA ASOCIACION, = = = @ w w w = =

FACULTADES ADMINISTRATIVAS: 1.- SUSCRIBIR LA CORRESPONDENCIA DE LA ASOCIACION.
2.~ SUSCRIBIR LOS BALANCES. 3.- SUSCRIBIR MINUTAS Y ESCRITURAS PUBLICAS. 4.- OTORGAR
RECIBOS Y CANCELACIONES, 5.- SOLICITAR, ADQUIRIR Y TOMAR EN ARRENDAMIENTO A NOMBRE
DE LA ASOCIACION, REGISTROS DE PATENTES, MARCAS, NOMBRES COMERCIALES Y/O
CONCESIONES, == s s s s o s o oo s o s s o m s mm S o s s s S s s S s ws..w

FACULTADRES CONTRACTUALES. - CELEBRAR Y SUSCRIBIR LOS CONTRATOS QUE FUERAN
NECESARIOS PARA LA MARCHA DE LA ASOCIACION PUDIENDO CELEBRAR Y SUSCRIBIR LOS
SIGUIENTES CONTRATOS; 1.- TRABAJO A PLAZO DETERMINADO E INDETERMINADO. 2.- LOCACION
DE SERVICIOS, 3.- LOCACION DE OBRA. 4.- ARRENDAMIENTO DE BIENES MUEBLES E INMUEBLES.
S.- DE MANERA CONJUNTA CON EL TESORERO PODRA COMPRAR, VENDER BIENES MUEBLES E
INMUEBLES DE LA ASOCIACION, PUDIENDO OTORGAR RECIBOS DE CANCELACION. 6.-
CONSTITUCION DE DEPOSITO. 7.- CONSTITUCION DE WARRANTS. 8.- MUTUO CON O SIN
GARANTIA PRENDARIA Y/O MOBILIARIA Y/O HIPOTECARIA. 9.- CREDITO EN CUENTA CORRIENTE,
AVANCE O SOBREGIRO. 10.- CREDITO DOCUMENTARIO, 11.- CONTRATAR SEGUROS. 12.- GESTION
DE NEGOCIOS. 13.- GESTION DE CREDITOS. 14.- LOCACION DE DERECHOS. - 15.- SUSCRIBIR
CONTRATOS DE CONSORCIO. - 16,- OTORGAR Y/O SUSCRIBIR TODO TIPO DE GARANTIAS
MOBILIARIAS SOBRE LOS BIENES MUEBLES DE LA ASOCIACION. - 17.- SUSCRIBIR CONTRATOS
CON ENTIDADES PUBLICAS Y PRIVADAS, - EN GENERAL PODRA SUSCRIBIR TODO TIPO DE
CONTRATO EN REPRESENTACIONDELAASOCIACION, ============s=======

FACULTADES CAMBIARIAS., BANCARIAS Y FINANCIERAS: EL PRESIDENTE A SOLA FIRMA ESTA
FACULTADO PARA: 1.- APERTURAR, OPERAR Y CERRAR TODO TIPO DE CUENTAS CORRIENTES,
AHORROS, A PLAZO FIJO O BAJO CUALQUIER OTRA DENOMINACION, EN CUALQUIER INS TITUCION
DEL SISTEMA FINANCIERO. 2.- INGRESAR FONDOS EN TODO TIPO DE INSTITUCIONES BANCARIAS
Y OTRAS. 3.- RETIRAR Y TRANSFERIR DINERO, FONDOS DE TODO TIPO DE INSTITUCIONES
BANCARIAS Y FINANCIERAS, 4.- GIRAR, ACEPTAR, ENDOSAR, RENOVAR, DESCONTAR, COBRAR Y
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PROTESTAR CHEQUES, LETRAS, PAGARES, WARRANTS, Y EN GENERAL CUALQURER' QIR
VALOR O DOCUMENTACION CREDITICIA, ASIMISMO, SOLICITAR SOBREGIROSEPRE
BANCARIOS, OTORGAR AVALES Y FIANZAS, RETIRAR CUALQUIER CLASE DE DEPOS.
DE INSTITUCIONES BANCARIAS Y FINANCIERAS A NOMBRE DE LA ASOCIACIO
SUSCRIBIR CONTRATOS DE DEPOSITOS, CELEBRAR Y/O SUSCRIBIR CONTRATOS DE CUENTA
CORRIENTE, CELEBRAR Y/O SUSCRIBIR CONTRATOS DE CREDITO EN GENERAL, ABRIR, Y CERRAR
CAJAS DE SEGURIDAD, CONTRATAR TODA CLASE DE SEGUROS, ENDOSAR POLIZAS, AS[ COMO
ENTREGAR Y/O RETIRAR DE CUSTODIA CERTIFICADOS BANCARIOS ¥ OTROS VALORES, CELEBRAR Y
SUSCRIBIR CONTRATOS DE AHORROS, SUSCRIBIR SOLICITUDES PARA APERTURA DE CUENTAS,
CELEBRAR Y/O SUSCRIBIR CUALQUIER CONTRATO BANCARIO O FINANCIERO, ETC. ASI COMO
CELEBRAR CONTRATOS DE ARRENDAMIENTO FINANCIERO. 5.- COMPRAR, VENDER, DEPOSITAR Y
RETIRAR VALORES; ASf COMO DAR O RECIBIR VALORES EN GARANTIA DE OPERACIONES
COMERCIALES. 6.- ALQUILAR CAJAS DE SEGURIDAD Y RESCINDIR CONTRATOS. 7.- PERCIBIR O
ENTREGAR ESPECIES EN PAGO DE OPERACIONES COMERCIALES. 8.- CONTRATAR SEGUROS Y
ENDOSAR POLIZAS. 9.- REALIZAR TODO TIPO DE OPERACIONES EN BANCOS, INSTITUCIONES
FINANCIERAS, COOPERATIVAS Y CUALQUIER INSTITUCION ANALOGA, ADEMAS DE LAS
MENCIONADAS ANTERIORMENTE, SIN LIMITACION ALGUNA. 10.- OTORGAR Y/0 SOLICITAR AVALES
Y/Q FIANZAS SOLIDARIAS, CON RENUNCIA AL BENEFICIO DE EXCUSION Y AL PLAZO PREVISTO EN
ARTICULO 1899 DEL CODIGO CIVIL VIGENTE A FAVOR DE CUALQUIER PERSONA NATURAL O
JURIDICA, RESPALDANDO ESTAS GARANTIAS PERSONALES, CON BIENES MUEBLES, INMUEBLES O
VALORES, SI A SI LE FUERA REQUERIDO, SUSCRIBIENDO LOS CONTRATOS CORRESPONDIENTES
PARA SU VALIDEZ; CELEBRAR CONTRATOS DE CREDITOS EN GENERAL, CELEBRAR CONTRATOS DE
PRESTAMO Y CELEBRAR CONTRATOS DE TARJETAS DE CREDITO, CREDITOS EN CUENTA
CORRIENTE, CREDITOS DOCUMENTARIOS, ADVANCE ACCOUNT, PRESTAMOS O MUTUOS,
SOLICITAR ¥ CONTRATAR FIANZAS, ABRIR CARTAS FIANZA, ABRIR CARTAS DE CREDITO, ABRIR Y
CERRAR CUENTAS CORRIENTES, ABRIR, RETIRAR Y CERRAR CUENTAS DE AHORRO, DEPOSITAR Y
RETIRAR VALORES EN CUSTODIA, CHEQUES: GIRAR CHEQUES CON O SIN PROVISION DE FONDOS
O CONTRA CREDITOS QUE MAYAN SIDO CONCEDIDOS, ENDQSARLOS, COBRARLOS MEDIANTE
ABONO © EN EFECTIVO Y PROTESTARLOS, COBRAR CHEQUE, GIRAR SOBRE SALDOS DEUDORES,
GIRAR SOBRE SALDOS ACREEDORES, ENDOSAR PARA ABONO EN CUENTA DE LA ASOCIACION,
ENDOSAR A TERCEROS.- LETRAS Y PAGARES: GIRAR, EMITIR, REACEPTAR, ENDOSAR, AVALAR,
DESCONTAR, COBRAR, DAR EN COBRANZA, EN GARANTIA ¥ PROTESTAR O NEGOCIAR DE
CUALQUIER OTRA FORMA LETRAS, VALES ¥ PAGARES, INCLUSIVE SUS RENOVACIONES Y EN LO
PERTINENTE GIROS, CONOCIMIENTOS, WARRANTS, CERTIFICADOS DE DEPOSITOS Y DEMAS
DOCUMENTOS DE EMBARQUE Y DE ALMACENES GENERALES. ASf COMO CUALQUIER OTRO TITULO
0O DOCUMENTO QUE POR LEY TENGA CARACTER DE TITULO VALOR O ESTE DESTINADO A LA
CIRCULACION, RENOVAR LETRAS, EMITIR Y/O SUSCRIBIR PAGARES, ENDOSAR PAGARES, AVALAR
PAGARES, DESCONTAR PAGARES, RENOVAR PAGARES.- COBROS Y PAGOS: ABRIR, Y CERRAR,
CUENTAS CORRIENTES, A PLAZO, DE AHORRO, ETC. EN MONEDA NACIONAL O EXTRANIERA,
EFECTUANDO DEPOSITOS, TRANSFERENCIAS O RETIROS, TOTALES O PARCIALES MEDIANTE LOS
DOCUMENTOS PROPIOS PARA CADA TIPO DE OPERACION O CUENTA, COBROS DE GIROS, COBRO
DE TRANSFERENCIAS, CARGOS, ABONOS EN CUENTA, PAGOS DE TRANSFERENCIAS. ADEMAS,
PODRA SUSCRIBIR CUALQUIER DECLARACION O CONTRATO INNOMINADO ANTE CUALQUIER
’NSTMIMFINAWOMW'.'--.--..:==:===========!
: 1.- REPRESENTAR A LA ASOCIACION ANTE TODO TiIPO D
AUTORIDADES ~ ADMINISTRATIVAS, JUDICIALES, MUNICIPALES, POLITICAS, POLICIALES,
TRIBUTARIAS, DEL MINISTERIO PUBLICO. PUDIENDO PRESENTAR TODA CLASE DE SOLICITUDES,
RECURSOS IMPUGNATIVOS, PRESENTAR Y SUSCRIBIR DECLARACIONES FISCALES Y TRIBUTARIAS,
PAGAR TRIBUTOS, SIN QUE EN NINGUN CASO PUEDA TACHARSE DE INSUFICIENTE EL PRESENTE
MANDATO. 2.- ASIMISMO CONTARA CON LAS FACULTADES DE REPRESENTACION JUDICIAL
CONTENIDAS EN LOS ARTS, 74 Y 75 DEL CODIGO PROCESAL CIVIL (DECRETO LEGISLATIVO 768),
EN CONSECUENCIA, CONTARA CON LAS FACULTADES GENERALES DEL MANDATO, EN TODOS LOS
PROCESOS EN QUE SEA PARTE INDIVIDUAL O CONJUNTAMENTE LA ASOCIACION, Y ADEMAS
EJERCERA LAS FACULTADES ESPECIALES PARA REALIZAR TODO LOS ACTOS DE DISPOSICION DE
DERECHOS SUSTANTIVOS Y PARA DEMANDAR, RECONVENIR, CONTESTAR DEMANDAS Y
RECONVENCIONES, DESISTIRSE DEL PROCESO Y DE LA PRETENSION, ALLANARSE A LA
PRETENSION, CONCILIAR, TRANSIGIR, SOMETER A ARBITRAJE LAS PRESENTACIONES
CONTROVERTIDAS EN EL PROCESO, SUSTITUIR O DELEGAR LA REPRESENTACION PROCESAL Y
PARA LOS DEMAS ACTOS QUE EXPRESE LA LEY. SOLICITAR CUALQUIER MEDIDA CAUTELAR, = = =
FACULTADES PARA CONCILIAR.- PODRA REPRESENTAR A LA ASOCIACION, ANTE CUALQUIER
CENTRO DE CONCILIACION, CON TODAS LAS FACULTADES CONTENIDAS EN EL PRESENTE PODER
CON EL OBJETO DE CONCILIAR EXTRAMDICIALMENTE, ASISTIR A LAS AUDIENCIAS DE
CONCILIACION EXTRAJUDICIAL COMO SOLICITANTE O INVITADO; SUSCRIBIR LAS RESPECTIVAS
ACTAS DE CONCILIACION EXTRANUDICIAL Y TODO TIPO DE DOCUMENTACION PUBLICA O
PRIVADA EN LA CUAL SE RATIFIQUEN, MODIFIQUEN O ACLAREN, ACTOS O CONTRATOS
SUSCRITOS; DISPONIENDO DEL DERECHO MATERIA DE CONCILIACION CONFORME A LO
DISPUESTO POR EL ART. 13 DEL D. S. N° 014-2008-JUS Y EL REGLAMENTO DE LA LEY DE
CO”C”.MCIOHEMICMLLEYN’Z“’Z e s S S SRS S ES=S=S=S=S=scssmnsn
ARTICULO 22° .- SON FUNCIONES DEL VICE-PRESIDENTE, LOS SIGUIENTES: A).- REEMPLAZAR
AL PRESIDENTE EN CASO DE AUSENCIA FISICA O IMPEDIMENTO, CON LAS MISMAS FACULTADES Y
RESPONSABILIDADES.- B).- REALIZAR FUNCIONES EJECUTIVAS QUE SEAN NECESARIAS PARA
COADYUVAR LA GESTION DEL PRESIDENTE, EN SU CALIDAD DE MIEMBRO INTEGRANTE DEL
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EXTRAORDINARIAS ACORDADAS EN ASAMBLEA GENERAL.-I).- RESPETARSE ENTRE Si; EVIRRADO o4
HACER COMENTARIOS ANTOJADIZOS, BAJO PENA DE SANCION DISCIPLINARIA O DESTITUCION
SEGUN ELCASOAQUEHUBIERALUGAR.- = = s s s ww e s s scasssss==s==mmw
°.- EL PRESENTE ESTATUTO PO SER MODIFICADO EN CUANTO A SI LO
REQUIERA LA BUENA MARCHA DE LA ASOCIACION, PARA CUYO EFECTO EL PRESIDENTE DEL
CONSEJO DIRECTIVO, CONVOCARA A LA ASAMBLEA GENERAL, REQUIRIENDOSE EL QUORUM Y
VOTACION ESTABLECIDA EN EL ART. 139 DEESTEESTATUTO.- == ======= s s » &« =« = =
Eﬁ%ﬂg %-.- LAS ELECCIONES DEL CONSEID DIRECTIVO SE EFECTUARA CADA DOS ANOS, EN
LA ASAMBLEA GENERAL EXTRAORDINARIA, BAJO MECANISMO DE PROPUESTA LIBRE O POR
PLANCHA, LOS ACUERDOS SE ADOPTARAN DE CONFORMIDAD CON LO ESTABLECIDO EN EL ART.
13° DE ESTE ESTATUTO, SIN NECESIDAD DE COMITE ELECTORAL.- =============n

ASi LO DECIDA LA ASAMBLEA GENERAL. EL QUORUM Y VALIDEZ DE ACUERDOS, SE RIGE POR LO
PREVISTO EN EL ARTICULO ANTERIOR. : 1). DE PURO DERECHO,
CUANDO NO PUEDA FUNCIONAR SEGUN SU ESTATUTO. 2). POR ACUERDO DEL NUMERO DE
ASAMBLEA DE ASOCIADOS QUE REPRESENTEN MAS DE LA MITAD DE LOS MIEMBROS HABILES DE
ACUERDO AL PROCEDIMIENTO ESTABLECIDO EN EL PRESENTE ESTATUTO. LA DISOLUCION DEBERA
CONSTAR POR ESCRITURA PUBLICA EN LA QUE CONSTEN LOS MOTIVOS DE LA MISMA. LA
ASOCIACION DISUELTA, CONSERVARA SU PERSONALIDAD JURIDICA MIENTRAS SE REALIZA LA
LIQUIDACION, DEBIENDO DURANTE ESTE LAPSO ANADIR A SU DENOMINACION “EN
LIQUIDACION®, EN SUS DOCUMENTOS CORRESPONDIENTES. DICHO ACUERDO SERA ADOPTADO
EN ASAMBLEA GENERAL EXTRAORDINARIA, SIENDO INDISPENSABLE LO DISPUESTO POR EL
SEGUNDO PARRAFO DEL ART: B7° DEL CODIGOCIVIL = = = = s w w v s w s = = === === =
ARTICULO 36°- DISUELTA LA Y CONCLUIDA LA LIQUIDACION, EL HABER NETO
RESULTANTE DEL PATRIMONIO SERA ENTREGADO A OTRA ASOCIACION CUYOS FINES ESTEN
CONTEMPLADOS EN EL INCISO B) DEL ARTICULO 19° DE LA LEY DEL IMPUESTO A LA RENTA
EXISTENTE EN EL DEPARTAMENTO DE APURIMAC. SUPLETORIAMENTE SE APLICARA EL ARTICULO
WDGLCODIGOCML- Er eSS ECSEM e RRs R EE S S SSSS=S=====s8

DISPOSICION FINAL. - TODOS LOS PUNTOS NO PREVISTOS EN EL PRESENTE ESTATUTO SERAN
RESUELTOS POR ACUERDO DE LA ASAMBLEA GENERAL O SESION DE CONSEJO DIRECTIVO, - = = =

mmuwn: - APROBADO EL ESTATUTO DE LA ORGANIZACION Y DE ACUERDO
AL MISMO, SE POR UNANIMIDAD A NOMBRAR A LOS INTEGRANTES DEL CONSEIO
DIRECTIVO, RECAYENDO EN LOS SIGUIENTES MIEMBROS: = m mw mm s s s === ===== =
1).- PRESIDENTE: RAMIRO CACERES LOPEZ, CON DNI N® 47255804. = = = = = =
2).- VICEPRESIDENTE: CESARIO ARONE ARREDONDO, CON DNI® 41727318, = === =
3).- SECRETARIO: MARIO CASTANEDA ARREDONDO, CON DNI N° 31035172, = = =
4).- TESORERO! MARIZA ARIAS RAMIREZ, CON DNI N°® 42728099. == = = = = «
5).- FISCAL: GILBERT ARONE AVALOS, CON DNI N°® 46758278, = = = = = = «
6).- VOCAL: BENTURA ARIAS AVALOS, CON DNI N° 31016369, = = = = = = =

CUARTO PUNTO DE AGENDA: - SEGUIDAMENTE EL PRESIDENTE PROPUSO QUE, PARA EFECTOS
DE FORMALIZAR LOS ACUERDOS APROBADOS, EN LA PRESENTE ASAMBLEA GENERAL, SE NOMBRA
UN REPRESENTANTE.- LUEGO DE UNA BREVE DELIBERACION SE ACORDO Y APROBO POR
UNANIMIDAD DESIGNAR A LA SRA. ’A%U!UN! SIERRA PUGA, CON DNI N°® 70763783,
COMO REPRESENTANTE DE LA ASOCIACION, PARA ESTE EFECTO OTORGANDOSELE AMPLIOS
PODERES PARA SUSCRIBIR LA MINUTA Y ESCRITURA PUBLICA, ACLARACIONES DE ACTA DE
CONSTITUCION, (;ORRESPONDIENTE Y TODO TRAMITE PARA SU INSCRIPCION REGISTRAL- ===
NO HABIENDO MAS ASUNTOS QUE TRATAR SE LEVANTA LA ASAMBLEA GENERAL, SIENDO LAS
£2:30 P.M HORAS DEL MISMO Dt‘, TERMING LA ASAMBLEA FIRMANDO LOS PRESENTES EN
SENALDECONFORMIDAD. » # s s s s s s s s S S TS S S S S S s s wmmssssss
SEGUIDO DE LAS FIRMAS DE: AGUSTINA JARA LOPEZ, DNI N° 45767488, FIRMA ILEGIBLE Y
HUELLA DACTILAR.- FLORCITA CHICLLA AVALOS, DNI N°® 74705381, FIRMA ILEGIBLE.- MARIZA
ARIAS RAMIREZ, DNI N° 42728099, FIRMA ILEGIBLE.- [NES CACERES CCAYHUARI, DNI N°
42855614, FIRMA ILEGIBLE Y HUELLA DACTILAR.- REBECA CASTANEDA MUAMANRNAHUI, DNI N®
47268898, FIRMA ILEGIBLE.- JUAN DE DIOS CASTANEDA, DNI N° 31027721, HUELLA
DACTILAR.- SANTIAGD ARIAS AVALOS, DNI N° 31016190, FIRMA [LEGIBLE.- FELICIANO ARONI
ARREDONDO, DNI N® B0560730, FIRMA ILEGIBLE.- JUAN HUAMANRAHUI CARRION, DNI N*®
39016509, FIRMA ILEGIBLE.- DANIEL ARONI MENDOZA, DNI N°® 31035429, FIRMA ILEGIBLE.-
MIGUEL ANGEL MENDOZA CASTA“EDA, DNI N°® 48163693, FIRMA [LEGIBLE.- VICTORIANO
AVALOS CARRION, DNI N° 31016325, FIRMA ILEGIBLE.- JUAN ORTIZ SANCHEZ, DNI N*
80023834, FIRMA ILEGIBLE.- ANTONIO CHICLLA HUAMANAAMUI, DNI N° 31033632, FIRMA
ILEGIBLE.- LEOPOLDO AROMNE MENDONZA, DNI N* 31016005, FIRMA ILEGIBLE.- GRIGORIA
AVALOS ARONI, DNI N° 40885592, FIRMA ILEGIBLE.- LEDIA LAYME SANCHEZ, DNI N°®
45975313, FIRMA ILEGIBLE.- YANETH CARRION ARIAS, DNI N° 48331978, FIRMA ILEGIBLE.-
GELVER ARONI AVALOS, DNI N°® 46758276, FIRMA ILEGIBLE.- ANDRES HUAMANRAHUI MOLINA,
DNI N° 31035852, FIRMA [LEGIBLE.- FELIX CACERES ARONI, DNI N°® 31028174, FIRMA
ILEGIBLE.- MARIO HUAYLLAS HUAMAN, DNI N° 47130508, FIRMA ILEGIBLE.- MARIO MONZON
LANCHO, DNI N° 43444177, Flw ILEGIBLE.- RAMON ARIAS AVALOS, DNI N°® 31018822, FIRMA
ILEGIBLE.- JOSE CUELLAR DUENAS, DNI N® 31035392, FIRMA ILEGIBLE. - BENTURA ARIAS
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AJONI N°® 31016369, HUELLA DACTILAR.- JESUSA CARRION AVALOS, DNI N° 31028596,
ASZEGIBLE.- FELICITAS HUAMANRAHUI CARRION, DNI N® , HUELLA DACTILAR.- GREGORIA
ARATOPEZ, DNI N° 31026082, FIRMA ILEGIBLE.- VICTORIA RONI HUAMAN, DNI N°® 31015952,
FIRMA ILEGIBLE.- CARMEN ROSA ARIAS CACERES, DNI N°® 41326146, FIRMA ILEGIBLE.- ROSA
HUAMANNAHUI MOLINA, DNI N® 43660051, FIRMA ILEGIBLE.- BERTHA HUAMANNAHUI MOLINA,
DNI N° 42545238, FIRMA ILEGIBLE.- MARTINA CACERES ARONE, DNI N° 31017429, FIRMA
ILEGIBLE.- ROSARIO JARA SANCHEZ, DNI N® 43509380, FIRMA ILEGIBLE.- JAVIER ARONI JARA,
DNI N® 77143416, FIRMA ILEGIBLE.- RONAL MIRANDA SANCHEZ, DNI N® 48403122, FIRMA
ILEGIBLE.- CERILD MONTES CASTAREDA, DNI N° 80199355, FIRMA ILEGIBLE, - SIMEON MONTEZ
CASTANEDA, DNI N® 31015953, FIRMA ILEGIBLE.- SANTOS ARONI ARIAS, DNI N°® 31034541,
FIRMA ILEGIBLE.- RAMIRO CACERES LOPEZ, DNI N° 47255804, FIRMA ILEGIBLE.- BETHY LAYMY
JARA, DNI N° 46877343, FIRMA ILEGIBLE.- ROLANDO CHICLLA HUAMANFIAHUI, DNI N°
47619118, FIRMA JLEGIBLE.- VICTOR HUAMANNAHUI CARRION, DNI N°® 31015886, HUELLA
DACTILAR.- ISABEL HUAMANRAHUT MONZON, DNI N° 31019549, FIRMA ILEGIBLE.- SEGUNDINA
HUAMANFIAHUI MOLINA, DNI NK° 95003041, FIRMA ILEGIBLE.- MARGARITA MENDOZA
CALDERON, DNI N° 31043548, FIRMA ILEGIBLE.- DONATO JARA SANCHEZ, DNI N° 46005632,
FIRMA ILEGIBLE.- MARIBEL VALDES ZEBALLOS, DNI N° 47781901, FIRMA ILEGIBLE.- CESARIO
ARONE ARREDONDO, DNI N® 41727318, FIRMA ILEGIBLE.- GILBERT ARONE AVALOS, DNI N°®
46758278, FIRMAILEGIBLE - » m w e me v e v e e nerensnacncsanccane

GENERALES: LA REPRESENTACION JUDICIAL CONFIERE AL REPRESENTANTE LAS ATRIBUCIONES Y

POTESTADES GENERALES QUE CORRESPONDEN AL INTERESADO, SALVO AQUELLAS PARA LAS QUE
LA LEY EXIGE FACULTADES EXPRESAS, LA REPRESENTACION SE ENTIENDE OTORGADA PARA TODO
EL PROCESO, INCLUSO PARA LA EJECUCION DE LA SE"TENCIA Y EL COBRO DE COSTAS Y COSTDS
LEGITIMANDO AL REPRESENTANTE PARA SU INTERVENCION EN EL PROCESO Y REALIZACION DE
TODOS LOS ACTOS DEL MISMO, SALVO AQUELLOS QUE REQUIERAN LA INTERVENCION PERSONAL Y
DIRECTADELREPRESENTADOD. = = = = = & & & & @ @ & & 5 8 8 5 5 0 0 0 " " .- ---

ARTICULO SETENTA Y CINCO DEL CODIGO PROCESAL CIVIL.- FACULTADES
ESPECIALES: SE REQUIERE EL OTORGAMIENTO DE FACULTADES ESPECIALES PARA REALIZAR
TODOS LOS ACTOS DE DISPOSICION DE DERECHOS SUSTANTIVOS Y PARA DEMANDAR,
RECONVENIR, CONTESTAR DEMANDAS Y RECONVENCIONES, DESISTIRSE DEL PROCESO Y DE LA
PRETENSION, ALLANARSE A LA PRETENSION, CONCILIAR, TRANSIGIR, SOMETER A ARBITRAJE LAS
PRETENSIONES CONTROVERTIDAS EN EL PROCESO, SUSTITUIR O DELEGAR LA REPRESENTACION
PROCESAL Y PARA LOS DEMAS ACTOS QUE EXPRESE LA LEY. EL OTORGAMIENTO DE FACULTADES
ESPECIALES SE RIGE POR EL PRINCIPIO DE LITERALIDAD NO SE mzsune LA EXISTENCIA DE
FACULTADES ESPECIALES NO CONFERIDAS EXPLICITAMENTE. = = = === === s s == = = =
INSERTO: =
DELEGACION DE PODER: LA APODERADA PUEDE SUSTITUIR SUS FACULTADES O DELEGARLAS,
SIEMPRE QUE SE ENCUENTRE EXPRESAMENTE AUTORIZADO PARA ELLO, LA SUSTITUCION IMPLICA
EL CESE DE LA REPRESENTACION SIN POSIBILIDAD DE REASUMIRLA; LA DELEGACION FACULTA AL
DELEGANTE PARA REVOCARLA Y REASUMIRLA LA REPRESENTACION. LA ACTUACION DE LOS
APODERADOS SUSTITUTO O DELEGADO OBLIGA A LA PARTE REPRESENTADA DENTRO DE LOS
LIMITES DE LAS FACULTADES CONFERIDAS. LA FORMALIDAD PARA LA SUSTITUCION O LA
DELEGACION ES LA MISMA QUE LA EMPLEADA PARA EL OTORGAMIENTO DEL PODER. = = = = = =

I 2 E E B B B R E B B E B & B BB B ENBEJRE B B B B B N B B B B B B N
FORMALIZADO EL INSTRUMENTO SE INSTRUYO A LOS OTORGANTES DE SU OBJETO POR LA
LECTURA QUE DE TODO EL HICIERON, DE LO QUE DOY FE, AFIRMANDOSE Y RATIFICANDOSE EN EL
CONTENIDO DEL MISMO, SIN MODIFICACION ALGUNA. = = = = = = = = = = = = = 5 = = & & »
CONFORME DISPONE EL ART. 7 DE LA LEY N° 28194, LEY PARA LA LUCHA CONTRA LA EVASION Y LA
INFORMALIDAD, EL NOTARIO QUE AUTORIZA SENALA QUE LOS CONTRATANTES NO UTILIZARON
NINGUNO DE LOS MEDIOS DE PAGO ESTABLECIDOS EN EL ART. 5 DE LA MENCIONADA NORMA
LEGAL. = = = = = 2 & » » F F S S S S S S S S S S S=S=s==s==============
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CONSTANCIA: = === === c s s e e s S e e e RN AN AN RSEESaEES
EL NOTARIO DECLARA MABER EFECTUADO LAS MINIMAS ACCIONES DE CONTROL Y DEBIDA
DILIGENCIA EN MATERIA DE PREVENCION DE LAVADO DE ACTIVOS. ESPECIALMENTE VINCULADO A
LA MINERIA ILEGAL U OTRAS FORMAS DE CRIMEN ORGANIZADO, RESPECTO A TODAS LAS PARTES
INTERVINIENTES EN EL ACTO JURIDICO, ESPECIFICAMENTE CON RELACION AL ORIGEN DE LOS
FONDOS, BIENES U OTROS ACTIVOS INVOLUCRADOS EN DICHA TRANSACCION, ASI COMO LOS
MEDIOS DEPAGOUTILIZADOS. = = = = s = mw e w e wwwsemmmsswomeee.n e
CONSTANCIA: » « « « “ s s s s S s S S S S S S S SSSSSSTSSTS=sss=ss===
LA PRESENTE ESCRITURA SE INICIA EN LA FOJA CON SERIE E N®0563275 CON NUMERO 2825 Y
TERMINA EN LA FOJA CON SERIE E N°0563280 CONNUMERO 2830 . = = = o = w » = = & & = = =
CONCLUYE EL PROCESO DE FIRMAS SUSCRIBEN Y EJECUTAN SU IMPRESION DACTILAR LOS
COMPARECIENTES IDENTIFICADOS EN LA INTRODUCCION DE ESTA ESCRITURA PUBLICA, HOY A
LOS SIETE DIAS DEL MES DE JULIO DEL DOS MIL VEINTITRES Y EN ESA MISMA FECHA AUTORIZA
ELNOTARIOCONSUFIRMA- K7 = s s s s s s s s s cssssss==s=ss=s====

FIRMA Y HUELLA DACTILAR DE: JACQUELINE SIERRAPUGA. » » » w » » = = =

MICAELA BASTIDAS
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FECHA DE SUSCRIPCION O AUTORIZACION DEL NOTARIO: SIETE DE JULIO DEL DOS MIL

VEINTITRES,DOYFE. » = s s s smssss=S=s=sSSS=sSsSssseslsssss=s==
FIRMADO: GUIDO DAVID VILLALVA ALMONACID, ABOGADO - NOTAFIO PULSLICO DE
ABANCAY.UNSELLONOTARIAL. = = = s s s o s s s e s s cacwassssssss s=== -

CONCUERDA, CON EL ORIGINAL DE SU REFERENCIA AL QUE ME REMITO EN CASO NICUSARIO,
EXPIDO EL PRESENTE PRIMER TESTIMONIO A SOLICITUD DE LA PARTE INTERESADA, PREVIA
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